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ВВЕДЕНИЕ

Мировое хозяйство, мировая экономика -  сложная, подвиж
ная система, находящаяся в постоянном изменении. Особенно 
крупные изменения произошли за последнюю четверть века. Сего
дня Современное мировое хозяйство представляет собой систему 
рыночного мирового хозяйства, которая складывается из нацио
нальных рынков товаров и услуг, капиталов различных стран, ин
тернационализации производства и интернациональных объеди
нений отдельных групп стран, международных финансовых цен
тров. Особенностью современного мирового рынка является его 
полицентрический характер, который проявляется в отсутствии 
единого центра и наличии сплетения различных регионов и стран. 
Развитие мирового хозяйства и международных экономических от
ношений происходило скачкообразно от разделения единого миро
хозяйственного организма, его торговой, трудовой, кредитно- 
финансовой, валютной сфер с конца XIX века до середины 50 го
дов XX века под воздействием дележа экономических ресурсов 
моно политическими группировками промышленно развитых стран 
к объединению выше указанных сфер в результате государствен
ного регулирования, стремления к общей стабилизации экономики, 
преодоления циклических и структурных кризисов.

Современное мировое хозяйство и международные эконо
мические отношения характеризуются движением потоков товаров, 
сырья, топлива, продовольствия, золота, денег, капиталов и раз
личных услуг. В результате сложился рынок социалистических 
стран и рынок капиталистических стран, что определило распад 
структуры мирового хозяйства на элементы, которые однако были 
связаны между собой товарами, услугами, кредитами, валютой. Но 
связи эти носили стратегический характер, определяемый полити
кой отдельных государств В результате отхода стран Восточной 
Европы и распада СССР на независимые государства и перехода 
от социализма к рыночной экономике произошла их объективная 
интеграция в капиталистическое мировое хозяйство, через торгов
лю, приватизацию, услуги, кредиты и инвестиции.

Другая особенность мирового хозяйства заключается в том, 
что на его развитие, структуру и эволюцию большое влияние ока
зал рост производственных сил и научно-технической революции.
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С помощью интеграционных процессов от компаний до госу
дарств в рамках всемирного хозяйства промышленно развитым 
странам удалось преодопеть взаимные противоречия, повысить 
общую эффективность национальных экономик, осуществить уп
рочнение материально-технической базы рынбчного хозяйства, 
добиться сглаживания социапьных конфликтов, продвижения на
циональных товаров и услуг на рынке других стран, обновления 
основного капитала и развёртывания новых технологических про
цессов, увеличить эффективность миграционных потоков рабочей 
силы, преодопеть валютно-финансовые трения.

Усиление макроэкономических и микроэкономических инте
грационных процессов в рамках всемирного хозяйства позволило 
подтянуть и стабилизировать экономику ряда малых стран Запад
ной Европы (например, Греция, Португапия, Испания, Ирландия), а 
также сделать более устойчивыми политико-экономическое поло
жение стран Азии и Латинской Америки

Распад бывшего СССР на независимые государства и пере
ход этих государств к рыночной экономике, сопровождающийся 
глобальными изменениями в социально-экономической жизни Уз
бекистана, позволил сделать крупные шаги в направпении преодо
ления отечественной экономической науки, приобщения её к дос
тижениям мировой экономической мысли

В свою очередь, это позволило приступить к коренным изме
нениям в преодолении экономической теории вместо былой крайне поли
тизированной экономики. Международные экономические отношения Уз
бекистана на современном этапе развития приобретают особую 
актуальность и вызывают повышенный интерес широких слоёв ми
ровой общественности. Это объясняется, во-первых, тем, что первые ша
ги суверенного Узбекистана были сделаны именно в направлении по
вышения стёпени открытости её экономики. Во-вторых, Узбекистан 
вынужден перестраивать прежние региональные отношения, с 
бывшими союзными респубпиками, как отношения межгосударст
венные. В связи с этим роль внешнеэкономического фактора в 
развитии национальной экономики существенно возросла. Одно
временно радикально изменился сам характер внешнеэкономиче
ской деятельности, как частных экономических агентов, так и госу
дарства. Экономика Узбекистана рассматривается в книге как не
отъемлемая часть мировой экономики. При этом переходной ха
рактер экономики Республики Узбекистан накладывает оп
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ределённый отпечаток на процесс интеграции Узбекистана с миро
вым сообществом.

Анализ нынешнего экономического положения Узбекистана, 
его места и роли в мировом хозяйстве осложнён отсутствием над- 
лежащей статистики. Автор вынужден был пользоваться информа
цией по этим вопросам, опираясь на официальные публикации 
центральных органов печати Узбекистана

Данный учебник предназначен для студентов ВУЗов по на
правлениям «Экономика», «Международные экономические отно
шения» и «Мировая экономика»
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ГЛАВА 1

МИРОВОЕ ХОЗЯЙСТВО И МЕЖДУНАРОДНЫЕ ЭКОНОМИ
ЧЕСКИЕ ОТНОШЕНИЯ.

1.1 МИРОВОЕ ХОЗЯЙСТВО, ПРЕДМЕТ И МЕТОД КУРСА.
МЕЖДУНАРОДНЫЕ ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ОТНОШЕНИЯ.

Вторая половина 20-го века характеризуется дальнейшим 
увеличением масштабов хозяйственной деятельности, расшире
нием связей между различными странами. Нет государств, кото
рые не взаимодействовали бы между собой экономически, не были 
бы включены в систему производственных отношений и взаимоза
висимостей. В настоящее время весь мир -  арена взаимосвязан
ной хозяйственной деятельности людей. Всемирное хозяйство -  
сложная политико-экономическая категория. В его основе лежит 
развитие производительных отношений, общественного разделе
ния труда.

Мировое хозяйство является исторической и политико- 
экономической категорией. Это объясняется тем, что каждому кон
кретному историческому этапу присущи определённые масштабы и 
уровень производства. Оно представляет собой сложную экономи
ческую систему. Его субъектами выступают транснациональные 
компании, национальные хозяйства, международные интеграцион
ные объединения. В социальном плане мировое хозяйство неод
нородно. Ведущее место в нем занимают промышленно развитые 
Западные страны или по определению специалистов Первый мир 
Особое место занимают развивающиеся страны - Третий м ир , у 
которых во многом сохраняется зависимый характер их экономик 
от индустриальных государств. Мировое хозяйство представляет 
собой сложную, самоорганизующуюся систему, которая находится 
в постоянном не равновесии. В ней отсутствуют жёсткие связи, и 
господствует постоянная изменчивость, но она стремится к равно
весию.

Отношения между государствами составляют международ
ный уровень, который регулируется международными правилами и 
нормами. Отношения выходящие за пределы национальных гра
ниц, повышение уровня открытости стран, сближение и взаимодо
полняемость их экономик, растущая интернационализация хозяй
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ственной жизни мирового сообщества привели к появлению само
стоятельной научной дисциплине - Международная экономика. 
Объектом изучения Международной экономики являются законо
мерности взаимодействия национальных экономических организа
ций в сфере внешней торговли, межстранового перемещения фак
торов производства, финансирования и формирования междуна
родной экономической политики и отношений.

1.2 ЭТАПЫ И ПУТИ РАЗВИТИЯ МИРОВОГО ХОЗЯЙСТВА.

Развитие производственных сил и национальных систем во 
второй половине XIX века привепо к коренным изменениям в их 
взаимосвязях. Создание мирового рынка способствовало повыше
нию уровня производственных сил и их обобществлению. Мощное 
развитие производственных сил на Западе не могло произойти без 
интернационализации производства, в основе которого был выпуск 
продукции в отдельных странах и развитие экономических обменов 
с различными странами и территориями, включая распространение 
колониального и полуколониального господства небольшого числа 
стран на новые территории и насильственное подключение их к 
всеохватывающему воспроизводственному процессу. Колониализм 
явился одним из условий содействующих насильственному эконо
мическому объединению мира.

Для первого периода колонизации было характерно почти 
полное отсутствие какой -  либо созидательной деятельности. Ко
лониальная система консервировала отставание колониальных 
владений и зависимых стран, обрекала их на отставание В 16-18 
веках до промышленного переворота колониальная политика сво
дилась в основном к расхищению местных богатств рабочей силы, 
торговля с колониями носила исключительно примитивный потре
бительский характер.

По мере развития машинного производства метрополии пре
вращали колониальные владения в рынки сбыта своих товаров 
Дешевые промышленные товары западных стран разоряли мест
ное ремесленное производство Так, в Индии, бывшая экспортером 
хлопчатобумажных тканей, изделий из стекла и металла, превра
тилась в их импортера, поглощая значительную часть британского 
экспорта. Превратив, колонии в рынок сбыта товаров метрополий, 
колонизаторы нарушили органическую связь между ремеслом и
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земледелием в общине. Разрушение ремесленного производства 
городе и деревне не сопровождалось соответствующим увелич. 
ниям мануфактурной промышленности, а приводило к росту агрз; 
ного перенаселения и консервации и укреплению общинных отнс 
шений.

Промышленный переворот и быстрое развитие индустрии 
Северном полушарии меняли хозяйственное положение колоны 
Быстрое развитие мощного производства в Западных странах 
прежде всего в ресурсоёмких отраслях, требовало постоянно ув« 
личивающегося использования сырьевых материалов. Господств 
над определенной территорией позволяло компаниям метрополи 
производить и окупать сырьё по монопольно низким ценам.

Вывод капитала С середины XIX века из европейских стра 
в широких масштабах начался вывод капитала. Чуть больше поле 
вины всех вывозимых средств шло в страны Севера, причём в Се 
верную Америку -  24%, около половины средств -  в страны Азии 
Латинской Америки, Океании, Африки. Большую часть составлял) 
облигационные займы, идущие на развитие инфраструктуры, пре 
жде всего железных дорог. Одной из примечательных черт рынка 
капитала в этот период было преобладание правительственны) 
займов

Усилению перемещения капитала содействовал золотой 
стандарт, утвердившийся в этот период. Его ключевым элементов 
было свободное перемещение золота и обратимость национал ь 
ных валют в золото. В этих условиях валютная политика не могла 
использоваться для ограждения национальных экономик от внут
ренних и внешних неурядиц.

Капитал, размещённый в колониальных странах, имел свои 
особенности. В ряде случаев основная сумма капиталовложений 
обеспечивалась за счет не вывоза капитала из метрополий, а 
средств мобилизованных в копониях в форме государственного 
долга. Он возникал в связи с расходами колониальной админист
рации. Такой экспорт капитала препятствовал экономическому 
развитию.

Лишь позже в составе допга появилась производительная 
часть, связанная с дорожным строительством.

В вывозе предпринимательского капитала преобладали 
портфельные инвестиции; на прямые капиталовложения приходи
лась 1/3 общего объёма зарубежных инвестиций. Их совокупность



в 1913 году превысил 9% ВМП. Процесс движения прямых капита
ловложений приобрёл ассистематический характер после 1975 го
да Примерно 55% прямых капиталовложений направлялось в ны
не развивающиеся страны, среди которых крупнейшим объектом 
была Латинская Америка. В индустриальной подсистеме примерно 
равные потоки шли в Европу и Северную Америку.

Таблица.2.1 
Направление потока иностранных прямых 

капиталовложений.

1914 год 1938 год 1960 год
Млрд.
ДОЛЛ

% Млрд
ДОЛЛ

% Млрд
ДОЛЛ

%

Промышленные
страны

5.2 37.2 8.3 •34.3 36.7 67.3

США 1.5 10.3 1.8 7.4 7.6 13.9
Развивающиеся
страны

8.9 62.8 16.0 65.7 17.6 32.2

Латинская Амери
ка

4.6 32.7 7.5 30.8 8.5 15.6

Африка 0.9 6.4 1.8 7.4 . 3.0 5.5
Китай 1.1 7.8 1.4 _ 5.8 - -

Индия 0.5 3.2 1.4 5.6 1.1 2.0
Цейлон - - • - - -

Всего 14.1 100 24.3 100 54.5 100

Источник: International tnvestment Ed бу Pj.Buckley Werment 
1990 r, p7.

Большая часть прямых капиталовложений ( 55 % ) была 
направлена в сырьевые отрасли, 20% - в железные дороги, 10% • в 
торговлю и распределительную сеть Обрабатывающая промыш
ленность занимала скромное место -  15%. Инвестиции в обраба
тывающую промышленность концентрировались в Европе и Се
верной Америке. Особое значение имели капиталовложения в гор
нодобывающую промышленность, в сельское хозяйство, где был 
«медовый» период плантационного хозяйства.
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Экспорт предпринимательского капитала привел к возникно
вению международного производства Международные отношения 
обмена дополнились сферой производства, что означало вступле
ние интернационализации в качественно новую стадию развития. В 
результате начала происходит дальнейшая ломка экономических 
обособленности стран, усиливаться международное разделение 
труда на отраслевом уровне.

Колониальная система, экспорт ссудного и предпринима
тельского капитала объединили разнородные страны и территории 
в единое хозяйственное целое. В этой системе колонии и полуко
лонии были превращены в экономические придатки метрополий, 
чему способствовала создание в них специфической экономиче
ской культуры. Привнесенный в экономику колоний капиталистиче
ский уклад был связан с внутренним рынком лишь в той мере, в ка
кой занятые в нем местные рабочие предъявляли спрос на продук
ты, производимые традиционными секторами. В значительной сте
пени он составлял инородное тело в экономике порабощенных 
стран. В целом процесс воспроизводства колоний стал продолже
нием аналогичного процесса в метрополиях, из которых поступили 
средства производства, и куда сбывалась продукция.

Расширение международного движения предприниматель
ского капитала сопровождалось усилением торгового обмена 
Объем морового экспорта с 1840 по 1870 г г и 1870 по 1913 г.г уве
личивался в четыре раза за каждый период. Его доля в ВВП за
падных стран поднялся до 12,9% в 1913 году (Западная Европа -  
18%, США -  6,4%). Наибольшими темпами торговый оборот увели
чивался у стран, в которых позже происходила примышленная ре
волюция.

Основными экспортными рынками в конце XIX -  в начале XX 
веков были индустриальные страны. Доминирующее положение 
занимала Европа -  66,7% в 1970 году. В 1913 году ее доля снизи
лась до 62% мирового экспорта. Доля развивающихся стран со
ставляла около 20%. Торговля колониями не занимала большого 
места в экономике западных стран и составляла около 15% всего 
экспорта. В экспорте продукции обрабатывающей промышленно
сти роль нынешних развивающихся стран была значительно выше 
Эти показатели значительно различались по странам.

' Последняя треть прошлого века характеризовалась резким 
усилением экономического развития. Бурный подъем науки и тех-
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Последняя треть .прошлого века характеризовалась резким /  
усилением экономического развития. Бурный подъем науки и тех
ники вызвал существенные изменения в производительных силах 
западных стран. Прежде всего изменилась энергетическая база 
производства, где пар был вытеснен электричеством

Темпы прироста ВМП на душу населения увепичилась с
0,1% В 1830-1870Г.Г до 1,4% в 1890-1913г.г движением экономиче
ского роста было промышленное производство, его подъем возрос 
в четыре раза 1870-1913 г.г. к началу XX века, тяжелая промыш
ленность стала обгонять по темпам роста легкую. Если в 1850 году 
отношение легкой промышленности к тяжелой составляло в за
падных странах 4,7:1, то в 1900 году оно уже сократилось до 1.7:1. 
Промышленность в силу сырьевой направленности внешней тор
говли в незначительной мере участвовала во внутриотраслевом 
разделении труда. В этот период экономический рост в основном 
вызывал расширении торговли.

Хозяйственное развитие мира проходило разнопланово В 
странах Юга в 1830-1870 г.г. производство на душу населения со
кращалось Происходила резкая поляризация промышленной ак
тивности, Юг индустриализировался За 1860-1913 г.г доля разви
вающихся стран упала с 1/3 до менее 10 % (7-8%) мирового про
мышленного производства в 1913 году объем производства разви
вающихся стран, а на душу населения в 3,5 раза.

Таблица 2.2
Темпы экономического роста (ВВП) на душу населения, 

средние трехлетние показатели, %.

Мир Развитые стра
ны

Развивающие
страны

1830-1870 0,1 0.6 -0,2
1870-1890 0,7 1,0 0,1
1890-1913 1.4 1.7 0,6
1313-192C . 0.8 •1.3 0.2
1920-1929 2,4 3.1 0.1
1529-1550 0,8 1.3 0.4
1550-1970 3,0 . 4,0 1> Z J

Источник: Bairoch Р, Rozul Wright R. Globalisation. Myths
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Косвенное подтверждение этому дают данные о росте го. 
родского населения На рубеже Средневековья и Нового времени 
в Индии, Иране, Египте около 20% всего населения проживало в 
городах. К началу XX века, доля городского населения снизилась е 
Индии до 10,8% почт вдвое, в Египте -  до 15%, в Иране осталось 
на прежнем уровне -  21%.

Главной причиной процесса дезурбанизации на Востоке по
служили разрушения и упадок торгово-промышленной деятельно
сти под влиянием импорта товаров Неизбежным спутником этих 
изменений была аграризация населения, переход части мелких 
производителей к возделыванию экспортных культур

Втягиваясь в международное разделение труда, зависимые 
страны лишились высших форм и отраслей традиционной структу
ры (мануфактурно-ремесленная деятельность) и приобщались к 
низким аграрно-сырьевым сферам деятельности Решающей при
чиной явилась их зависимость в экономике от развитых госу
дарств, которая лишала их возможностей принять регулирующие 
меры для защиты своего рынка и развития отечественной про
мышленности. Это можно увидеть на примере экономического раз
вития Индии

Таблица 2.3

Товарная структура экспорта Индии в 1814-1857 г г.

Год Сырой 
itkr '

Сырой
хлопок

Опиум Сахар Инди
го

Хлоп-
чато-
бумаж-
ные
ткани

1814 13,3 _8.0 - 3,0 20,0 14,3
1857 2,9 15,6 32,7 43 6,0 _2,9 □

515/
Источник: The Worid Economy; History and Prospest L. 1978, p.

С конца XVII века в Индии первостепенное значение приоб
рел экспорт опиума и хлопка Гражданская война в США перекрыл 
поток американского хлопка на британские острова. В конце 1860 
годов Индия давала 42% всего английского импорта хлопка. Если

менейие структуры внешней торговли и производства в 1860- 
1885 г г обеспечивали прирост ВВП 0,55% в среднем в год, то в 
1880-1900 г;г динамика экономического роста стала уже отрица
тельной к этому времени сформировавшееся колониальное раз
деление труда стало инерционным Последняя треть XIX века за
вершила длительный исторический процесс формирования миро
вого хозяйства. В этот период закончился территориальный раздел 
мира между державами крупного капитала Международный об
мен экспорт предпринимательского капитала принял всемирный 
характер, сформировалось мировое хозяйство

Сложившаяся мировая хозяйственная система состояла из 
промышленно развитых капиталистических стран с огромной мас
сой аграрно-сырьевых колониальных и зависимых стран. Законо
мерности развития западных стран стали определять основные 
направпения всей совокупности мирохозяйственных отношений, 
импульсы экономического развития исходили от них Они заняли 
практически монопольное положение. Мировое хозяйство пред
ставляло собой систему дифференциации и интернационализа
ции.

В развитии мирового хозяйства и вовлеченности в него на
циональных хозяйств выделяются несколько периодов:

1. Это 20-30-е годы которые характеризовались кризисны
ми явлениями в развитии мирового хозяйства Они про
являлись в общей неустойчивости экономических свя
зей, дезинтеграции хозяйства западных стран. Начало 
•тому периоду было положено Первой мировой войной и 
эволюцией в России Перевод национальных экономик 
<а военное ориентирование, физическое уничтожение

• |роизводственных и людских ресурсов в ходе войны, 
•кономическое разграбление захваченных территорий 
«арушили хозяйственные прежние связи Революция 
1917 года создала альтернативу капитализму и внесла в 
мировой порядок принцип биполярности. Экономический 
:ризис (Великая депрессия) конца 20-х -  начала 30-х го- 
К>в сопровождался резким снижением (на 18%) произ- 
юдства в промышленно развитых странах. За 1929-1932 
г валовой продукт США сократился на 28%, промыш- 

генное производство -  на 44,7%, во Франции -  соответ
ственно на 11% и 25,6%, Германии -  на 15,8% и 40,8%,
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Англии- 5,.1% и 11,4%. Как видно из приведенных дан:' 
ных, наименьшее сокращение производства отличалось 
у крупных колониальных стран. В 20-30-е годы темпы 
роста подушевого мирового продукта оставались на 
уровне 1900-1013 гг. -  порядка 1,5-1,6% в год. В разви
вающихся странах они составляли примерно 0,2% в год. 
разрыв в уровне развития стран Первого и Третьего ми
ра превысили 4,2 раза (таблица -  2.4).

Таблица 2.4

Уровень ВВП Третьего и Первого мира 
(долл. и цены 1960г.)

ВВП, млрд. долл ВВП на душу населения
Третий мир Первый мир Третий мир Первый мир

1950 112 35 118 182
1800 137 47 188 198
1830 150 67 183 237
1860 159 118 174 324
1900 184 297 175 540
1913 217 430 192 662
1928 252 568 194 782
1938 293 678 202 856
1950 338 889 214 1180
1970 810 2450 340 2540
1990 1730 4350 430 3490

Источник: Economics and World History;
\

В межвоенное десятилетие отмечалось хроническое превы
шение предложения сельскохозяйственного и минерального сы
рья, вызванного состоянием спроса У их производителей про
изошло относительное сокращение доходов, сократились их воз
можности приобретать промышленную продукцию и делать капи
таловложения.

Темпы мирового экспорта в рассматриваемый период резко 
снизипись. В ряде стран отмечалась отрицательная тенденция
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ми^еский кризис вызвал сильное снижение экспорта товаров 
мировом хозяйстве, усилил значение национальных сфер произ

водства и сбыта. Экспортная квота ведущих стран в их ВВП в 30-е 
Бодь1 была в 1,5 раза ниже по сравнению с 20-ми годами.

В 1938 году доля экспорта в ВВП промышленно развитых 
стран понизилась до 3,8%. В этот период Англия и страны (стер
линговой зоны) США отказались от золотого стандарта, другие 
(Франция, Италия, Бельгия, Швейцария -  золотой блок) -  сохрани
ли его, третьи -  использовали валютный контроль и заключили 
двухсторонние расчетные соглашения. В результате внешняя тор
говля стала сокращаться быстрее производства.

2. После Второй мировой войны произошла новая ломка 
социальной структуры хозяйства в связи с образованием 
мирового социалистического хозяйства, развивавшегося 
на иной социально-экономической основе с огосударст
влением промышленности, сферы услуг, коллективиза
цией сельского хозяйства, с централизованной системой 
управления в рамках национальных хозяйств. Коорди
нация внешнеэкономических отношений, основанная на 
классовом подходе, сузила сферу прежде единого все
мирного хозяйства, но не разрушила всемирный рынок. 

При всей обособленности мирового социалистического хо
зяйства экономические потребности социалистических и капитали
стических стран обеспечивали поддержание внешнеэкономических 
отношений, которые имели сугубо материально-техническое со
держание. Характер взаимоотношений был сложен и противоре
чив. Хозяйственные связи между государствами с различными об
щественными системами сочетались с противоборством и сорев
нованием, причем соревнование преобладало Второй период раз
вития мирового хозяйства протекал в условиях интенсивного роста 
вывоза предпринимательского капитала в мировой капиталистиче
ской экономике За это время рост зарубежного производства ока
зал основное влияние на организационно-экономические парамет
ры мирового хозяйства Главной силой в производственных связях 
стал (Транснациональный капитал) ТНК являющийся носителем 
единичного разделения труда Они образовали интернациональ
ные производственные комплексы, включающие создание продук- 
а, его реапизацию, расчеты, кредитование.
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В условиях дальнейшего сужения хозяйственной территории, 
противостояния двух общественных систем произошло усиление 
взаимосвязей между несоциалистическими странами.

Резко усилившиеся по своей экономической мощи в годы 
Второй мировой войны США оказали помощь в экономическом 
возрождении Западной Европы. Не последнюю роль в этом про
цессе сыграли геополитические соображения. После распада ко
лониальных империй программы помощи быпи переориентирова
ны на развивающиеся страны с целью сохранения их в системе 
взаимоотношений западных стран (по ппану Маршала (1951 год]).

Ликвидация колониальной системы в середине 60-х годов 
вызвала на авансцену международной жизни большую группу раз
вивающихся стран, которые до сих пор занимают особое место в 
мировом хозяйстве.

На смену отношениям копониального типа, существовавшим 
между колониями и метрополиями, пришли связи другого характе
ра. Острейшие внутриэкономические проблемы развивающихся 
стран, их экономическая отсталость, угроза разрыва сложившихся 
хозяйственных связей между бывшими колониями и метрополиями 
оказались решающими факторами поддержания и развития отно
шений «Север-Юг».

Это осуществлялось через вывоз в освободившиеся страны 
предпринимательского капитала, осуществление программ помо
щи на двухсторонней и многосторонней основе. В 50-80-е годы 
произошло сближение уровней развития США и других промыш
ленно развитых стран. В 1955 году совокупный ВВП ведущих стран 
(после США) составлял 74% ВВП США, а уже в 1970 году -  114%. 
Однако каждая отдельная страна не могла достаточно близко по
дойти к уровню развития американской экономики. Вместе с тем 
общемировое экономическое доминирование США стало перерож
даться в многополосную систему.

3. Последнее десятилетие XX века можно считать началом 
нового периода в развитии мирового хозяйства. Возрос
ла степень освоения географического пространства 
формирования международных, а в ряде случаев -  про
изводительных планетарных сил, усилилось экономиче
ское взаимодействие и взаимозависимость.

Возрастание хозяйственной целостности мира обеспечива
ется новыми параметрами социально-экономического развития. В

16



восточноевропейских странах происходят процессы формирования 
складывания, близких западным государствам экономических и 

•пиитических структур. Произошло измененйе социальной струк- 
П°оы  восточноевропейских стран и бывшего Советского Союза, 
миспособление ей к уже существующей в Западных странах, раз
вал мировой социалистической системы и Советского Союза. 
Вступление мирового хозяйства в новую фазу развития может оз
наменовать активизацию сотрудничества между странами, вызвать 
усиление единства их экономических и политических структур.

1 3 ХАРАКТЕРИСТИКА И СТРУКТУРА МЕЖДУНАРОДНЫХ 
ЭКОНОМИЧЕСКИХ ОТНОШЕНИЙ.

Структура современных международных экономических от
ношений представляет собой систему рыночного мирового хозяй
ства, которая складывается из национальных рынков товаров, ус
луг, капиталов различных стран, интернационализации производ
ства и интернациональных объединений отдельных групп стран, 
международных финансовых центров. Особенностью современно
го мирового рынка является его полицентрический характер, кото
рый проявляется в отсутствии единого центра и наличии сплете
ния рынков различных регионов и стран. Развитие мирового хозяй
ства происходило скачкообразно от разделения единого мирохо
зяйственного организма, его торговой, трудовой, кредитно- 
финансовой, валютной сфер с конца 16-го века и до середины 50-х 
годов 20-го века под воздействием дележа экономических ресур
сов монополистическими группировками промышленно развитых 
стран к объединению выше указанных сфер в результате государ
ственного регулирования, стремления к общей стабилизации эко
номик, преодоления циклических кризисов во второй половине 20- 
го века.

В настоящее время формы международных экономических 
отношений существенно расширились. При этом основное их рас
ширение произошло в основном в период с конца 60-х годов до се
редины 80-х годов. Прежде всего, это касается внешней торговли, 
Вь в033 капитала, валютных отношений.
пы В Результате отхода стран Восточной и Центральной Евро-. 
3|(J® тг"<же Средней Азии от социализма и перехода к рыночной 

мике произошла их объективная интеграция в капитаписти-
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ческое мировое хозяйство через торговлю, приватизацию, услуги 
кредиты и инвестиции. Другая особенность мирового хозяйства за. 
ключается в том, что на его развитие, структуру й эволюцию боль, 
шое влияние оказал рост производительных сил и научно- 
технической революции.

В условиях фундаментальных научных открытий и бурного 
научно-технического прогресса существование промышленных на
циональных анклавов стало не рентабельным, относительна; 
замкнутая национальная валютная, инвестиционная, кредитная 
политика оказалась не эффективной и расточительной, а внешняя 
торговля становилась веб более дефицитной для ряда западных 
стран. В рамках всемирного хозяйства все это обусловило разви
тие интефационных процессов отдепьных стран (особенно Запад
ной Европы, АТР), развитие транснациональных корпораций, соз
давших интеграционные производства, выпуск конкурентоспособ
ных товаров, инвестиций, рост транснациональных кредитно- 
финансовых институтов, обеспечивших финансирование мировой 
экономики за счет кредитов и вложения евробумаги. С помощью 
интеграционных процессов от компаний до государств в рамках 
всемирного хозяйства промышленно развитым странам удалось 
преодолеть взаимные противоречия, повысить общую эффектив
ность национальных экономик, осуществить упрочнение матери
ально-технической базы рыночного хозяйства, добиться сглажива
ния социальных конфликтов, продвижение национальных товаров 
и услуг на рынки других стран, обновление основного капитала и 
развертывания новых технологических процессов, увеличить эф
фективность миграционных потоков рабочей силы, преодопеть ва
лютно-финансовые трения.

Усиление макроэкономических и микроэкономических инте
грационных процессов в рамках всемирного хозяйства позволило 
участие государств в международном разделение труда, которое 
оценивается уровнем развития внешней торговли с учетом удель
ного веса внеи^горгового оборота в валовом внутреннем продукте 
(ВВП) страны и(степенью внешнеэкономической деятельности

Решающим условием расширения участия Узбекистана в 
системе международных экономических отношений является уро
вень и динамика движения национальной экономики, степень ев 
открытости, а также развитость и структура внешнеэкономически* 
капиталов, способность соответствовать постоянно меняющимся
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я м  хозяйственной международной жизни За годы незави- 
уСЛ -ти значительные изменения претерпели структура и объемы 
°ИйШней торговли, изменились географическое распределение и 
ВИ8аоная структура экспорта и импорта. В результате к 1997 году 
°ешнеторговый оборот Узбекистана составил 9млрд долл. США. 

Экспорт продукции и услуг республики осуществлялся в 78 странах 
Произошли изменения и в структуре экспорта. Все более 

стал возрастать в ней удельный вес товаров с высокой добавлен
ной стоимостью (пряжа, бензин, автомобили и др.).

1.4 УЗБЕКИСТАН: ВЗАИМОДЕЙСТВИЕ 
С МИРОВЫМ ХОЗЯЙСТВОМ.

В условиях все усиливающей интеграции национальных эко
номик и углубления международного разделения труда, каждая 
страна стремится занять достойное место в системе мирового хо
зяйства. С принятием 31 августа 1991 года Верховным Советом 
Узбекистана заявления « О государственной независимости Рес
публики Узбекистан» и Закона « Об основах государственной не
зависимости Республики Узбекистан», с приобретением республи
кой статуса полноправного субъекта международного права начал
ся процесс ее интеграции на основе формирования открытой 
внешнеэкономической политики в мирохозяйственные связи.

Как показывает мировой опыт, открытость экономики и вклю
чение в мирохозяйственные связи характеризуется степенью при 
уменьшении доли экспорта сырьевых ресурсов. Увеличение экс
порта нефти, нефтепродуктов и природного газа составило 4 раза, 
автомобилей -  7,4 раза, химических штапельных волокон -  6,8 
раза, одежды и принадлежностей к ней -  64%. Положительное 
сальдо внешнеторгового оборота в первом полугодии 1998 года 
составило 2000 млн.долл. США. • •

Избегая слепого копирования всевозможных «моделей», 
плачевный результат которого сводится к «эксперименту» над жи
выми людьми и кризису всех жизненно-важных структур. В созда
нии экономического базиса «принималось во внимание и бралось 
самое рациональное и новое, изучался опыт экономически разви
тых стран. Растет и укрепляется международный авторитет Узбе- 

его роль и участие в мировом сообществе. 2 марта 1992 
да Уэбекистан был принят в члены ООН -  самой универсальной
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международной организации современности Приоритетное значе. 
ние Узбекистан придает внешнеэкономическим отношениям Мы 
сотрудничали с более чем 15 ведущими международными и фи. 
нансовыми объединениями, такими как, Международный банк ре. 
конструкции и развития, Организация экономического сотрудниче- 
ства государств Центральной Азии, Экономическая ассоциация 
стран Черного моря и др. в июне 1996 года было подписано Со. 
глашение о партнерстве и сотрудничестве между Респубпикой Уз. 
бекистан и Европейским Союзом.
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ГЛАВА 2

ПРЕДМЕТ И ЗАДАЧА ТЕОРИИ МЕЖДУНАРОДНЫХ ЭКО
НОМИЧЕСКИХ ОТНОШЕНИЙ.

2 1 МЕЖДУНАРОДНЫЕ ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ОТНОШЕНИЯ
КАК СОСТАВНАЯ ЧАСТЬ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ ТЕОРИИ.

Современная экономическая теория включает в себя сле
дующие три составные части .

•  Микроэкономика (microeconomics);
• Макроэкономика (macroeconomics);
• Международная экономика (international economics);

Каждая из перечисленных составных частей излагается на 
трех уровнях: начальный курс, промежуточный и продвинутый уро
вень.

В начальном курсе в доступной и популярной форме излага
ются основы экономических знаний в соответствующей области. 
Для промежуточного, а особенно продвинутого курсов характерны 
большая глубина изложения, расширение области изучения пред
мета, применение более сложного математического аппарата.

Последовательность в которой были перечислены состав
ные части современной экономической теории, не случайны Исто
рически сложилось так, чтр именно в такой очередности формиро
вались относительно самостоятельные части экономической тео
рии. ^

Микроэкономика Зтп наиболее первая и старая часть тео
рии. Ее возникновение относится к последней трети XIX века и 
связано с трудами таких выдающихся экономистов как швейцарец 
Л. Вальрис (1834-1910), австриец К Менгер (1840-1921), англича 
мин л Маршал (1842-1924) Они заложили основы современной 
макроэкономики как науки о закономерностях поведения экономи
ческих агентов (потребитепей, домашних хозяйств и фирм), опре
деляемых ограниченностью ресурсов и неограниченностью по
требностей, удовлетворение которых в форме платежеспособного 

Р00*  является целью хозяйственной деятельности людей, 
пая - с ИДвИ ®ЫЛИ Раэвить| в работах видных экономистов За- 

Днои Европы и США, таких как англичанине Ф Эджуорт и У. Дже-
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воне, итальянцы В. Парето и С, Барона/ американцы Д. Киорк и и 
Фишер. В результате на смену политической экономики как науке о 
государственном хозяйстве впервые пришпа сжатая экономиче. 
ская теория как теория выбора, осуществляемого хозяйствующим 
субъектам из различных вариантов

Современная микроэкономика развивается преимуществен, 
но в ширь путем включения в сферу микроэкономического анализа 
новых областей исследования

Задача экономической теории или анализа заключается | 
том, чтобы привести в систему, истолковать и обобщить факты 
Принципы и теории -  конечный результат экономического анализа
-  вносят порядок и смысл в набор фактов, связывая их воедино 
устанавливая надлежащие взаимосвязи между ними жТеория без 
фактов может быть пустой, но факты без теории бессмысленны» 
Экономическая теория -  это модель, упрощенная картина или 
схема какого либо фактора экономики

Микроэкономический курс - имеет дело с конкретными эко
номическими единицами, с детальным изучением поведения инди- 
видуапьных единиц. Когда экономисты обращаются к такому уров
ню анализа они фигурально выражаясь, помещают экономическую 
единицу в микроскоп и детально изучают аспекты её функциони
рования. Здесь мы работаем с терминами: отдельная отрасль, 
фирма или домохозяйство -  сосредотачиваем внимание на таких 
величинах, как производство или цена конкретного продукта, чис
ленность рабочих, выручке или доход отдельных промышленных 
комплексов. В микроэкономике мы изучаем не лес, а деревья, рас
тущие в этом лесу. Микроэкономический курс необходим для того, 
чтобы увидеть с самого близкого расстояния некоторые очень спе
цифические компоненты нашей экономической системы. Вторая 
составная част> современной экономической теории -  МакрозФ 
номика - возникли позднее чем микроэкономика и связана с име
нем экономиста Дж. М. Кейнса. Практическое воплощение идей ко
торого помогло преодолеть Великую депрессию 1929-1933 г.г. Е 
отличии от микроэкономики курс макроэкономики не имеет обще- 
принятой, единой и чётко выраженной структуры. Он относится ли
бо к экономике как’целому, либо таким составным подразделения» 
или агрегированным показателям (агрегатам), как правительствен
ный сектор, домохозяйства и частный сектор.
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А го е га т  -  это совокупность специфических экономических 
которые рассматриваются так, как если бы они состав- 

единиц. единцЦу  дни охватывают такие величины как, общий
S e M  продукции, общий уровень занятости, общий объем дохода, 
°г£щ11й объем расходов, общий уровень цен. Она дает нам обзор
экономики с птичьего полета.

МажцдаваайИ экономика -  является самой молодой и ди
намично развивающейся частью современной экономической тео
рии Первоначально международная экономика существовала на 
"павах особых разделов микро- и макроэкономики, в которых да
вался анализ международных экономических отношений, таких как 
внешняя торговля, межстраноеая миграция факторов производст
ва, колебания валютных курсов, модели открытой экономики и т.д. 
Ее выделение в самостоятельную научную дисциплину связано с 
вступлением мирового хозяйства во второй половине XX века на 
качественно новую ступень'своего развития. Переход к новой сту
пени развития мирового хозяйства произошел под воздействием 
таких событий, как завершение краха колониальной.системы и об
ращения национальной независимости десятками новых суверен
ных государств, распад системы реального социализма и переход 
бывших социалистических стран к рыночным отношениям

Отличительными чертами наступления нового этапа в разви
тии мирового хозяйства являются:

• Открытость экономики как ведущей принятие взаимоот
ношений любой страны с мировым сообществом незави
симо от политического устройства и уровня развития;

• Создание системы международных, надгосударственных 
организаций, деятельность, которых призвана обеспечи
вать стабильное и сбалансированное экономическое 
развитие Организация Объединенных Наций, Всемир
ный банк, Международный валютный фонд, Европейское 
сообщество, Всемирная торговая организация, Париж
ские и лондонские клубы

• Возникновение и широкое распространение многонацио
нальных корпораций, во все большей степени опреде
ляющих международную промышленную, инвестицион
ную и торговую политику;
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• Наличие разбитой сферы международной торговли, ме*. 
странового перемещения рабочей силы, капитала и те*, 
нологий;

• Функционирование самостоятельной международно* 
финансовой сферы, не связанной с внешней торговлей« 
международным перемещением факторов производств* 
Опыт многих стран показывает, что чем более закрыл 
экономика той или иной страны от мирового сообщества 
тем ниже темпы производительности труда, ниже эф 
фективность национального производства, хуже качестве 
товаров. Обобщение статистических данных по 11? 
странам мира, в которых проживает 90% населения зем
ного шара, за двадцатилетний период, показало наличие 
существенных расхождений в темпах экономического 
развития отдельных стран, придерживающихся разно» 
политики в отношении с мировым сообществом. В стра
нах с закрытой экономикой ежегодный темп роста ВВП в 
расчете на душу населения 0,7%. В то же время в стра
нах придерживающих политику открытости экономиче
ский рост достигал 3,2%.

Экономическая теория в целом как органическое единство 
всех трех составных частей является весьма динамичной сферов 
научного знания, в ней отражаются поиски, находки и заблужденир 
отдельных научных школ последних десятилетий. Признание же 
получают те достижения мировой экономической мысли в форме 
новых гипотез, теорий, моделей и рекомендаций, которые вне за
висимости от их происхождения позволяют наиболее правильно I 
полно ответить на практические вопросы, возникающие в процессе 
развития стран рыночной экономики.

Несмотря на относительную самостоятельность трех сосу» 
ных частей экономической теории все они взаимосвязаны межД) 
собой и дополняют друг друга, создавая целостную картину эконо 
мик рыночного типа.



2 2 ПРЕДМЕТ И МЕТОДОЛОГИЯ 
МЕЖДУНАРОДНОЙ ЭКОНОМИКИ.

М е ж д у н а р о д н а я  экономика, как уже отмечалось, изучает 
омические закономерности взаимодействия национальных 

ЭКономик она рассматривает движение потоков товаров, услуг, 
атежей внутри мирового сообщества, экономическую политику, 

Пп деляющую и регламентирующую эти потоки и их воздействия 
на общественное благосостояние.

Предмет изучения международной экономики относительно 
самостоятелен и отличается от объектов исследования других со
ставны х частей экономической теории -  микро- и макроэкономики. 
Относительная самостоятельность международной экономики свя
зана с тем, что предметом её изучения являются сделки, заклю
ченные резидентами различных государств. Между тем одни и те 
же экономические явления и процессы зачастую приобретают иное 
содержание в зависимости от того, где они происходят -  внутри 
национальных хозяйств или за его пределами. Специфика между
народных экономических отношений в сравнении с внутринацио
нальными отношениями объясняются тем, что страны обычно ус
танавливают известные ограничения на своих границах для пото
ков товаров, услуг и производственных факторов, которые отлича
ются от аналогичных внутренних ограничений. К тому же междуна
родным потокам в известной мере препятствуют имеющиеся раз
личия в языке, законах, таможенных пошлинах.

Укажем на следующие различия между «внутренней» и 
«внешней» экономиками. Во-первых, в традиционной микроэконо
мике товаром признается любая полезная вещь или услуга произ
веденная и реализованная на внутреннем рынке. Текущее произ
водство таких продуктов труда включается в состав валового внут
реннего продукта и национального дохода. Однако сам факт про
изводства и продажи какого-либо товара или иной национальной 
экономике вовсе не означает, что эта полезная вещь автоматиче
ски приобретает статус товара в международной торговле.

В сфере международной торговли принято деление товара 
на торгуемые и не торгуемые К последним относятся товары, ко
торые реализуются и потребляются там же, где они произведены, 
мых°ТЬ Товары для внутреннего пользования. К числу не торгуе- 

товаров принадлежит значительная часть строительной про-
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|иды услуг: образование, здравоохраН| „мально иная ситуация складывается в международ-
Например, цена мужской стрижки в у, ПрИНЦ" Г  иммиграционные законы, высокие издержки пере-

бекистане намного ниже, чем в США, однако даже самому бога^ ной экономик*  ^  страны в страну и другие барьеры исключают
му американцу не придёт в голову мысль слетать в Узбекистан езда Р360™* -тапок зарплаты между странами. На пути между-
тем, чтобы подстригаться там и сэкономить на этой операции Хоц 
граница, разделяющая торгуемые и не торгуемые товары в рЯй 
случаев весьма условна, само это деление очень важно, как и д-. 
отдельных стран, так и ля мирового сообщества в целом Дело| 
том, что в процессе экономического роста той или иной стращ 
обычно прослеживается тенденция к увеличению производства  ̂
торгуемых товаров, сокращению выпуска торгуемых товаров и р$ 
ту объема импорта.

Далее, как правило, не весь ассортимент торгуемых товара 
может быть реализован на внешнем рынке по причине их низко 
конкурентоспособности и опасности, которую они создают для по 
требления в процессе эксплуатации

Практика свидетельствует, что в мире нет ни одной страны 
которая смогла бы достичь и постоянно сохранять конкурентны 
преимущества по всем видам производимой продукции.

Однако, не конкурентоспособность товара, в отличии от еп 
неторгуемости, можно преодолеть, если в процессе производств 
осуществить комплекс мер, направленных на снижение издержек! 
повышение качества продукции.

Во-вторых, внутри каждой национальной экономики происхо 
дит сравнительно свободное перемещение труда и капитала, чт: 
приводит к возникновению и функционированию соответствующк 
рынков. При этом, хотя ставки зарплаты в отдельных регионах не 
сколько различаются между собой, свободная миграция рабочв 
силы сглаживает эти различия.

Еще более совершенным процессом в этом отношении « 
ляется миграция капитала, поскольку издержки перемещения кап» 
тала намного меньше, чем у фактора труда.

Базируясь на абсолютной мобильности факторов произвол 
ства внутри страны, традиционная микроэкономика исходит * 
предпосылки, что конкурентные фирмы на рынке имеют дело ест 
не с равными, то примерно с одинаковыми затратами на труд и & 
питал. Такие фирмы устанавливают примерно одни и те же став1 
зарплаты в отрасли*и используют заемный капитал по одной ит: 
же процентной ставке.

пыоавнивание ставок зарплаты
ых потоков капитала обычно меньше барьеров, чем при ми- 

народнь_бо^ей силы однако и здесь валютный контроль, доба-
ГрЗЦыИй оиск издержки получения необходимой информации и не- 
В°ЧНоые другие факторы вполне достаточны для сохранения зна- 
Кительных различных различий в уровнях процентных ставок от
ельных стран. Поэтому если традиционная микроэкономика изу- 
ает конкурентные фирмы, имеющие примерно одинаковые из

держки то теория международной торговли рассматривается как 
конкуренция на рынках, где фирмы несут различные затраты на 
приобретение факторов производства. Эти различия, в свою оче
редь, оказывают важное воздействие на движение товарных пото
ков и эффективность операций во внутренней торговли.

В-третьих, традиционная микроэкономика имеет дело с 
фирмами, которые осуществляют свободную торговлю внутри 
страны и, как правило, не пользуются поддержкой со стороны го
сударства В отличии от этого во внешней торговле широко практи
куется использование тарифов, квот, субсидий и других ограниче
ний, устанавливаемых государством Поэтому в теории междуна
родной торговли большое внимание уделяется сравнительному 
изучению действия ограничений такого рода, их влиянию на торго
вые потоки и другие экономические перемены.

В-четвертых, традиционная макроэкономика изучает дело
вой цикл, действие которого распространяется на все регионы 
данной страны. Ответная реакция правительства на экономиче
ские колебания принимает форму фискальной или кредитно- 
денежной, политики, воздействие которой ограничено националь
ными границами. Макроэкономика же открытой для внешней воз
действий страны имеет дело с совершенно иной ситуацией. В той 
или иной период времени отдельные страны находятся на разных 
фазах делового цикла; один переживают кризис, другие фазу ста- 
илизации, а третьй находятся на вершине бума Развитие же в 

макроэкономической ситуации отдельных стран и приводимой ими 
кономической политики влекут за собой серьезные последствия 

я товарных потоков и иных международных сделок.
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В-пятых обычно страна имеет единственную валюту „ J  пр««»еиные 1°дадная3 эконом'им " я в л ^ Г  ммо° 
лоиение которой контролируется Центральны» банком Н ал^ с в и д е т е л ь с « ^ “  W  £
собственной валюты обычно рассматривается как важнейший » гтоятельнои частью экипи ^ г  ^
рибут национального суверенитета Лишь несколько небол"^ £,юноми«ой и имеет свои специфический предмет исследования.
государстечнапример, Либерия, Панама) используют валюту др Л 0РМЫ МЕЖДУНАРОДНЫХ ЭКОНОМИЧЕСКИХ
гих стран. Традиционная макроэкономика и занимается изучение * <p«jrrviDi ОТНОШЕНИЙ 
и воздействием на реальные переменные. В международной »
экономике функционирует столько национальных валют, сколь, .....
стоан вовлечено в мирохозяйственные связи Поэтому r tJ Z  В современных условиях основными формами международ-

' с  ,v экономических отношений являются следующие:исследования становятся валютные рынки, обменные курсы и * ных экономичен*"* «- . * 1 Внешняя и мировая торговля,
менения, происходящие в этой сфере в результате государстве тношения-
ного вмешательства. 2 Валютные и платежно-расчетные отношения;

Одни страны устанавливают фиксированный валютный щ  J  нал вывоз ^
в результате чего валютный рынок находится в неравновесном a J  Международная миграция рабочей силы;
стоянии Раэбалансированность же валютного рынка проявляете i  .. а п т .>л№г „ 6 Международные интеграционные процессы,
в дефиците илиизлишке платежного баланса что в свою очерв» *■ “  „ е транснациональных корпораций и
создает ряд проблем в осуществлении внутренней зкономиче® «р^тно-финансоеы* институтов;
политики. Межгосударственное регулирование международных

В других странах поддерживается плавающий валюту экономических отношении" регулирование валютно-
курс, в следствии чего ситуация на валютном рынке постоя* финансовых, торговых отношений)
меняется Свободный флоатинг создает иные проблемы для пр g *  Деятельность международных кредитно-финансовых
вительства страны. институтов (МВФ, МБРР) в сфере международных эко-

Для страны, которая широко вовлечена в международна номических отношений-
торговлю, валютный курс может быть наиболее важной разное* 10 научно-техническое и производственное сотрудничество
ностью цен в экономике. Серьёзные колебания обменного кур Внешняя и мировая торговля Внешняя торговля занимает
могут иметь разрушительные последствия для национальной к видное место в системе междунар0д ных экономических отноше-
литики и экономики такой страны. По этой причине »»ализ_нв ний Дпя многих За в посл она стала основ.
симости доходнри и расходной частей государствен ^  ным фактором развития экономики Эт0 ка7 ается всего
_б̂ д ж ?та от р2.Ш9Т_нош _ш>са представляется весьма « ту»  промышленно развитых стран, которые значительную часть про-
ным Здесь * Выделяются те  составляющие доходной и par,* экспортируют в другие страны. Широкий обмен товароГв
ной частей государственного бюджета, которые зависят* Результате роста внешней торговли создаёт условия для развития
валютного курса, и оценивается влияние повышения о б м е ^  мирового рынка и мировой торговли. Современный мировой рынок
курса доллара на 1% на процентные изменения доходов и рэ -э т о  сфера обмена, которая охватывает совокупное товарное
бое государственного бюджета исходя из его реальной с п * ^Ращение различных стран, являющихся его составными орга-
туры. Повышение обменного курса доллара США можно считав чическими элементами
выгодны» для еосуд^хтю тю го  бюджелта, если в РезУ"»'"»' „ „  * ' 0бх0»и“ °сть Роста мировой торговли обусловлена рядом
этого прирост объёма его доходной части превышает npupv- причин г
расходной части».
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Во-первых, развитием национальны* товарных производи 
и обмена, в том числе и внешней торговли.

Во-вторых, продолжающейся неравномерностью развить 
отдельных отраслей общественного производства, присущей Л 
ночному хозяйству. •

В-третьих, это свойственная странам с рыночной экономику 
тенденция постоянного расширения производства в целях полу.* 
ния прибыли и сравнительно узкие рамки национальных рынщ 
для реализации продукции заставляют корпорации, компани» 
предприятия выходить за пределы своего рынка, что в итоге веда 
к поискам внешних рынков.

Кредитные отношения В сфере международных эконом» 
ческих отношений кредитные отношения возникают в трех случая» 
во-первых, в связи с кредитованием внешней торговли; во-вторы> 
в результате движения ссудного капитала в рамках мирового рыь 
ка; в-третьих, в связи с проведением международных расчётов.

Кредитование внешней торговли включает кредитован» 
экспорта и кредитование импорта. Кредитование экспорт 
осуществляется в форме покупательских взносов, которые вьщг 
ются экспортёрами той или иной страны иностранным произвол» 
телям в виде банковского кредитования в качестве кредитов пс 
товары в стране экспортера; в виде ссуд под товары находящиес 
внутри страны; кредитов под товары и товарные документы в стрг 
не экспорта, бланковые кредиты без обеспечения. Значение п$ 
вых трех кредитов заключается в ускорении кругооборота капитал 
экспортера , т.е трансформации его частей из товарной в дено 
ную.

Кредитование импорта. Кредитование импорта также прс 
изводится посредством коммерческого и банковского кредит! 
Коммерческий кредит (или фирменный) включает кредит по с 
крытому счету (экспортер записывает на счет импортера в качеС 
ве его долга стоимость проданных и отгруженных товаров , а и» 
портер должен погасить кредит в установленный срок); вексельнь 
кредит (экспортер заключает сделку о продаже товара в креЛ* 
выставляет тратту с импортера); частное страхование (страхов* 
компания берет на себя риск по экспортным кредитам и 
ет неплатежеспособность импортера своим экспортом); zocf 
ственные гарантии (риск неоплаты берет на себя государство)

_ сШд Японии государственные гарантии выдают экспорт- 
оотные банки, в Англии -  Департамент гарантии экспорт- 

нол-имп Р в фрГ _ Межминистерский комитет по экспортным 
НЬ1Х S  во Франции -  Страховая компания для внешней торгов- 
КрвДБанковскй кредит по импорту включает: кредит выдаваемый 
ЛИ акцепте или согласии банка импортера на оплату тратты экс- 
ПРИтера акцептно-вексельный кредит (при условии получения 
П° Рантий по нему со стороны иностранного банка, обслуживающего 
."упортера); прямое банковское кредитование иностранных поку

пателей; кредитные линии (для своих иностранных заемщиков на 
оплату внешнеторговых сделок, разновидностью кредитной линии 
является возобновление, которое широко используется на рынке 
Евровалют); факторинг (экспортер, продавший товар на условиях 
кредита, получает от факторинговой компании ряд услуг в виде 
взыскания задолженности, учета экспортных отраслей, осуществ
ление контроля); лизинг (передача юридического права собствен
ности потребителю товаров); компенсационные сделки (долго
срочный кредит на базе взаимных поставок товаров на равную 
стоимость); страхование мульти-национальных контрактов ( 
включает огромные суммы, которые совместно страхуются ком
мерческими банками и национальными страховыми компаниями 
экспортного кредитования).

Одной из разновидностей кредитных отношений является 
международный кредит, который подразделяется на частный, го
сударственный и частно-государственный Международный част
ный кредит представляет собой один из элементов международ
ных кредитных отношений, когда промышленно развитые станы 
начали осуществлять полную конвертируемость своих валют.

Западные стра’ны и раньше предоставл'яли кредиты, однако, 
тогда они носили в основном редкий характер Довольно быстрому 
наращиванию частных кредитов способствовало восстановление 
оово'МИК- ^ападной Европы и Японии в 40-50 гг. после второй ми- 
пчт И ®0ины Основными кредиторами были банки и другие кре
дитно-финансовые институты США.
с услов Страиы за6мЩики, как правило, получали кредиты в США 
Долларов ”  ПОкупки амеРиканских товаров, а затем большая часть 
Других страТЭЛа °°едать на ^втах банков Западной Европы и ряда
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В результате 50-б0гг. возникает рынок евродоллара, что J  
зволяет уже непосредственно представлять кредиты в доллаД 
банками и другими учреждениями с этого рынка.

В итоге рынок евродоллара преобразуется в рынок евро* 
лют в связи с укреплением и стабилизацией европейской валюты 

Основными источниками для международных частных kjJ  
дитов стали депозитивы и вклады вначале под евро-долларовые ■ 
затем под евро-валютные депозитные сертификаты. При эТ0| 
большая часть этих накоплений носит краткосрочный характер 

Долгосрочный кредит стал осуществляться в 60-е гг. как *  
посредственный банковский, в виде евронот и облигационных э$ 
мов, в виде еврооблигаций и евроакций. Основными поставщикам 
долгосрочного кредита стали: коммерческие и инвестиционно 
банки (как гаранты и организаторы), страховые и инвестиционно 
компании, частные пенсионные фонды. В качестве заемщиков чг 
стного международного краткосрочного и долгосрочного кредит; 
выступают, как правило, промышленные, торговые, транспорт* 
корпорации и компании.

Наряду с частным международным кредитом сеществус 
также межправительственные займы, получившие большое разе* 
тие в годы Первой мировой войны (1914-1918 г г) экономичесюг 
кризиса 1929-1933 г.г. Второй мировой войны, а также в первые гс 
ды после ее окончания. Эти периоды характеризуются тем, чт 
главным кредитором выступили США, и заемщиками -  Западна 
Европа. В конце 50-х годов к ним присоединилась Япония и р* 
других стран Азии, Латинской Америки. Межгосударственные кр( 
диты предоставляют обычно за счет средств государственна 
бюджета либо средств специализированных государственных,» 
бо полугосударственных банков типа экспортно-импортных бант*

В результате предоставления международного кредита of 
разовалась большая сумма задолженности промышленно раз» 
тым странам, которая составила на конец 1998 года около t 
трлн.долл. Из-за неспособности многих стран вернуть долги в ср 
в силу ряда экономических причин, возникли клубы задолженносг 
это: Парижский клуб (по государственным внешним долгам) и л» 
донский клуб (по долгам западным коммерческим банкам). *  
эгидой этих клубов, а также международных кредитных институт 
(МВФ, мирового банка и др.) возникла' система реструктуриз^
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ядународных долгов, которая сводится либо к списанию, либо к

0TCpI B £ a L t  х платёжно-расчётные отношения. Эти отно-
ЯТакже представляют собой форму международных экономи- 

отношений. Сюда входят валютные операции между раз- 
4 ными странами; валютные операции между различными участ
ями валютного рынка, представляющими официальные центры 

пли-продажи валют на основании спроса и предложения; валют
ный арбитраж, позволяющий использовать разницу в котировках 
валют на международных и национальных валютных рынках; раз
витие и регулирование национального валютного рынка, а также 
участие в операциях международного валютного рынка.

Формы международных расчётов имеют следующие истори
чески сложившиеся особенности:

• импортеры и экспортеры, а также и банки вступают в оп
ределенные отношения, связанные с товарораспредели
тельными и платежными документами;

• международные расчеты регулируются нормативными 
законодательными актами, а также банковскими прави-

ч лами;
• международные расчеты унифицированы и универсали

зированы на основе международных Векселей (1930г) и 
Чековой (1931 г.) Конвенций (Швейцария, Женева), меж
дународная торговая палата (Франция, Париж) и Комис
сия по праву международной торговли ООН (Юнистрал) 
продолжают работу по унификации расчетных докумен
тов;

• международные расчёты имеют документарный харак
тер, так как выставляются против финансовых и коммер
ческих документов.

К финансовым документам относятся векселя (простые и 
переводные), чеки, платёжные расписки Коммерческие докумен- 
чь/ включают в себя: счета-фиктуры, отгрузочные документы (кви- 

твжи ’ стражовыв полисы и документы страховых компаний Ппа- 
ся путТИ расчетах по внешнеторговым контрактам осуществляют- 
тования* пТКРЫТ0Г0 046131 инкассо ( против документов) и аккреди- 
и чеки п ДРУгим сделкам платёж осуществляется через вексель 
детных J?И этом сУ'Мествует большая разновидность чеков, кре- 

рточек (с 60-х годов «Виза Интернэшнл», «Мастер
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Кард»), системы СФИФТ -  информация по международным e j  
ковским расчетам «CEDEL» - межбанковские расчеты по торгоЛТ 
ценными бумагами Рейтер монитор сервис -  расчеты по ва 
ным. операциям.

Миграция и вывоз капитала Вывоз капитала представляв 
собой помещение каптала систематического получения дополщ 
тельной прибыли за счет использования местных производствен, 
ных материальных и трудовых ресурсов. Если при продаже т0в> 
ров вследствии неэквивалентного обмена присваивается част, 
прибыли, созданной в другой стране, и идет однократная реализ» 
ция прибыли, то при вывозе капитала прибыль присваивается н«. 
прерывно до тех пор, пока помещенный капитал находится в соб
ственности иностранных компаний. Современное мировое хозя*. 
ство и международные экономические отношения характеризуйте 
усилением вывоза и миграции капитала.

Основными чертами вывоза капитала на современном этапе 
является его миграция как в развивающиеся, так и в развить* 
страны. При этом с 70-х годов усилилась тенденция к вывозу к» 
питала в развитые страны (США, Западную Европу, Японию) Дру. 
гими чертами вывоза капитала продолжают оставаться военно 
политические аспекты, широкая государственная поддержка, уо 
ление господства транснациональных корпораций, наличие экви
валентного обмена, периодические валютно-финансовые потряс* 
ния, приводящие к быстрой миграции капитала в ту или иную стр» 
ну. Последнюю весьма ярко подтверждает азиатский финансов» 
кризис в конце 1997 года, а также его продолжение в 1998-1999 гг 
основной формой вывоза капитала остаются вывоз функцион* 
рующего ссудного капитала, осуществляемый в виде вложений! 
промышленность, торговлю, транспорт. При этом существуют лр» 
мые вложения (инвестиции), которые дают право контроля, • 
портфельные, обеспечивающие только участие, а не контрол 
Формой дохода может быть прибыль или прибыль в виде дивид»» 
дов.

Вторая форма -  вывоз ссудного капитала, который различ* 
ется по срокам, назначению, характеру обеспечения и субъеЯ) 
Вывоз ссудного капитала осуществляется в виде международ^ 
займов на различные сроки, предоставляемые как частным cetfj 
рам; так и государственным и в форме вложений'в ценные 6y#f 
(акции и облигации). Причем облигационные займы и междуиэр*1
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ы носят как производительный, так и'непроизводитель
ные крвДктер в  свою очередь международный краткосрочный кре- 
ный хара ' ̂  в виде КОММерческого банковского кредита, а также 
дит в Ы  с ч е , о в  в иностранных банках (привлечение свободных 
текущих^ среДСТ0 других стран). Как и раньше, основными экспор- 
денежн ^апитала ЯВляется промышленно развитые страны, прежде 
тераМБолыиой семёрки, а основным импортерами -  развивающие- 
В°^фаны государства с переходной экономикой, включая респуб-
пию/ Узбекистан

М еждународная миграция рабочей силы является одной из 
ых форм международных экономических отношений в в со- 

Семенных условиях. Внутренние рынки рабочей силы одних стран 
-вляются-внешними источниками пополнении армии наемного тру
да других государств В сферу мирового рынка рабочей силы по
падает лишь та часть наемных рабочих, которая вынуждена про
давать свою рабочую силу за границей. Наличие мирового рынка 
рабочей силы обусловлено международной миграцией трудящих
ся, то есть взаимопересекающимся потокам миграции (отъезды из 
страны) и имуиграции (въезд в страну).

Международная миграция рабочей силы -  передвижение лиц 
наёмного труда через государственные границы в поисках ра
боты При выезде из своей страны трудящийся является эмигран
том, а при въезде в другую страну -  иммигрантом.

Главная причина перемещений наемной рабочей силы за
ключается в колебании в спросе на неб со стороны различных 
сфер рыночной экономики в лице частного и государственного сек
торов. Неравномерность накопления капитала в различных стра
нах вызывает необходимость международного обмена рабочей си
лы. Этот обмен происходит стихийно, волнообразно, отражает ре
акцию на изменение потребностей капитала. В целом стихийная 
переброска избыточной рабочей силы из одного звена мирового 
хозяйства в другое олицетворяет неравномерность развития ры
ночной экономики.
н Современная миграция характеризуется следующей особен- 
капит° Приток Рабочей силы направляется преимущественно в 
ния) ГЛ0ЭКСП0РтиРУюЩие страны (ClilA, Западная Европа, Япо- *

Ос СТЬ 8 напРавлении. обратном вывозу капитала. 
Д У ю ш ^0Вными'Ф°Рм™и миграции рабочей силы является Сле-
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о*1. Текущее переселение (создание промышленных
плексов и интеграционные процессы);

2. Миграция в пределах пограничных зон (живёт в одну 
стране, работает в другой) -  Франция, Бельгия, фрг' 
Швейцария, Испания, Голландия;

3. Аграрная миграция (миграция сельскохозяйственных р* 
бочих) -  поставщиками такой рабочей силы являются 
Италия, Португалия, Греция, Мексика, страны Африки» 
Юго-Восточной Азии, а потребители. США, Канада, фрр 
Франция, Швеция, Англия, Австралия, Аргентина,

4 Сезонная миграция, связанная в основном с изменяю, 
щимся циклом сельскохозяйственных и строительны

Международные интеграционные процессы. Одной к 
форм международных экономических отношений выступают инте
грационные процессы, происходящие в рамках мировой экономики 
Интеграция представляет собой межгосударственное регулировэ 
ние’ национальных экономик: формирование хозяйственного ре 
гионального комплекса со структурой и пропорциями, направлен 
ными на потребности некоторых экономик; устранение национал* 
ных барьеров в отношении движения товаров, капиталов, услуп 
рабочей силы; создание единого регионального рынка; обеспече 
ние общего роста производительности труда и уровня жизни! 
странах объединенной группировки Наилучшим примером тако! 
интеграции стало Европейское Экономическое Сообщество (ЕЭС) 
образованное на базе Римского договора 1958 года шестью стр» 
нами Западной Европы и 1 ноября 1993 года (ЕЭС) было преобр» 
зовано в Европейский Союз Этот союз осуществлялся поэтапно о1 
таможенного союза к совместной аграрной, бюджетной и валюте» 
политике, выравниванию налогообложения, унификации в облас 
ти социального обеспечения и созданию единого внутреннего ры» 
ка, предусматривающего с 1993 года свободу передвижения раб» 
чей силы, услуг, капиталов и товара. Затем было подписано Ш* 
генское соглашение о безвизовом передвижении населения стр? 
Европейского союза. В 80-х годах возникла интеграционная rpf 
пировка в Азии, АСЕАН (Ассоциация свободной торговли W  
Восточной Азии, куда вошли страны Азии, а также США, КэнаД> 
Австралии, Новой Зеландии). Лидерами этой группировки ст** 
Япония, США, Гонконг, Тайвань, Малайзия, Таиланд, Синга»™

работ.
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I^p. Основным направлением Ассоциации является либерализа- 
^  торговли, таможенных пошлин, инвестиций, кредитная вэаи- 
мопомощь

В 1992 году была создана новая интеграционная группиров- 
к3 Зона свободной торговли Северной Америки, куда вошли США, 
Канада Мексика. Целью всех интеграционных процессов, является 
повышение эффективности национальных экономик, рынков капи
тала, внешней торговли

Развитие транснациональных корпорации и креди.но- 
Адоансовых институтси. Важной формой современных между
народных экономических отношений является деятельность 
транснациональных корпораций и кредитно-финансовых институ
тов. Эти институты, начиная с 60-х годов, занимаются предостав
лением банковских кредитов, размещением и покупкой крупных 
облигационных займов (еврооблигации) и евроакций на рынке ев
ровалют, что позволяет удовлетворять потребности в ссудном ка
питала транснациональных корпораций и обеспечивать их финан
сирование За счет такой связи осуществляется глобализация со
временных международных экономических отношений.

Межгосударственное регулирован и е междуна родных 
экономических отношений. Это регулирование, представляет 
собой форму международных экономических отношений, которые 
позволяют поддерживать их длительное время на уровне относи
тельной стабильности.

Межгосударственное регулирование, как правило, сводится к 
выработке общей политики между группой стран в области раз
личных сфер международных экономических отношений, торговли, 
миграции капиталов, рабочей силы, валютной политики, таможен
ных тарифов, инвестиций. Данное регулирование осуществляется 
посредством проведения совещаний министров финансов, торгов 
ли и так далее.

Регулирование международных экономических отношений 
осуществляется на уровне стран Большой семерки -  США, Японии, 
ФрГ, Франции, Англии, Канады и Италии
Hlii.-^!!LTeflbHOCTh “ « “ЛУИЗР'У!""» фкнагепво-ниаитных 

Основные направления деятельности этих институтов 
.^Дятся к предоставлению валютно-финансовой помощи различ- 

м странам в виде кредитов на стабилизацию экономики, вырав- 
Вание платежных балансов, реализации крупных целевых проек-
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тов Роль таких институтов как МВФ, МБРР. ЕБРР резко возросла в 
системе международных экономических отношений с точки зрения 
предостазления займов на развитие национальных экономик, они 
определяют основные параметры в отношении развития экономики 
(объем денежной массы, размер дефицита бюджета, уровень ин
фляции, процентные ставки и др.)

Научно-техническое и производственное сотрудничест
во- Научно-техническое и производственное сотрудничество осу
ществляется либо путйм соглашений о научно-техническом со
трудничестве между государствами, либо путем лицензионных и 
патентных отношений. Важное место в реализации научно- 
технического сотрудничества занимают интеграционные группи
ровки типа Европейского союза или АСЕАН. Кроме тог одной из 
форм НТС является подготовка кадров и специалистов, обмен 
учеными, научными и другими учреждениями высшего образова
ния. Научно-техническое сотрудничество отражается, как правило, 
через торговый и платёжный баланс стран участниками и соответ
ственно обслуживается через внешнюю торговлю и международ
ную платежно-расчетную систему, действующую в рамках между
народных экономических отношений.

Распад биполярного мира бывшего СССР, в результате ко
торого на политической карте мира появились новые независимые 
государства полностью изменили геополитическую ситуацию в 
Центральной Азии. Добившись политической независимости, за 
последние 10 лет эти страны стали полноправными субъектами 
международных экономических отношений и среди них Ресг)убликз 
Узбекистан

Республика Узбекистан играет особую геоэкономическую 
роль. Этому способствуют с одной стороны, выгодное географиче
ское положение, достаточно развитая и во многом самообеслечи- 
вающая экономика, проведение экономических реформ, а с друг0* 
стороны -  реализуемая экономическая стратегия, в которой глав
ный-акцент делается на наращивание экономического потенциале 
а также на формирование экономической интеграции со странам* 
Азии, Европы, Америки, Японии. Для вхождения в мировое экон»

2.4. ВНЕШНЕЭКОНОМИЧЕСКАЯ 
ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ РЕСПУБЛИКИ УЗБЕКИСТАН.
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мическое 1 сообщество в качестве равноправного партнёра было 
необходимо творческое осмысление опыта развития передовых 
стран. Избегая слепого копирования всевозможных «моделей», 
плачевный результат которого сводится к «эксперименту» над жи
выми людьми и кризису всех жизненно важных структур С приоб
ретением суверенитета Узбекистан активно стал развивать между
народные механизмы экономического сотрудничества Проект 
•1994 года возрождения Великого шелкового пути связывавшего в 
средние века Европу и Азию. Известно, что реализация данного 
проекта предусматривает создание сквозной магистрали через два 
континента, что должно способствовать интеграции Узбекистана в 
мировое сообщество. В процессе укрепления связей Узбекистана 
10 странами Восточной и Юго-Восточной Азии выделяется Рес
публика Корея, с ней подписан пакет документов по экономическим 
вопросам, среди которых -  пять меморандумов о сотрудничестве 8 
сфере туризма, образования, телекоммуникаций и радиовешания 
сельского хозяйства, науке и технике Подписан мемооандум о со
трудничестве между Национальным банком внешнеэкономической 
деятельности Республики Узбекистан и корейским банком «Экс- 
чейндж бэнк», объемы по торговле с Южной Кореи в 1997 году со
ставили 973 млн , а в 1998 году -  250 млн долларов США К концу 
1999 года объем южнокорейских инвестиций превысил отметку 1 
млрд. долларов США Большую заинтересованность проявляет 
Узбекистан к сотрудничеству с мировым сообществом и вхождения 
в него равноправным партнером Поэтому интерес проявляемый 
Узбекистаном к сотрудничеству с Германией неоспорим, но не 
меньшую заинтересованность в экономическом взаимодействии с 
Узбекистаном проявляет и немецкая сторона, и. а первую очередь 
ее банки и корпорации, что весьма ярко подтверждается всей ис
торией современных узбекско-германских экономических отноше
ний:

• историческая схожесть: как в Германия, так и в Узбеки
стане в течении многих веков происходили историче
ские процессы и события, оказавшие влияние на разви
тие мировой цивилизации, культур, династий и народов;

• Духовное и культурное наследие наших народов уходят 
корнями в глубь веков;
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• геополитическое положение Узбекистана в Централь
ной Азии и соответственно Германии в Европе придает 
сотрудничеству особый динамизм,

• диапазон сфер внешнеэкономического сотрудничества 
очень широк.

Сегодня в Узбекистане функционирует 132 предприятия 
созданных с участием германских фирм и компаний, работающих в 
основном в сфере малого и среднего бизнеса. По объему финан
сового сотрудничества с Узбекистаном Германия занимает первое 
место среди стран-участниц Европейского Сообщества. Это -  дол
госрочное финансирование проектов, инвестиций в организацию 
производства, создание СП. Всего реализовано и намечено к реа
лизации 53 приоритетных инвестиционных проектов на сумму 
1335,34 млн. долларов. По итогам 2000 года товарооборот Рес
публики Узбекистан с Германией составил 291,9 млн. долларое 
США. За этими цифрами стоит красноречивое подтверждение ук
репляющихся и развивающихся связей.

Взаимовыгодное сотрудничество развивается между 
Узбекистаном и США по реализации программ экономической и 
финансовой либерализации внутреннего рынка, увеличение объе
ма внешней торговли, структуризации экспорта и импорта Узбеки
стану

В течении последних лет Узбекистан наряду со многим* 
странами осуществлял и внедрял разработку и реализацию мер пс 
либерализации внешнеэкономической деятельности в первую оче
редь в сфере привлечения прямых иностранных инвестиций 
(ПИИ).

Привлечение иностранных инвестиций в экономику респуб 
лики является одной из важнейших задач внешнеэкономически 
деятельности.

ГЛАВА 3

ЧТО ТАКОЕ МИРОВОЕ ХОЗЯЙСТВО.

3.1 МИРОВОЕ ХОЗЯЙСТВО -  ЦЕЛОСТНАЯ СИСТЕМА.

В мировой литературе нет единого понимания терминов 
«мировая экономика», «мировое хозяйство». Поскольку эти терми
ны имеют широкую область применения, исследователи подчерки
вают важные, с точки зрения, аспекты. В отечественной литерату
ре можно выделить несколько подходов.

1. Наиболее распространено понимание мирового хозяйство 
как совокупности национальных хозяйств, взаимосвязан
ных системой международного разделения труда, эконо
мических и политических отношений, в этом определе
нии доминантами выступают национально обособленные 
страны. При таком подходе затушевываются причины, 
которые определяют взаимосвязи, состояние и перспек
тивы развития мирового хозяйства.

2. Согласно другой точке зрения, мировая экономика трак
туется как система международных экономических взаи
моотношений, как универсальная связь между нацио
нальными хозяйствами Подобной концепции придержи
ваются многие западные исследователи, в частности, 
считая, что международная экономическая система 
включает и торговлю, и финансовые отношения, а также 
неравное распределение капитальных ресурсов и рабо
чей силы. В данном случае из поля зрения исследовате
лей выпадает производство, которое во многом опреде
ляет международные экономические взаимосвязи.

3. Бопее полное толкование мирового хозяйства определяет 
его как экономическую систему, самовоспроизводящуюся 
на уровне производительных сил.

ра МиРовая экономика относится к числу сложных систем, ха- 
иераоРИЗУЮЩИХСЯ множественностью составляющих её элементов, 
ская мо ЧН0СТЬ’ многоУР°вневостьЮ' Структурностью. Экономиче- 

Щь распредепяется в мире очень неравномерно.
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Три государства -  США. Япония и Германия, с 90% насе-i* 0ИТИЯ Такое единство мирового хозяйства, циркуляций воспроиз- 
ния планеты, оккупируют половину мирового дохода и обладав водиМого продукта обеспечивается национальными и междуна- 
более чем 1/3 покупательской способности всех стран мира. родными рынками с присущими им товарно-денежными отноше- 

Основу системы составляет международное и о г р а н и £,яМИ и множественностью цен. 
ное рамками отдельных государств национальное производств g широком понимании рынок представляет собой совокуп- 
материальных и духовных благ, их распределение, обмен и ос н0сть экономических, социальных и политических отношений, 
требление складывающихся в процессе обмена товаров и услуг. Рынок вы-

Каждая из этих фаз мирового воспроизводственного процес ступает отдельной категорией, развивающейся под влиянием соб- 
са как в глобальном масштабе так и в рамках отдельных гос> ственных закономерностей и оказывающей воздействие на весь 
дарств в зависимости от их места и роли в целом оказывает влщ ход воспроизводства. Следовательно, он является неотъемлемой 
ние на функционирование всей мировой хозяйственной системь стаДией воспроизводства, развивающейся ь тесном взаимодейст- 
Последняя фаза имеет и присущие ей как целому определенны вии с его остальными элементами -  производством, распределе- 
направпения своего развития, чо она не развивается вне нацис нием и потреблением.
нальных хозяйств Наиболее жизнестойкие подсистемы преобразуют или под

система понимается неоднозначно При одном подходе он чиняют своим целям другие. В противном случае система распа- 
должна иметь общую цель, которая выступает как движущая сил дается.
её развития Внутри такой системы могут существовать обосй Мировая экономика как система имеет общую цель. В конеч- 
ленные секторы -  подсистемы, обладающие специфическими я ном счете ев функционирование направлено на удовлетворение 
рактеристиками, но т<>м не менее подчиненные организующие цм человеческих потребностей (спроса), но в разных подсистемах эта 
системы в целом. Другое понимание системы исходит из того, ч! цель модифицируется в силу различных социально-экономических 
она состоит из ряда обособленных подсистем с разными и да условий. Создание новых предприятий не может быть самоцелью 
противоположенными целями. Но входящие в нее подсисте* Оно может быть оправданно, если способствует улучшению усло- 
должны быть связаны между собой и взаимно воздействовать д> вий жизни населения.
на друга Такая струк"ура систем может иметь временный, пер Мировая экономика как система не может развиваться без 
ходной характер, поскольку отношений и определенных аспек* определенного порядка, основанного на нормах международного 
надстроечных отношений в той мере, в какой входящие в него * публичного и частного права, которые регулируют экономические 
циональные хозяйства обладают определенной совместимости ношения между государствами, экономическими объединения- 
на каждом из трех названных уровнем. В нем находят отражен «^юридическими и физическими лицами. Соблюдение установ-
о с н о в н ы е  с о с т а в н ы е  части хозяйства, включая материальн; - J rocvfl3nJr°HBeHL,MOHHb<x и °®ычных норм обеспечивается самими
реализацию различных форм собственности и определенней ^  ме)̂ ТВами и коллективными формами контроля за соблюдени- 
р я д о к  ф у н к ц и о н и р о в а н и я  воспроизводственных процессов меж^иа НарОДНОГ° пРава' которым занимаются различного рода

К а к  видно, все исследователи признают, что мировое хо смат_ ^ дные организации Эти правила уточняются и пере-
ство представляет собой определенную систему. Основой во ■ произ тся 8 соответствии с потребностями развития мировых
новения и существования системы выступает ее ц е л о е  ̂ М иров^^'* °МЛ И отдельныж подсистем и элементов,
которая предполагает экономическое взаимодействие вС® экономической хозяйств° является исторической и политико-
ставных частей системы на достаточно устойчивом уровне • * кретному истопииТеГ°^Ие* ’ '^то объясняется тем, что каждому кон-
в этом случае возможна регулярная циркуляция воспроиэвод уровень Прои3дппу;кому этапУ присущи определённые масштабы и
продукта в глобальном масштабе и обеспечиваются пост- детва, интеграции хозяйственной жизни, 
деятельность, жизнесгюсобность системы ее саморегуляции

42 43



Отношения между отдельными элементами мирового хозя^.! 
ства составляют уровни. Отношения между государствами состав, 
ляют международный уровень, который регулируется междуна. 
родными правилами и нормами Отношение потоков, выходящих 
за пределы национальных границ, образуют транснациональной 
уровень -  сфера деятельности фирм и групп с их внутренними 
системами информации В эту сферу включается также сеть пота 
ков неформальной деятельности: торговля наркотиками, оружием 
подпольная миграция. Множество элементов, из которых состой 
мировая хозяйственная система, действует там одновременно 
Между центрами силы действуют столкновения, договоренности 
объединения Возникают черты олигополии, которые распрогтог
ня ют свою стратегию либо на весь мир , либо на отдельные рай
оны

В социально-экономическом плане мировое хозяйство неод
нородно Ведущее место в нём занимают промышленно развить* 
страны или, по определению А Сови, Первый мир Особое мест; 
занимают развивающиеся страны -  Третий мир, у которых во мне 
гом сохраняется зависимый характер их экономик от индустриал* 
ных стран Большую специфику в своем развитии имеют восточно 
европейские страны с переходной экономикой и целый ряд друг» 
государств. В целом мировое хозяйство представляет собой ело» 
ное социально экономическое образование.

3.2 ПОНЯТИЕ И ИНСТРУМЕНТЫ МЕХАНИЗМА МИРОВОГС 
ХОЗЯЙСТВА.

Механизм и его функции В самом общем виде хозяйств* 
ный механизм мирового хозяйства можно определить как общее 
венную систему организации производственных сил, совокупной 
форм и методов регулирования экономических процессов в плах 
тарном масштабе, а также организационно-правовых основ, ко' 
рые обусловливают производство, распределение, обмен и 
требление производственных ресурсов, динамизм и качествен*: 
параметры экономического развития Хозяйственный механ* 
обеспечивает взаимодействие организованных в соответствуют 
формах собственности производительных сил в процессе их Р* 
лизации. Как любой социально-экономический объект механ*
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мирового хозяйства выполняет определённые общественные

• В число основных функций механизма и мирового, и на
ционального хозяйств входит экономическая реализация 
собственности, которая, проявляется в производстве и 
присвоении прибавочной стоимости. Собственность реа
лизуется в конкретных формах движения капитала, внут
риотраслевой и межотраслевой конкуренции , которые 
порождают соответствующие приращенные формы при
бавочной стоимости Сама по себе собственность, не до
полненная элементами хозяйственного механизма, оста
ется в потенции, нереализованной.

• Важная функция хозяйственного механизма -  регулиро
вание пропорций мирового производства Особенности 
их регулирования заключается в том, что они устанавли
ваются путем постоянных отклонений. Существующие 
пропорции воплощаются в наборе определенных вели
чин, которые могут изменяться в противоположных на
правлениях.

• Разрешение противоречий между уровнем развития про
изводительных сил и производственных отношений в их 
конкретных формах -  также функция хозяйственного ме- 
хёнизма

Производственные отношения оказывают серьезное влияние 
на уровень производительных сил. Производительные силы вооб
ще перестали бы развиваться, если бы конкретные формы произ
водственных отношений не изменялись. По мере развития произ
водительных сил происходят определенные изменения в отноше
ниях хозяйствования Они происходят стихийно, через глубокие 
противоречия Тем самым производственные отношения приспо
сабливаются к возросшему уровню производительных сил, однако, 
противоречия не устраняются, что служит дальнейшим стимулом 
развития производительных сил.

Основной организующей силой мирового хозяйства выступа- 
ет постоянно растущий мировой рынок, представляющий собой со- 
в°купность внутренних, иностранных и международных рынков.

На внутреннем рынке совершаются операции местными ре- 
иДентами, источником ресурсов служит внутреннее производство 
чиональной экономики, а сделки участников рынка подвергаются
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административной регламентации и различного рода экономим  ̂ <онкурениии. В зависимости от характера того или иного рынка это 
скому регулированию со стороны уполномоченных органов госу соотношение бывает различно. Олигополия возникает на основе 
дарственной власти. та1СОй структуры в отрасли, которая характеризуется господством

Иностранные рынки представляют ту часть национальна оГр3ниченного числа крупных компаний, 
рынков, в рамках которой местные и смешанные по капиталу ик jjiffTPVMgHTbi и механизмы Ими выступают конкретные 
ституты заключают сделки с иностранной клиентурой на условие ф0рМы движения капитала в мировом хозяйства. К ним относятся 
и д е н т и ч н ы х  или мало отличающихся по сделкам с резидентами такие экономические категории, как международная•ценз, ставка 

К международный рынкам по самому широкому определи ссудного процента, валютный курс. Решающей частью рыночного 
нию относятся рынки, пересекающие национальные границы Н; механизма выступает система ценообразования. Именно цены и 
международных рынках хозяйствующие субъекты из одной странк их динамическое колебание обуславливают мотивы и стимулы 
могут искать контрагентов из других стран и совершать сделки ( агентов производства и через них изменения производства в ответ 
товарами, услугами, валютой, не обязательно совпадающими | на изменение общественного спроса. Механизм ценообразования 
партнеров. При этом взаимоотношения контрагентов отличаюто позволяет решать основные задачи, связанные с эффективностью 
от существующих на внутреннем рынке. Рынок характеризуе производства
масштабы разделения труда и служит индикатором общественна • Оценка соответствия производства того или иного товара 
потребностей. Осуществляемая на нем реализация товаров и ус международным потребностям;
луг определяет насколько выпускаемый ассортимент продукци • Стимулирование изменений производства соответствия 
отвечает потребностям общества. Спрос дает информацию о то» критериями потребностей.
в какой мере структура хозяйства опирается на внутренние гу Таким образом, ценообразование выступает не только регу- 
требности и в какой она базируется на мировом рынке. Анал» лятором производства и обмена, но и организатором общественно- 
связей между производством и потреблением, которые образую го производства в мировом масштабе, что способствует сбаланси- 
исходный и конечный компоненты воспроизводственного процесс рованности глобальной системы.
показывает уровень развития товарных форм хозяйств, влиянк Формирование цен на мировых рынках происходит под влия- 
внутреннего и международного разделения труда на распределе нием многих факторов экономического, социального и политиче- 
ние доходов, на сферу личного и производственного потреблен» ского порядков. Господство на мировом рынке ТНК приводит к по- 
и на характер изменения общих хозяйственных пропорций явлению монопольных цен: монопольно высокие цены на прода-

Центральным звеном рынка является конкуренция, котор» ваемые товары и монопольно низкие цены на покупаемые ими то- 
способствует выявлению, распространению и эффективному # вары Фактический верхний предел цены определяется не спросом 
пользованию новых, до сих пор бывших недоступными, данных и производственными возможностями, а риском новой конкурен- 
предпочтениях, ресурсах, технопогиях. Она сопряжена с болъиМ Ции. На практике ТНК стремятся установить цены на таком уровне, 
ущербом для одних и выигрышем для других который обеспечил бы получение сверхприбыли и в то же время

Функционирование рынка в конечном счете определяете 5°здавал сильных стимулов для проникновения на рынок новых 
сочетанием и взаимодействием таких сил, как конкуренция и мо* б ^ Ь1Х конкурентов, если не существует достаточно высоких 
полия. Тенденция к чисто монополистической организации отр* чи^ГеР°® технологического и организационного характера Вели- 
ли, выразившаяся в форме трестов, картелей и индикатов нача* ЦИОиа̂ /ггернаЧиональной стоимости изменяется обратно пропор- 
века, сменилась тенденцией к новой организации, в основе кс' ^  и̂ Ьно производительности труда экспортных предприятий в 
рой лежит взаимодействие конкурентных и монопольных сил -  * вается в"*0** стране '^то обычно приводит к тому, что она оказы- 
ханизм олигополии. Важнейшая черта олигополистического ме' странах и"1*  национальной стоимости этого товара в развитых 
низма -  определённое сочетание регулирующих сил: монополи ниже его национальной стоимости в менее развитых
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странах Следовательно, мировые цены отражают не'средние ц 
ждународные затраты, а более низкие затраты, уровень, котор*, 
ближе к затратам основных производителей. Реализация товару 
по мировым ценам позволяет более развитым поставщикам 
странам получать прибыль, а экономически менее развитее стр; 
ны вынуждены отдавать товар по ценам ниже уровня их нац*. 
нальной цены производства. В результате через внешнеторговь 
обмены часть стоимости, созданной в экономически менее разе, 
тых странах, перекачивается в промышленно более развить 
страны. Осуществляется это в основном за счет отклонений в i* 
ханизме ценообразования. В частности, монокультурные раз» 
вающиеся страны нередко вынуждены экспортировать свои то» 
ры на любых условиях, чтобы получить валютные средства для * 
купки необходимых товаров.

Мировой воспроизводственный процесс структурно неодн 
значен, он различается по отраслям и подразделениям, по в* 
предприниматепьской деятельности, по типу капиталов, характер 
товаров и услуг. Это приводит к дискретности в движении капит 
ла. Ограничения, возникшие в связи с недостатком капитала у к 
эяйствующих субъектов в нужный момент, преодолеваются с г 
мощью креДита От спроса и предпожения на рынке ссудных каг 
талов, хозяйственной политики кредитных объединений во мнол 
зависит ход воспроизводства. Это влияние проявляется чер 
ссудный процент или учетные ставки.

В рамках национального хозяйства снижение ссудного пр 
цента стимулирует спрос на кредит, расширяет спрос на инвест 
ционные и потребительские товары. Наоборот, удорожание крес 
та сокращает спрос на него, а значит, спрос на средства гроизвс 
ства и предметы потребления. В мировом хозяйстве дейст* 
учетных ставок обратное. Изменение их служит причиной дви» 
ния краткосрочных вкладов, то есть так называемых горячих де* 
достигающих многомиллиардных сумм.

Международные экономические операции в большинА 
случаев связаны с обменом одной национальной валюты «а в 
гую. Соотношения обмена между валютами образуют вапюл»* 
курс, то есть цену денежной единицы одной страны, выражение 
денежных единицах других стран. Колебания валютных куг 
оказывают существенное воздействие на изменение 
объемов экспорта и импорта, эвопюцию платежных балансе*

операциям, объем и направление иностранных инвести- 
ТеаОбесцвнивание валюты представляет возможность экспорте- 

данной страны понизить цены- на свою продукцию в иностран
ной валюте, получая при ее обмене ту же или большую сумму в 

шиональных денежных единицах, что повышает сбыт их товаров 
^создает возможности для увеличения экспорта.
1 Импорт при этом затрудняется, так как для получения той же 

мы в своей валюте иностранные экспортеры вынуждены повы
сить цены. Как показали экономические расчеты по 14 ведущим 
западным странам, изменение валютного курса на 10% сокращает 
или увеличивает объем экспорта от 7% для США, Японии, Фран
ции Швеции до 3-4% - для остальных стран Изменение объема 
импорта при тех же условиях составляет от 1 до б°/ Подобные 
сдвиги в торговле происходят за период не менее 2-3 лет. Для ре
гулирования валютных курсов другие страны прибегают к методу 
«коллективной интервенции», то есть скупке или продаже на ва
лютных рынках той или иной денежной единицы, курс которой не
благоприятно изменяется для этих стран.

Значительное влияние оказывает динамика валютных курсов 
на движение предпринимательского капитала. Повышение курса 
валюты усиливает стимулы к иностранному инвестированию, уве
личивает инвестиции в экономике других стран, что в основном 
вызывается меньшими издержками на приобретение ценных ино
странных бумаг.

Понижение курса вапют, наоборот, делает более привлека
тельным национальное производство и снижает стимулы к ино
странному инвестированию

Конкретные хозяйственные формы, входящие в механизм 
регулирования мировой экономики, выступают в качестве сил, по
буждающих хозяйствующие субъекты к определенным действиям 
через экономические интересы. Давление рынка с помощью спро- 
са и предложения, цен ссудного процента достигается сознания 
.частников мирового воспроизводственного процесса и способст
вует определенной организации экономической жизни При этом 
акциивНИЯ 8 К0Ж(Ретных хозяйственных формах выступают как ре- 
ии_ _  на сбои в Функционировании отдельных подсистем и сфер
мирового хозяйства

* * * *  ^бально-экономическое Явление имеет свою ин- 
ННУЮ структуру, которую определяют образующие ее ин-
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ности.  — • «  s r s 1. вреиени z r *  ^ а -
£ * ^ Г ч а с т , о £  I  м^нарадно-мояополктидаюм уро.**' S » »  «еят-ль-ости на долгоду н о о  прогнозироаание. в со- 
Это ТНК и ТНБ международные картели, государства и интегра ч* временных условиях крупнейшие ТНК планируют свою деятель- 
онныеобъединенийиежгоударственные о д о я ц и и .  не в 0снОВанный на

В мировом хозяйстве основными хозяйствующими субъект* таком подходе К возрастающемУ ме_
ми выступают хозяйственные объединения. Они претерпели суц*. ждународному первпле социальных и поли-
ственную трансформацию, перейдя от простых объединений . изменяют условия
синдикатов, трестов, характерных для конца прошлого -  началг международной деэтельности компаний.
этого века, к концернам Современные концерны представляют с* Руководствуясь все больше глобальными интересами рас- 
бой единые капиталы, диверсифицированные по различным от ширения производс а " ° 3" ц на МИР0В0М Рынкв и
раслям Хозяйственным объединениям свойственна полная ил» увеличения «лассы прибыли ТН \ в зависимости от изменения хо- 
^ И  полная самостоятельность в решениях и действиях. Цет; зяйственнои обстановки, социально-политического климата в тех 
каждого из них -  максимизация прибыли, а следовательно, и pat или иных странах или регионах постоянно маневрируют производ- 
ш и Х и е  м ^ а б о в  хозяйственной деятельности . что ведет , г е н н ы м и  и финансовыми ресурсами в масштабах всего мирового
борьбе с другими хозяйственными субъектами за лучшие услови; хозяйст“ ' 1 Мя' °Ы капитала из одмой 
и рост производства. По отношению друг к другу хозяйственны* страны в другую. Свыше 30% мировой торговли представляют со- 
субъекты выступают конкурентами. Хозяйственным объединения»бой внутрифирменные поставки i И К, , осуществляемые не по меж- 
свойственна планомерная организация производства. Планиро дународным. а по внутрифирменном трансфертным ценам, 
вать производство товаров и услуг можно лишь с учетом внутре»____^  оценкам преобладающая чаль международных сделок
них и внешних факторов, влияющих на хозяйственную деятель- * иеРархических. структур». особенностей

й структур ТНК. а не в рамках соглашении, по которым одна сторона

В число основных факторов входят: ! S S l S S S  вЛИЯНИ6 "  К0НТР°ЛЬ Эк0н° мическим поведением
.  общие тенденции мирового экономического развития, Исторически ведущая роль в реализации капитала отеоди-
.  развитие отдельных отраслевых J* ^  иГг лась государству, которое занимает особое положение в обществе
.  социально- культурные условия на отдельных рынках ил»и выполняет специфические функции на национальном и внешнем 

в отдельных группах стран, уровнях. Оно является носителем власти, располагает большой
.  политико-правовые условия. Финансовой мощью, выступает общественным контролером.
• природная среда, государство способно облегчить или затруднить функциони-
Подобный учет осуществляется с помощью методов междгрованиекак национальных, так и мировых рынков. Оно использует 

народного маркетинга. аоЗДвйствия на внутренние и внешние секторы хо-
Маркетинг представляет собой современную форму!M jW tenjL <Сада входят бюджетная, кредитная, денежная, валютная 

лирования рынка производства на уровне фирмы, хозяйственной На позицию государства сказываются такие явлвния в
объединения. Помимо выявления существующего и пО^нциальн^ Ровой экономике и международных экономических отношениях 
го спроса на товары и услуги путем комплексного изучения рыи» «хютрение конкурентной борьбы на мировых рынках, дестаби- 
и перспектив его развития он включает организуй» валютных курсов, возросшее не равновесие платежных
исследовательской деятельности объединения по созданию нов* . огромная внешняя задолжность и так далее Каждое го-
образцов и моделей продукции, совершенствование системы со о стремится создать благоприятные внешние условия для
та и прочее. Цель состоит в обеспечении определенной 'прибыл* ренного воспроизводства внутри страны Данное направле
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ние встречает сопротивления «своих» и «чужих* ТНК Дейст» Потоебность в этом предопределяет также всеобщность и 
указанных факторов порождает постоянное взаимодействие д !rl£ fc» n bHblx проблем, которые усугубляют неустойчивый 
тенденций; либерализации и протекционизма. Данные xapaiaep развития мирового хозяйства Совместных
отражают не только интересы участников внутреннего рынка н , * ^ Т ^ ет задача продолжения разрыва в уровне экономи- 
реакцию государств! на события в международном р а з д е л е н ^ ии ^ ия проМышленно развитых и развивающихся стран, 
труда Лозунги «свободной торговли» и ее защиты и с п о п ь з у в ,# ^ ^  « ^ту р н ы х  кризисов, борьбы с инфляцией и безра- 
часто не в интересах достижения общей выгоды, а для укрепле ,£еод ^оторые мирово- масщтаб необходимость ко-
своих позиций, увепичения своего могущества м н а и и и  экономической политики вызывается усиливайся тем-

Государственное регулирование внешней сферы o c y u ^ e p fl^ J  к синхронизации мирового производственного процесса, 
ляется с помощью широкого круга мер Это: Из этого следует необходимость увязки антикризисной и антицик-

• таможенные тарифы, которые по характеру своего лической политики государств, внесение соответствующих коррек- 
действия относятся к регуляторам внешней торгов и ^  в их программы экономического развития, предупреждения, по

• нетарифные меры регулирования, куда входят мн»в03М0ЖН0СТИ1 таких действий, которые оказывают отрицательное 
меры торговой и экономической политики. влияние на экономику других стран и на мировое хозяйство.

Особое место по масштабам и многообразию деятельносп 
системе хозяйственного механизма занимает организация эк» 3.3 МИРОВОЙ ЭКОНОМИЧЕСКИЙ ПОРЯДОК
мического сотрудничества и-развития (ОЭСР), в которую вход
практически все промышленно развитые страны Запада. Она t  Мировой порядок (режим) представляет собой достаточно 
никла в 1961 году в результате преобразования организации евивтко выраженные многосторонне принятые условия, основанные 
пейского экономического сотрудничества в 1948 году для осуицна взаимоприемлемых нормах, определяющие государственные и 
вления «плана Маршала». негосударственные рамки поведения в гзкой-ли^о сфере между-

Гпавным в работе ОЭСР является разработка вопрянародной деятельности. Мировой экономический порядок включа- 
внутренней экономической политики промышленно развитых сцет в себя международно-регулирующие структуры: 
и их координации. При этом особый упор делается на разрабо • Международную валютную систему 
концепций валютной и бюджетной политики, поскольку с их по • Общемировую торговую систему; 
щью регулируется спрос и можно воздействовать на долгоероч* • Международные принципы налэгооблагения 
тенденции развития Через соответствующие каналы она усипв Главными звеньями механизмов указанных выше сфер вы- 
ет способность стран-членов своевременно приспосабливать ступают МВФ и ВТО.
тенденциям развития мировой экономики. В этих целях ОЭСР Интересы расширения международной торговли и калитало- 
ределяет признаки упадка тех или иных отраслей, стимулирует'вложвний связываются с нейтгапьностью экспорта капитала 
вые инструменты регулирования рынка капиталов. Нейтральность экспорта капитала (свобода выбора объектов

Какие же факторы вызывают усиление тенденции к консс капиталовложений) опирается на идею «справедливого» распрс- 
дации экономической системы? Прежде всего это далеко прошения поступпечий от налогов и поедотвоашрние двойного на- 
нувшийся процесс интернационализации производства и каП̂ в^ " ажвн*,я Доходов Это правило сводится по своей сути к ос- 
открытости национальных экономик Он обуславливает рост* едению от налогов доходов зарубежного происхождения что 
мосвязанности национальных экономик, отраслей и отдел* ^  «втся заключением соглашений о двойном нэпогооблаже- 
корпораций и собственно создает объективную потребность *
тернационализации управления производственными силами Тнк уйт^ еДнве десятилетие под влиянием борьбы с попытками

уплаты налогов, используя механизм внутри корпора-
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тивных. сделок, принцип нейтральности экспорта капитала 0 период своего наивысшего расцвета США целенаправленно ис- 
подрываться порядков накладывает onP8ft пользовало свое экономическое превосходство первых послевоен
н о й ? ^ в л ь с т м  S  иых лет для утверждения своего влияния в мире. Так, политика
Оптимальный порядок обеспечивает выгоды для всей системы формирования послевоенной системы международных союзов 
пингам случае развиваются процессы в соответствии с концепцщ включала в себя а качестве экономического компонента 5план

^аР"8'18’  r J ™ * » » 0?  Еср0ПЫ' расширение капиталовложений 
На состояние мирового экономического порядка значив, в Латинскои • ^рике, созданию систвмы влиятельных междуна- 

нор еспи^?  определяюшее. влияние оказывает иерархичн* родных экономических организаций -  МВФ, ГАТТ, МБРР, где США 
ГоовТ о хо зя й ^Т ка д а  одни страны обладают большей мои* заняли ведущее положение.
и следовательно, влиянием, чем другие. Даже среди ведущих j ^П ослевоенны й мировои экономический порядок включал
пааных стран отсутствует и совершенная симметрия, так как. обособленные экономические режимы, существовавшие в рамках 
яочю США приходится 45% ВВП «семерки» -  <это круг государе экономических взаимоотношений внутри колониальных империй, а 
участвующих в процессе принятия решений в сфере регул про? также обособленную систему экономических отношений, сложив-
ния мировой экономики -  США Япония, ФРГ, Великобритаи. шуюся в Восточной Европе, где в 1949 году был создан Совет Эко-
Италия и Канада) и средние показатели, которые принимаются, номической Взаимопомощи (СЭВ).
внимание при принятии совместных решений, в значительной с Восстановление хозяйств участвовавших во Второй мировой 
пени определяющейся уровнем и масштабом развития ем „ив войне стран и неравномерность развития привели к изменению 
ской экономики Таким образом при существующем способе ка положения в рамках сложившегося мирового экономического ре
динации показатели и достижения США служат «точкой равна жима. Усилились позиции стран Западной Европы и Японии, кото- 
сия» вокруг которой регупируется политика других стран, какмрые cw w  противостоять США по многим мировым экономическим 
лом, гак и в международных организациях. ^проса* Образование ЕС привело х созданию отдельного эксно-

Ипменение м и р о в ы х  порядков В наше время в ми^мического порядка в рамках общего рынка, что не могло не отра- 
изошли значительные изменения. В его начале м и р о ^  эконстзитьст на мировом экономическом порядке За годы своего суще 
ческий порядок олицетворяли 6-7 метрополии с их колоииэльниствоаания ЕС переросло в мощный блок, бродивший вызог много- 
империями. торговли под эгидой ГАТТ. Дело в том, что тЭ-

Порядок, сложившийся после Второй мировои вой ов •даже если он и не повышает средний урорень тоо-
жался на производстве США при сохранении отношени пецениитреть!!^"6" ^ * " 0 Дискриминацию в отно-
лия -  колония. Первые послевоенные гады были вершиноипо-^ии третьих стран.
жения США в мировой экономике. За 3040 гады вмерик8^ (^ м м с п а д ° м колониальных империй развивающиеся страны 
пя в мировом доходе увеличилась с 29 _ ^экономическ^ИНаЛЬН°  изменить существовавшую международную
экономической мощи страны на Западе -  Еепикобр/ а . ^  ООН^У. с‘!стему 0ни провели через Генеральную Ассамб- 
тилась примерно с 9 до 6%. В промышленном произвол ае 1974 года резолюцию о Новом межлунаоолнлы
лю США приходилось свыше 37% мировогаобъема J g g t t jU M a f iM  (НМЭП) и резолюцию, которая одобрила
официальных мировых резервах ^ ^ ^ ^ ^ ^ 9 7 4  г0ДаЮНОм̂ х  прав и обязанностей государств в 4нтябр^ 
мирового Объема продукции, в официальных мировых F*

монетарного зелота -  »ыш е7М 1 ^ ^ н н ы е Т о д ы  ^ Д а р ^ 3 "  6ыли положены принципы суверенного ра-
сип других западных стран, США в в международных, политических и экономиче-
себе такое положение, которым не обладала дане царств «ад свои„ и ^ нитета и эффективного контроля госу-

хозяйственными ресурсами. Одно из главны*
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мест в концепции НМЭП занимал и. требования справедливого 
отношения цен на сырьевые и промышленные товары и смягчен*
резких колебаний спросе на сырье

В качестве одного из путей изменения механизма ценоо^ 
зования предлагалась система индексации- увязки цен на важна 
шие виды сырья с ценами на готовую и обрабатывающую проду, 
цию, предоставления преференции для экспорта этой продукц*, 
Важным направлением НМЭП стали предложения по ликвидац* 
долгов наименее развитых стран и облегчению условий погашен» 
кредитов, предоставленных остальным развивающимся странам 
число требований вошли предложения о ежегодной передаче к 
каналам помощи средств в размере 1% ВВП промышленно раз» 
тых стран без условий. НМЭП признавал, что мировое хозяйство 
международные экономические отношения, в частности, не мог 
далее складываться стихийно, под влиянием международной ко 
куренции, что мирохозяйственные связи нуждаются в определи 
ном межгосударственном регулировании.

Ставка была сделана на возрождение доминирующей рог 
США в мировой экономике. В начале 1991г. во время военных w 
раций ведущих западных стран против Ирака США выдвинули t 
ложение о «Новом мировом порядке», не раскрывая его содер
ния.

Концег\ция нового мирового порядка (НМП) имеет различи 
юлкования. Согласно одному из них, она подразумевает мног 
стороннюю коллективную безопасность, включающую дейся 
тельное объединение государств по поддержанию порядка во *  
подсистемах при направляющей роли США. Новый мировой not 
док опирается на попожение о том, что стабильность эконом* 
ского режима можно поддержать только в специальной мирохо» 
ственной структуре, где доминирует ярко выраженный лидер.

3.4. УЗБЕКИСТАН И МИРОВОЕ ХОЗЯЙСТВО.

Современное состояние Республики Узбекистан как Я 
ренмого государства характеризуется тем, что оно стоит переду 
ходимостью решения многих задач. Одна из них это Вхождение 
го государства а рынок мирового хозяйства, что обязывает вН£ 
кардинальные изменения в механизм формирования и реэли* 
научно-технического потенциала страны, формирования и pa3̂

,х отраслей промышленности на новой технической основе 
^ышения открытости экономики и уровня интеграции в мировое хо- 
г,О-гт0о Богатейший ресурсный и интеллектуальный потенциал', ду
шеное возрождение народа, в сочетании с дальновидной политикой 
Х°ового Президента И. Каримова позволили стране за короткий срок 
Г ' э н я т ь  достойное место в мировом сообществе

Ныне Узбекистан- государство с развитой и постоянно ре
формирующейся экономикой, нацеленной на демократическое пгре- 
vcTDOflCTBO государственной системы и общества в целом. Узбекистан 
сейчас входит в число стран, где развито самолете- и автомобиле
строение, где широкий размах получают передовые технологии, об
ладая бопьшим экономическим резервом и занимая стратегически 
гзжное геопопитическое местоположение на Евро-Азиатском конти-
цбНТв.

Общеизвестно, что хлопок-глазное богатело Республики 
Если вся Центральная Азия производит скопо двух миллионов тонн 
хлопка-волокна, то 1.5 млн. тонн из них приходится на Узбекистан, 
который является четвертым в мире производителем этой культуры 
Наш хлопок заслужил добрую репутацию на рынках Европы, Содру
жества Независимых Государств, Стран Юго-Восточной Азии. Глаз
ные направления сотрудничества здесь -  добиться глубокой перера
ботки и выгодной поставки этого ценного сырья на мировой рынок В 
рамках Организации экономического сотрудничества, в которую Узбе
кистан вступил вместе с государствами Центральной Азии, республи
ка принимает активное участие в разработке и реализации проектов 
по совместному строительству межгосударственных, транспортных 
коммуникаций. Хорошее сотрудничество наладилось в сфере разви
того автомобильного грузового сообщения с Германскими фирмами.

Узбекистан активно сотрудничает с рядом японских, герман
ских, турецких фирм в создании сети современных форм связи 
США В соответствии с* межправительственным соглашением с 
y j .  8 Рамках кредитной программы правительства США «PL-180* 
нов КМСТану ^Доставляется льготный кредит в размере 20 миллио- 
(1Омлн°ЛЛаР00 на закУпкУ бобов (Юмлн. долл.) и риса

Предоставление льготного кредита нашей республике 
д6* .  " ЬСТВ° Т0Г0, 4X0 Узбекистан рассматривается в качестве на
дежного и стабильного партнера.
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ГЛАВА 4 '
ИНТЕГРАЦИОННЫЕ ПРОЦЕССЫ В МИРОВОЙ 

ЭКОНОМИКЕ.

4.1 ИНТЕГРАЦИЯ КАК ФОРМА РАЗВИТИЯ 
ИНТЕРНАЦИОНАЛИЗАЦИИ ХОЗЯЙСТВЕННЫХ СВЯЗЕЙ.

Интеграция в переводе с латинского языка -  (integrate,., 
ючает соединение отдельных частей в общее, целое, единое

Важнейшим признаком сегодняшней действительности *  
ляется интенсивное развитие интеграционных процессов на мив̂ * 
и макроуровнях. Процесс интернационализации хозяйственна 
жизни обусловлен развитием и углублением международного» 
дэления труда. Он означает формирование устойчивых связен; 
производственной, научно-технической и других сферах Эконо* 
ческая взаимозависимость государств, интернационализация про 
изводственных сил способствует развитию интеграционных пр& 
цессов в экономике. Основными целями экономической интегр* 
ции как качественно нового и более сложного этапа интернацио» 
лизации хозяйственных связей являются более тесное сотрудн* 
чество и взаимопроникновение отдельных национальных хозяйсп 
обеспечение условий концентрации производства и переплетен* 
капиталов, проведения согласованной межгосударственной поли
тики. Экономическая интеграция определяется следующими вал 
нейшими факторами:

• Интернационализация производства и создание мещ  
народных монополий нового типа -  к началу 90-х года 
примерно 50% промышленного производства, а таю* 
более 90% прямых частных вложений за рубежом, окок 
80% патентов лицензий на новейшую технику, технол» 
гии, ноу-хау приходилось на ТНК, причем около 34% в 
них были американские;

• Глубокие сдвиги в структуре международного разделу 
ния труда, когда производственные связи образуют^ 
ное взаимодействие между фирмами и внутри отделы**; 
компаний, составляя «цеха одного завода» с шиР0** 
развитой внутриотраслевой специализацией;
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—
.„ . ^ .техническая революции которая пыэодйт ик-ер-

• Н * ^ ^ арИЗацию рынка и производства на качественно 
наЦИ̂ Гуровень, обуславливая необходимость иеждуна- 
И° го сбмен? результатами достижений нэуки и техни- 
^Нормирование нового технологического базиса; 
^ ’ оытость национальных экономик и свобода торговли,

• д о л ь к у  либерализация международного обмена об- 
легчила адаптацию национальных хозяйсто к внешним 
Условиям и воздействиям способствовала болеэ эктив- 
homv их включению в международное разделение груда 
и кооперацию, в процессе широкого межгосударственно
г о  сотрудничества

Характерной особенногтью  интеграционных объединении 
ргзлня является их развитие на региональном уровне. Регис- 

интеграция проходит при этом ряд этапов, каждый из ко
торых имеет свои специфические черты. Причем на каждом из 
этапов устраиваются определенные барьеры и создаются предго 
сыпки для более эффективного производства и внешнеэкономиче
ских связей между странами В результате идёт процесс создания 
аелостных хозяйственных региональных комплексов с общими на
циональными и межгосударственными органами управления.

Условно можно выделить пять основных видов интегргцион- 
ных объединений, отличающихся степенью интенсивности, мас
штабами и специфичностью, проявляющейся в отдельных регио
нах:

• зона свободной торговли -  самая простая форма эконо
мической интеграции страны-участницы отменяют тамо
женные барьеры во взаимной торговле; такой вид инте
грации применяется странрми ЕАСТ НАФТА и некото
рыми другими;

• таможенный союз предполагает свободное перемещение 
товаров и услуг рнутри группировки, единый таможенный 
тариф по отношению к третьим странам, такой вариант 
интеграции первоначально осуществлялся в рамках Ев
ропейского Союза западноевропейских стран,

• общий рынок -  более сложный вид интеграционных объе
динений, когда ликвидируются барьеры между странами 
не только во взаимной торговле но и для перемещения
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рабочей силы, услуг и капитала, обеспечивается cornel 
сование экономической политики;

• Экономический союз -  наиболее сложная форма ме*го.| 
сударственной экономической интеграции, которая пред. I 
почитает проведение единой экономической и валютчо.! 
финансовой политики, создание системы регулирования 
социально-политических пэоцессов; координацию на- 
циональных налоговых, антиинфляционных, валютные и 
прочих мер; для ускорения формирования экономически 
го союза. Европейский союз в декабре 1991 года принял 
в городе Маастрихте решение ускорить выполнение вы
шеназванных целей и ввести единую валюту евро с об
разованием центрального единого эмиссионного банка

• Политический союз -  высшая ступень региональной ин
теграции -  предполагает превращение единого про
странства в целостное экономическое и политическое 
образование; в самых общих чертах речь может идти о 
возникновении нового многонационального субъекта ми
рохозяйственных и международных политических отно
шений, который выступает от имени всех участников это
го союза.

4.2 ОСНОВНЫЕ ВИДЫ ИНТЕГРАЦИОННЫХ 
ОБЪЕДИНЕНИЙ.

В настоящее время в мире насчитывается около 20 между
народных экономических объединений интеграционного типа в ос
новных регионах и на континентах земного шара. Среди многочис
ленных интеграционных группировок можно выделить следующие: 
в Западной Европе -  Европейский союз ЕС) и Европейскую ассо
циацию свободной торговпи ЕАСТ); в Северной Америке -  Севе
роамериканскую ассоциацию свободной торговли (НАФТА); в Ази
атско-Тихоокеанском регионе- Ассоциацию Азиатско- 
Тихоокеанского экономического сотрудничества (АТЭС); в Азии- 
Ассоциацию государств Юго- Восточной Азии (АСЕАН); в Латин
ской Америке- Латиноамериканскую ассоциацию интеграции (ЛАИ) 
и «Меркосур», в Африке- Экономическое сообщество государств 
Западной Африки (ЭКОВАС) и Таможенный экономический союз 
Центральной Африки (ЮДЕАК).

В поисках поведения эффе^ианости нациопального произ- 
„ -тч . шесть стран Западной Европы (ФРГ, Франция, Италия, 

^яьгия, Голландия, Люксембург) в январе 1957года подписали 
Р и м с ки й  договор Интеграционная политика, по замыслу участни- 
^  договора, была направлена на создание благоприятных усло
вий для экономического сотрудничества хозяйствующих субъектов 

на постепенное снижение таможенных пошлин на ввоз товаров, 
развитие предпосылок для свободного перелива капитала, услуг и 
рабочей силы

В декабре 1969г в Гааге было принято решение о расшире
нии сообщества и углублении интеграции С Ю73г. в него вступили 
Великобритания, Дания, Ирландия, в 1981г.- Австрия, Швеция, 
Финляндия. В настоящее время Европейский союз представляет 
собой интеграционную группировку, включающую 15 государств.

На членство в ЕС претендуют государства Центральной и 
Восточной Европы, Мальта, Кипр В1995г. Турция заключила та
моженный союз с Европейским союзом. До 1 ноября 1999г. веду
щая интеграционная группировка западно-европейских стран на
зывалась Европейским сообществом, которое возникло в резуль
тате слияния в 1967г. трех ранее самостоятельных региональных 
организаций, образовавших общие руководящие органы и единый 
бюджет.

Для реализации идей «общего рынка» Комиссии ЕС разра
ботала примерно 300 программ по устранению преград в торгово- 
экономическом обмене между странами ЕС Механизм функциони
рования ЕС основывается на политико-правовой системе управле
ния, которая состоит как из общих национальных и межгосударст
венных органов, так и из элементов национально-государственного 
регулировании. К основным правовым структурам ЕС относятся 
ведущир институты:

Совет министров - главный законодательный орган ЕС 
принимающий решения по реализации единой политики ЕС по вопро- 
сам сепьского хозяйства, финансов, образованию, общим пробле
мам и иностранным делам носят обязательный характер и включа- 
Ются в национальное законодательство. В совете министров действу- 
ет система ратации, в соответствии с которой представитель каждого 
ГОсУДарства поочередно занимает пост председателя сроком на 6 ме
сяцев.
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Европейский совет -  орган, а состав которого входят гла. , чент^метрительных «^грационных
в .  государств и правительств ■ стран -членов ЕС. Она в е д а е т е ,
не реже двух раз в год для определения принципиальных политиче. ,  А п0лити<0.эк0н0иичюгая образованная а 1967г а

: : = г ^ д ж  г , в
правительствами, но ИЮ ИР.МО от них КЕС лрвдставпветЕС j j j j . * * ■ —  • ~ й"е“  м !Г “ а Г ^ Г х ^ ? ^
международных 0Pгaни̂ l̂ ^ янт,̂ ^ 3Л о б л ^ е н и е м ^ с ' янным Секретариатом АСЕАН с местом прибывания в Джакарте, 
мочиями. в частности, осуществляет контроль за мблюдением та^. фика деятельности АСЕАН определяется тем что ее Участники 
жен:юго режима, налоговой полити^аграрногорынка. Одноизва^- чески являются Однсвременн0 цленами др ’их региональных

- »  -  п Д Г п “  решений совместно сГоветом министров п; ^ т Т Г а Г Г ^ о Т "  *
отдельным вопросам законодательства, регулирующего единыи ры- За 30 лет суш_ .  ппгтятпино UMO,„Un
нок, право поручать КЕС разработку предложений по некоторым на- с у б ^ г и о н а ^ « ( ^ н о Г ^

"РаВ"е н и я^дТ . т ^ а Ж о о Р6щ«™  (С^д ЕС® еь^ший судеб 3 £ *  S v“  1 ™ ^  Г  внвшнет^ говэт
ный орган, обеспечивает р д е н и е w e t  ™  п р и д а в  зн*£ительные ^ “ия
шении. реализацию принципов ЕС. Суд ЕС насчитывает и  судей внешнеэкономических связей с госулаоствами Юго Rnrm u^u
имеющих мандат сроком на 6 лет. Помимо этих пяти основных орга- ^  Многив н а с п ы “ ™ и '

^ - S E S X E i r M r r c Z l E p —1
эффективным, если бы не ш **» ™
щей Европы, и превращает ЕС в завершенный валютно -  экономи е ойчивого роста 1

ский союз. но а х п ю ш  данные о падемт чрса Евро говорят, 0 том. С НГ В ,сл°м ях лерехода «

мист Евоопейского Центрального банка (ЕЦБ) -  Отмар Иссинг пишет, екистам Р°хозяиственных процессах В стратегическом плане Уз- 
что «Германия и прочие страны ЕС виновны в слабости евро, ески* Отно ?ается на Деп0ЛитизаЧию международных экономи-
скольку не сумели придать своим экономикам большей гибкости*. Не ̂ разности ТякптИ " pMHJjMnax экономической целе- 
—“  европейские лидеры приписывают слабость евро с тр у кту р н ы м ^  • о рода праг а ический подход предполагает ре-

горам Некоторые полагают, что укрепление американского дол-*, ^ « в е ю щ е й с я  ситуации и создание предпосылок
Г о т н о Г н и ю  к евро отражает "отфакг. что Европа и Америка А к т и в н о й  пересфойки всей системы внешнеэкономических

все
факторам Некоторые
лара по отношению к евро отражает тот факт, что 
находятся на разных стадиях цикла деловой активности.
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связей Узбекистана, как со стороны.дальнего, так и ближнего зарубу! 
жья, и прежде всегб со стороны СНГ.

В январе 1993г. был принят Устав СНГ. Достигнут олреде. 
лённый прогресс в формировании и развитии организационной струЛ 
туры СНГ.

Главное препятствие на пути экономического сближения j 
СНГ на данный момент - серьёзное различие в этапах реформ в от. 
дельных странах, что диктует расхождение, а иногда и противополо*. 
ность. Именно это обстоятельство заставляет сегодня сосредото. 
читься прежде на гармонизации развития государств СНГ, создание 
общей правовой среды для решения экономических проблем.

Для реализации этих задач участники московского сам ига 
был представлен план интеграционного развития Содружества, кото, 
рый, в частности, предусматривал:
• принятие концепции экономического интеграционного развити; 

СНГ;
• выработку проектов законов о транснациональных корпорациях 

регулирование межгосударственного рынка ценных бумаг, об ак
ционерных обществах и ипотеке;

• создание основ единой методологии ценообразования на продук
цию и услуги естественных монополий,

• мероприятия по совершенствованию и расширению Таможенное 
союза. . .

На данном этапе развития СНГ можно сказать, что в план* 
сближения, развития интеграционных процессов, центрострем» 
тельные силы отнюдь не перевешивают центробежные.

Для будущего развития интеграционных процессов в СК 
необходимо в дальнейшем согласовать целый ряд важнейши 
проблем рыночной экономики и демократизации в новых незав» 
симых государствах посредством безвозмездного предоставлен* 
ноу-хау и консультативных услуг, обучения специалистов, оказан* 
технической поддержке, реализации проектов внешнеэкономи* 
ского и внешнеполитического характера, чтобы отработать страте 
гию всестороннего взаимодействия.

4.3. ИНТЕГРАЦИЯ УЗБЕКИСТАНА В МИРОВОЕ 
ХОЗЯЙСТВО

Интеграция представляет собой объективный процесс 
звития устойчивых экономических и финансовых связей и разделе

ние труДа национальнцх хозяйств, близких по уровню экономического 
оазвития. Нынешнее состояние мировой экономики развеяло многие 
2 *  Если дать короткий обзор существующего положения дел, то 
моЖНо смело говорить о том, что многие правила мирового хозяйст
венного процесса не всегда корректны по отношению к субъектам 
стран с переходной экономикой и третьего мира Один из мифов со
стоял в том, что новые или слабые государства не смогут стать рав
ными партнёрами в мировом бизнесе. Процесс развития экономиче
ской интеграций сложен и противоречив. См вызывается не только 
экономическими но и политическими причинами В основе интеграци
онных процессов республики Узбекистан лежит стремление вхожде
ние в мировое экономическое сообщество в качестве равноправного 
партнёра. Период независимости отмечен активным участием Узбе
кистана в крупнейших международных форумах и мероприятиях, ко
торые проводились под эгидой ООН и ОБСЕ и других международных 
организаций

Узбекистан рассматривает участие в этих мероприятиях как 
эффективное средство, привлечение внимания международных 
структур и их содействие преобразованиям в нашей политической и 
экономической жизни, как гарантию необходимых реформ, осуществ
ляемых в республике.

Обладая значительным природно -  ресурсным потенциалом 
позволяющим успешно развиваться по пути экономических реформ. 
Зарубежные политики и бизнесмены видят Узбекистан, как крупней
шее государство в Средней Азии. Высокий динамизм и обоюдное 
стремление к активным связям характеризуется сегодня наше взаи
моотношение с такими развитыми европейскими державами, как Гер
мания, Франция, Великобритания, Австрия, Голландия.

Эти отношения уже в течение значительного времени имеют 
^Д собой прочную юридическую основу в виде ряда заключённых 
Договоров и соглашений, которые реализуются на практике. Так не
мецкие предприниматели и политики видят в Узбекистане крупней- 
^  государство В Средней Азии, благодаря геопопитическому рас-
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положению которого, испокон веков здесь проходили основные тр^ ^ д н я  национальным банком внешнеэкономической деятельности 
портные коммуникации. р уб л и ки  Узбекистан установлено сотрудничество с финансовыми

Пролегающий Великий шелковый путь, развитие трансу | ' _ луТами Канады, зарегистрированы 34 предприятия созданные с 
ной инфраструктуры и это тот потенциал, который еще предстоит, ‘"речением инвесторов из Канады, из них 23 совместных предпри- 
пользовать обеим сторонам •• ^  и 11 предприятий со стопроцентным канадским капиталом Фор-

Договорно-правовая база связей между нашими госуда^ ^ L ^ H n e  рыночных отношений в республике, формирование эконо- 
юртго няийппрл ппопвинутпй Она включает в себя 5 ^  создание многоукладной социально-ориентированной системы

регулирования государственных отношений во многом осуществляет
ся через процесс интеграции в международный рынок капитала. Рас-

вами является наиболее продвинутой. Она включает в себя 50 д&, 
воров и соглашений, б межведомственных документов. Успешно pj 
вивается и региональное сотрудничество;

Ташкент и Берлин являются городами-побратимыми ур. 
новлены прочные партнёрские отношения с такими федеральны 
землями Германии, как Саксония, Гессен, Рейнланд-Пфальц Га 
бург, Баден-Вюритсиберг, Бавария, Бранденбург и Бремен. По объ 
му финансового сотрудничества с Уэбекитаном Германия занима 
первое место среди стран-участниц Европейского Сообщества. э> 
долгосрочное финансирование проектов, техническое финансиро» 
ние социально значимых проектов, прямые инвестиции в организаш 
производств, создание СП, представпение кредитных линий для пс 
держки развития малого и среднего бизнеса

поряжением Кабинета Министров Республики Узбекистан утверждён 
(Поэтапный план действий по интеграции фондового рынка Узбеки
стана в Международный рынок капитала.»

Узбекистан тесно сотрудничает с более чем 15 ведущими 
международными и финансовыми объединениями, такими как Меж
дународный банк реконструкции и развития. Европейский банк рекон
струкции и развития, с Организацией экономического сотрудничества 
государств Центральной Азии, с экономической ассоциацией стран 
черного моря и др.

Республика Узбекистан заинтересована в развивающемся- д г  r w M ' j w j i n i v a  / j v c M n v ^ i a n  j c m n i  c p e W J b c J M d  В  р а З В И В а Ю Щ в М С Я
Всего реализовано и намечено к реализации 53 приорите рыН)(е цеиТральноазиатско региона и странами Юго-Восточной Азии в 

ных инвестиционных проектов на сумму 1335,34 млн.долларов частности с Республикой Корея. Опредепённый импульс в развитии 
Диапазон сфер сотрудничества очень широк; модерниза» экономических отношений придали официальные визиты как главы 

оборудования и техническое перевооружение служб международна Узбекистана в Корею, так и посещение Узбекистана, Президентом 
аэропорта «Ташкент», строительство пивоваренного завода в с тол». Ким gH самом В настоящее время в Узбекистане действуют 77 уэ- 
и мн.др. бешео-корейских предприятий, причём Южная Корея в основном

у эсп*, вкладывает крупные средства в развитие автомобильной и электро
технической отрасли промышленности. Отметим, что во время визита 
Президента ИАКаримова в Сеул в 1999 году была достигнута дого
воренность с правительством и «Эксимбанком» Республики Корея об 
установке на базе совместного предприятия «Уз.ДЭУ авто» линий для 
выпуска новых моделей автомобиля «Матиз»

В Узбекистане сегодня 132 предприятия созданы с ; 
германских фирм и компаний, работающих в основном в сфере ма’ 
го и среднего бизнеса.

По итогам 2000года товарооборот Республики Уэбекист* 
Германией составил 291, 9 млн долларов США Особо можно от* 
тить развитие отношений с Соединёнными Штатами Америки. В * 
тексте двухсторонних отношений продолжает набирать конструЯ* 
ное сотрудничество в важных сферах, экологии, экономики и обр* 
вания.

Значительно возросли за последние годы взаимоотнош*" 
Узбекистана с рядом канадских компаний, среди которых можно о* 
тить следующие; компания «Тек Корлорейшен» и «Хеброн ФиорДЦ* 
-  по проведению геолого- разведывательных работ, компания 
тел Нетуорк» по поставке телекоммуникационного оборудований

В мае 2000года южнокорейский «Экимбанк» и Национальный 
овнк внешнеэкономической деятельности Узбекистана подписали со- 

о выделении 35,9 млн.долл. США для организации произ- 
- ^ СТ0а авт0моби*1ей нового поколения. На средства кредита будет 
Давлена производственная линия, мощность которого позволит 
ным стН° Выпускать тысяч машин, которые отвечают международ- 
pecnv63HAapTaM Важными областями сотрудничества между
^"Уоликой Корея и Узбекистаном являются также сфець! электро-
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ни(си и синзи В результате реализации совместных проектов за корот. 
кий срок в Узбекистане налажено производство ряда новых товаров е 
числе которых -  телевизоры, видеотехника и другая бытовая элек. 
тронная аппаратура.

Еще одной сферой взаимных интересов двух стран стала 
текстильная промышленность Благодаря сотрудничеству с корейски, 
ми фирмами в республике заметно возрос объем текстильного прои* 
водства, основная часть продукции которого направляется на экспорт 

В ходе визита Президента И. А Каримова в Сеул в 1999г. бы
ло подписано соглашение с компанией «Кабул Текстайлз» направ
ленное на развитие текстильной промышленности Узбекистана 6 
рамках проекта начато строительство нескольких текстильных фаб- 
рик 1 декабря 1999г.состоялось официальное открытие большого 
производственного комплекса совместного узбекско-южнокорейскогс 
предприятия «Кабул -  Узбек» .общая проектная стоимость которого 
равна 114 млн долл. США.(30% покрыты ассоциацией «Узбекистан» 
ноат», 70%- компанией «Кабул-Текстайлз»). Реализация данного про
екта можно назвать важным событием экономической жизни Узбеки
стана. Возможности у Узбекистана огромны, так как наша Республика 
располагает всем необходимым, чтобы в ближайшие годы стать од
ной их развивающихся стран региона.
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ГЛАВА 5

СУЩНОСТЬ И ФОРМЫ МЕЖДУНАРОДНОЙ 
МИГРАЦИИ КАПИТАЛА.

5.1. МИРОВОЙ РЫНОК ССУДНЫХ КАПИТАЛОВ.

Капитал, также как и труд, способен перемешаться между 
странами. Причём капиталу присуща гораздо более высокая степень 
международной мобильности по сравнению с рабочей силой. Объяс
няется это тем, что международное движение капитала представляет 
собой Финансовую операцию, а не физическое перемещение людей 
из страны в страну, как это происходит в случае миграции трудовых 
ресурсов.

Движение финансовых потоков между кредиторами и заём
щиками а различных странах, между собственниками и их фирмами, 
которыми они владеют за рубежом, образуют международное движе
ние капитала Миграция капитала обычно не предполагает физиче
ское перемещение из станы в страну производственных зданий и со
оружений, машин, оборудования и других инвестиционных товаров 
Когда бизнесмен приобретает за рубежом технику или любой другой 
товар, то подобная сделка, как правило, относится к внешней торгов
ле, а не к международному перемещению капитала Однако если ма
шины и оборудование перевозятся в другую страну в качестве вклада 
в уставной капитал создаваемой или приобретаемой там фирмы, то в 
этом случае сделка будет рассматриваться как вывоз капитала.

Понятно, что на пути международного перемещения финан
совых требований стоит меньше барьеров и ограничений, чем на пути 
миграционных потоков оабочей силы, да и устанавливаются они при 
современных средствах телекоммуникаций практически мгновенно, 
чего нельзя сказать о миграции трудовых ресурсов. Сказанное вовсе 
не означает наличие абсолютной свободы в межстрановом переме
щении капитала. Потоки движения капитала связаны с немалыми рис- 

ми. Информация о кредитоспособности может бьть недостаточно 
кь[)Н0Й’ ®Уи*ествУ,с'1 риски политического характера, которые способ- 
п и5мс*Риминировэть иностранного инвестора Далее, если экспро- 

собственности возможна в каких-то исключи- 
-а;чнЫХ’ ^^Р ^эльны х ситуациях, то дискриминационные нацио

налоги представляют собой довольно распространённое яв-
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ление. Наконец, зарубежный инвестор неизбежно сталкивается с про. I с0верщенная конкуренция, различия в предпочтениях потребителей
блемой колебаний валютных курсов. Веб это создаёт определенные 
ограничения при движении капитала из одной страны в другую. И все

—  —  -» ----------------  «

-  д.), то международное перемещение труда, капитала и технопогий 
< .дат дополнять торговлю. Если вернуться к нашему примеру с экс-

Ц Л В и т в И А Д » * и * Л  — — -------- -----------------же международная мобильность капитала намного выше, чем рабо- сортом капиталоемкой продукции, то вполне возможно следующее
'  ..amid г  ' К ’ • Л Vr AnunAiniA —---- — .А.___ _

чей силы.
В современно экономической теории движения капитала,

-------- -------------- --------—  —

событий. Увеличение потребности в капитале будет способ
ствовать росту национальной процентной ставки, в резупьтате данная

традиционно принято под
селять на ряд форм, в зависимости от признака, положенного в 
Хноеу классификации Основные формы международных потоков 
капитала приведены в табп. № 1.1.

равно как и миграция рабочей силы, как уже отмечалось в предыд, страна из экспортера капитала превратится в чистого имппп д 
щей главе, рассматривается как субситинституты между международ. слвДвмтельн- международная торговля в данном случае ^  
ной торговли. Страна, в достаточной степени обеспеченная капита. уровень процентной ставки, способствуя импорту капитала^ 
лом, может экспортировать либо капиталоемкие товары, либо сам И  Международные потоки капитала традиционно пс 
капитал. Страна может поставлять на экспорт, например, автомобили 
либо осуществив инвестиционные вложения капитала, начать их про- 
изводство за рубежом. При этом экономический рост достигаемый 8 
результате международного перемещения факторов производства 
будет больше чем тот, который страна могла бы получить в результа
те внешней торговли.

Когда торговля между странами вызывается различиями в'
обеспеченности стран факторами производства, международное пе
ремещение труда, капитала, технологий замещает внешнюю торгов
лю. Предположим, что некая стана в избытке обеспеченна капиталом 
одновременно ведет торговлю, поставляя на мировой рынок капита
лоемкие товары, и вывозит капитал в другие страны с более высоко* 1 
процентной ставкой. Расширение капиталоемкого экспорта неизбежно 
повысит в этой стране потребность в дополнительном капитале, что 
при прочих равных обстоятельствах создает тенденцию к росту про

будет прибпижаться к уровню мировой, ставки перемещение калил
будет сокращаться и, следовательно, торговля будет замещать дв* ДЦ, Пр»Тде Dcc~ĵ r~ — I HW  УУ|Л/̂ ПВ1Я *ОИП1СЦ| |
жение капитала. Объясняется это тем, что движение капитала под* ы*п*пьского „ял,™»,! п ичают мигРацию ссудного и предприми-ж -----------Ч капитала Движение ггилыпгп -------~-—Т ___

Классификационный признак 
капитала

i Ферма движения капитала
}. '

Функциональное
предназначение

, Ссудный капитал 
Предпринимательский капитал

Целевое назначение Прямые инвестиции 
Портфельные инвестиции

Классификационный 
признак капитала

Форма движения капитала

Принадлежность Частный капитал, государствен
ный капитал, капитал междуна- 
родных организаций

Сроки Краткосрочный капитал, 
Долгосрочный капитал

^  J капитала. Движение ссудного капитала осуществляется
жсппс «...п.*.,». w " ~ " " “ '~" “ ftw 07oDOMv товары и факторы прои»*® виде международного кредита, а предпринимательского -  путем няется общему закону, согл^но кото^му товарь ^  ^  о с у ц * * , ^  йру6ежных инвестиций.

водства перемещаются •  J тпааоные иены, ставки *  По целевому назначению различают прямые и портфельные
лись более высокие цены, бол пииензии. В ходе та*^ Сс®*СТнчии Прямые зарубежные инвестиции имеют место в случае
работной платы, процентная 01381(3 пенах сглаживаются, Р  Рубежом филиала национальной фирмы или приобрете-
перемещения международные разл самым стимул*11 w  У Р о пьного пакета акций иностранной компании В отличии от
циональные цены выравниваются, подр _ Вую туфельные инвестиции представляют собой сугубо финансо-

« И  " - 5 Й Е J -  пр-обрегени» « н и **  бумаг
м п л т о о  a  OUOHIUOQ ТЛО ГО ВПЯ М в Ж Д У  Н ИМ И

циональные цены выравниваются, 
ведению торговли и миграции факторов производства

партнеры в равной стел 
факторами производства, а внешняя торговля между ними — 
ется какими-то другими обстоятельствами (эффект от масштаба

Если же на ино-
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Портфельные инвестиции приводят к диверсифи nflM хозяйства Наиболее высока степень самофинансирования в
I юртфелетв. снижают риск инвестирований американской экономике. Нехватка внутренних фондов, необходимых

приводят
портфеля экономического агента

^ П о  принадлежности выделяют частный и государствен 
капитал. Частный капитал представлен активами частных ф* 
коммерческих банков и прочих не государственных организаций, 
торые перемещаются между странами по решению руководящих 
ганов этих организаций Это могут быть инвестиции в создании з, 
бежного производства частной фирмы, представление межбанковсщ, 
го кредита, экспортного кредита и так далее.

Государственный капитал представляет собой средства 
сударственного бюджета, перемещаемые за рубеж по решению 
витегьства. Он совершает движение в виде займов, ссуд иностра! 
помощи

Специфической разновидностью государственного ran 
является капитал международных экономических организаций (Ml
Всемирный банк, ООН и другие. Он формируется из взносов стран- 
агентов этих ооганизаций, а используется на просто по желанию ъ 
или иной страны, а по решению руководящих органов международны 
организаций.

\ у  И, наконец, по срокам вложения выделяют краткосрочный 
долгосрочный каптал Краткосрочный считается капитал, пре,—  
ляемый на срок до одного года Обычно это бывают торговые 
ты, представляемые в целях стимулирования экспорта или hmi 
Долгосрочны* капитал, представляемый на срок более года, в> * 
ет обычно в виде прямых и портфельных инвестиций госуда| 
ных займов. Конкретные формы движения капитала регулируются 
циональным законодательством отдельных стран и уставами мех;
народных организаций.

Международные рынки капиталов Развитие проиэ*# 
тельных сил мирового хозяйства требует постоянного притока и р» 
табельного использования значительных денежных и финэмсо* 
средств Они поступают из национальных и зарубежных источник 
общем объеме капиталовложений преобладают средства нациои#1 
ных источников, собственные и привлеченные средства кочл»' 
Для предпринимательского сектсра в цепом характерен высоки* f  
вень самофинансирования расширенного производства Так, 
рой половине 80-х годов накопления в странах ОЭСР на 60-70* '. 
елуживались собственными ресурсами фирм Это не исклюЧ* ^  
щественной дифференциации этого показателя по странам и w
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обеспечения непрерывности процесса воспроизводства, воспол
няется путем выхода компаний на зарубежные рынки капиталов Ре
сурсы этих рынков представляют собой денежные средства, инвести
руемые или передаваемые промышленниками, торговцами, государ
ственными учреждениями, общественными организациями, индиви
дуальными сберегательными фондами, страховые и финансовые 
компании.

Международное движение капитала представляет одно из 
важных в конкурентной борьбе кЬмпаний. Рынки капитала играют ис
ключительную роль в обслуживании структурной перестройки хозяй
ства. Одновременно они могут содействовать углублению диспропор
ций в мировом хозяйстве.

Интенсификация процессов производства углубление эконо
мической и политической взаимозависимости государств изменяют и 
качественно преобразуют валютно-кредитные отношения между ни
ми, приводят к переплетению, и взаимодополнению национальных 
рынков ссудных капиталов и фондовых ценностей.

Интернационализация рынков капитала связана прежде 
всего с приграничным объединением рынков ценных бумаг и в мень
шей степени -  рынков прямых капиталовложений, банковских займов 
и депозитов. Она измеряется непосредственно объёмом операций на 
международных рынках и относительно соответствующих операций 
на внутренних рынках.

Объём и изменение операций в стоимостном отношении 
показывают доступ на международные рынки капиталов. Этот показа
тель растет по всем секторам рынка капиталов Так выпуск ценных 
бума' всё больше осуществляется на международных рынках Сумма 
международных облигаций поднялась с 574 млрд. долларов в 1985 
[ОДУ до 2 трлн долларов в июне 1994 года, а объём международных 
банковских займов за этот период утроился, достигнув 4 трлн долла
ре- Приведённые данные отражают не только рост эмиссии, креди- 
•°в- но и повышение курса ценных бумаг у частных ставок Поэтому
VtttNfcCNte V M n U U A L l U A  Л П в П А Ы  —  ..........................-Увеличение сделок несколько меньше

_ .ажа 
ъ’бмом

. --------------- --------------------------Г-1------- ---- • " • V H H U i V .

р. Оборот вторичного рынка ценных бумаг растёт ещё быстрее 
- * ажа валюты на мировом рынке увеличивается параллельно г.

День сдвлок с ценными бумагами -  свыше' 1 трлн долларов в 
• то есть рост в 25 раз с 1980 года, а с учётом внешнеторговых
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сделок ещё выше. Соотношение возросло с 10:1 'в 1980 году, до 69:1 б 
1992 году. .

Относительные показатели международных операций на 
рынках капиталов также быстро растут. Финансовые операции, пере, 
секающие границы в большинстве промышленно развитых стран под. 
нялись с 10% в 1980 году, до более 100% ВВП в 1992 году.

Ведущей силой активизации международных операций вы. 
ступает процесс институционализации сбережений, сосредоточения 
их з руках небанковских кредитных учреждений. Общие активы 300 
крупнейших американских институциональных инвесторов поднялись 
с 30% ВВП в 1975 году до более 110% ВВП в 1993 году. Подобный 
рост активов произошел и в других странах. Процесс институционали
зации сбережений способствует международной диверсификации 
портфельных вложений, интернационализации рынков капитала не
обходимо отметить следующее: хотя конечной целью всякого вывоза 
капитала является получение прибыли, непосредственные мотивы 
могут быть иные. Западные страны нередко предоставляли свои кре
диты исходя из военно-политических соображений. Проникая в ту или 
иную страну или отрасль, компании иногда на пеовых порах вынужде
ны довольствоваться сравнительно небольшой прибылью или даже 
терпеть временный убыток с тем, чтобы в последствии добиться у«- 
репления своих позиций и заложить основу для получения в будущей 
высоких прибыпей. Часто вывоз капитана выступает как средство 
преодоления протекционистских таможенных барьеров в конкури
рующих промышленно развитых странах. В этих случаях более низкая 
прибыль предприятий обрабатывающей промышленности (по сравне
нию, например, с прибылью, полученной от добычи нефти в экономи
чески слаборазвитых странах) перекрывается значительным расши
рением сбыта за пределами собственной страны. Нельзя оценивал 
прибыльность вывоза капитала изолированно от некоторых дополни
тельных выгод, получение которых становится возможным благодаря 
вывозу капитала, но извлекаются они непосредственно в других об
ластях Особое значение имеет использование вывоза капитала в и* 
лях получения дополнительных выгод в области внешней торговли.

Вывоз капитала служит одной из причин обострения нера* 
номерности экономического и политического развития различив 
стран.

Иностранные капиталовложения, если они не поставле»™ 
под строгий государственный контроль, как правило, препятствуй
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_ _ нвНИ(0 экономической отсталости слаборазвитых стран; которые 
У^^лщаются в аграрно-сырьевые придатки метрополий. Монокуль- 
преВая специализация хозяйства отдельного капитала.
^  Механизм извлечения прибавочной стоимости в междуна- 

пном масштабе получает свое конкретное выражение в различных 
Формах вывоза капитала

• Вывоз капитала происходит либо в форме вывоза ссудного 
апитзлэ, пибо в форме вывоза функционирующего (промышленного) 

капитала' При вывозе ссудного капитала собственник попучает доход 
в форме процента Вывоз функционирующего капитала (вложение в 
промышленность, торговлю) приносит владельцу доход в форме ди
виденда или прибыли.

Различия между вывозом ссудного и функционирующего ка
питала имеет существенное значение Преобладание одной из этих 
рорм во многом определяет характерные особенности той или иной 
страны.

Вывоз ссудного капитала различается по срокам, назначе
нию, характеру обеспечения и субъекту.

По сроку он делится на долгосрочный, среднесрочный и 
краткосрочный международный кредит.

Выполнение международной перераспределительной функ
ции и перемещение ссудного капитала в большей степени присуще 
странам, где созданы льготные режимы регулирования финансовой 
деятельности нерезидентов для привлечения капитапа иностранных 
банков и компаний

Кредитные учреждения, специализирующиеся на операциях 
с иностранными юридическими и физическими лицами, осуществ
ляющей их на базе особых (внешних) счетов, отделенных от счетов 
Резидентов внутреннего рынка и представляющих держателям нало
говые скидки, освобождение от валютного контроля и другие льготы, 
аким образом, внутренний рынок ссудных капиталов изолируется от 

внешнего, международного, а кредитные учреждения, находящиеся 
^а территории страны и занимающиеся международными операция- 
тепаГ являются составной частью ее экономики Пребывая на её 
р /и м °Р1,И' ° НИ пР°в°ДЯ7 внешние по отношению к данной террито- 
тами * ра'4ИИ с нерезидентами, а в отдельных случаях и с резиден- 
ЧеКГр ы 'И это Допускается правилами валютного контроля Поэтому 
экст§п1чи!?*Дународного иногда называют оффшорными, т е

^хориальными
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лларэвым. Приставка «евро» не означает,.что валюта на внеш- 
Следует отметить, .что раньше для возникновения между,! ре н е та х  инвестирсзаны обязательно в европейских банках, а 

родного финансового центра необходимы были развитая нацио*Э нИ„пс<и' своему названию располагаются в экстерриториальных 
ная банковская система, крупная биржа и стабильная валюта центрах веек обитаемых континентов. Еврорынок

В настоящее время чаще всего достаточны гибкое фина^ 
вое законодательство, право открывать иностранные банковские s * 
деления и филиалы, отсутствие налога на доходы или его льготД 
характер, упрощение процедуры для проведения биржевых и банЛ 
ских операций и так далее

Теперь наряду с такими традиционными экстерритори^ 
ными финансовыми центрами как Лондон, Париж, Цюрих, ваш. 
роль на международном рынке ссудных капиталов стали играть с» 
гапур, Гонконг, Бахрейн, Кипр, Панама и другие

Современный рынок ссудных капиталов сложился к нач 
60-х годов. Функционально он делится на: *1

• Рынок краткосрочных капиталов, или денежный рынок;,
• Рынки среднесрочных и долгосрочных капиталов -  pt* 

капиталов.
Мировой денежный рынок включает депозитно-ссудные я 

рации со сроками от одного дня до одного года. Основные уело» 
кредиты охватывают период до 5-7 лет. Различие между крап 
срочными и среднесрочными кредитами постепенно уграчива 
значение, так как на практике краткосрочные кредиты трансфорш, 
руются в средне- и долгосрочные. Выделяется финансовый рьк 
который отличается от других тем, что денежные ресурсы нал 
привлекаются посредством выпуска ценных бумаг.

Еврорынок -  основу функционирования междунарОД* 
рынка ссудных капиталов составляет еврорынок, на котором ДО 
зитно-ссудные операции осуществляются евровалютах в э*с« 
риториальных центрах Евровалюта -  это любая денежная ед* 
ца, которая вложена в кредитные учреждения за пределами <Я 
ны' происхождения и, таким образом находится вне юрисД*1" 1* 
контроля валютных органов этой страны. Она создается, i<or/M 
либо переводит средства в национальных денежных 
кредитные учреждения другого государства для оплаты 10ва2  
услуг, осуществления валютных операций или размещен 
зиты. Основная денежная единица, которую держат и viCn< \  
таким образом -  доллары, а тзкже марки, фунты сп*? 
франки и другие Поскольку на американские доллары л  
свыше 2\3 всего объема еврорынка, его часто назы»г"°

-асползгзет относительно самостоятельной и гибкой системой 
^цвнтных ставок, что позволяет евроцентрам предлагать клиен
там более высокие проценты по депозитам и низкие по кредитам 
по срэвнеНИН> с П°РЯДК0М кредитования и привлечения средств на 
национальных рынках капиталов.

С другой стороны, свобода от валютного контроля а сфере 
движения краткосрочного капитал в ряде крупных стран явилось 
Предпосылкой увеличения предложения средств в евроцентрах, на
пример в Лондоне. В том же направлении действовали и страны 
ОПЕК. Несмотря на относительную обособленность сынка еврова
лют от национальных рынков ссудных капиталов, они связаны между 
собой через переплетение денежных потоков. Наиболее тесные свя
зи с евровалютными имеет рынок ссудных капиталов США В структу
ре мирового кредитного рынка внутренний рынок капиталов США 
является крупнейшим Это касается и суммы ежегодно поднимаемых 
на нем займов, и общего объема непогашенной задолжности по 
прежним долгам. Либеральная система валютного контроля в стране 
поощряет заёмную и инвестиционную деятельность нерезидентов За 
небольшим исключением им доступны любые виды кредитов и капи
таловложений. Правда, условия получения ресурсов иностранцами 
могут отличаться от режима аналогичных операций для американских 
резидентов. Тем, не менее американским рынок финансирует эмис
сии заёмных обязательств резидентов и нерезидентов с большими, 
чем где бы то ни было, сроками, большими суммами и более диффе
ренцированными видами кредитов

**РУ*1ные национальные и иностранные рынки капиталов из- 
ТГТ*3 СЛОЖИЛИСь и действуют в ведуших индустриальных странах, а 
в тоиИТеЛЬН° ° недавних П0Р сформировались и в ряде других стран, 
Рынка cev1*  раз8ивающихся Однако по емкости второе место после 
иоблипациНЫХ КапиТалов CllJA прочно занимает еврорынок кредитов 
объему и гваг«ХЭаймов ^ ТОтвненациональный рынок, гигантский по 
уэость и Г ? " "  РаспР°СтРанения, преодолевает относительную 
Рынков капит СТЬ ®^ьшинства внутренних и иностранных

ала Служит своеобразным механизмом передачи суще-
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ственных изменений в кредитно-финансовой сфере из одного Допустим, страна получает торговый кредит у своего торго- 
c. пп»глй лплллАлтв.» ^  __ .&п9 г. тем. чтобы в счет этого коеяита пассчитаться за за-в другой, способствуя ей глобализации.

Евровалютный рынок ослабил способность иент^  
ных банкор контролировать денежную массу в связи с тем^ 
оффшорный характер их операций ослабляет действие дене^' 
мультипликаторов Последние показывают связь и влияние paw 
ных составляющих на общую денежную массу.

Основные институты рынка -  Институционально между̂  
родный рынок капиталов представляет собой совокупность частиц 
государственных и межгосударственных кредитных учреждений, ц  
банковских фондов финансирование и ТНК, которые выступают в* 
ными посредниками кредитования внешней торговли, организатора, 
вывоза и перераспределения капитанов по странам в зависимости с 
спроса и предложения. Он высоко монополизирован. В ряде сепи& 
тов на 10 крупнейших объединений приходится свыше половины к 
билизуемых средств.

Ведущее место занимают банковские компании. По ме: и 
развития экономики самофинансирование создало основу для & 
ковского кредитования и затем для создания рынков ценных бум; 
Среди почти 100 тысяч частных банков примерно 500 выполняют рог 
главного звена в системе институтов международного кредита

Процесс к международной кооперации банков, взаимно»

партнер3 с тем, чтобы в счет этого кредита рассчитаться за за- 
в ° г °  ые поставки строго определённого товара Реализовав им- 

пп!ыв поставки товара, страна получает возможность вернуть по- 
П° енный кредит вместе с суммой процента. Торговые кредиты полу
с т о я  и предоставляются правительствами отдельных стран, част- 
ч® и поставщиками и услугами, общественными организациями 
пвижение ссудного капитала, кроме того, происходит в виде депози
тов и наличной валюты. В первом спучае речь идёт о переводных де
позитах в той или иной валюте, которые беспрепятственно превра
тятся в наличные деньги и используются для осуществления пла

тежей.
Во втором случае имеется в виду валюта, находящаяся в 

распоряжении банков и министерства финансов которая предназна
чена для проведения расчетов. Иностранная валюта, например дол
лары, находящаяся у резидентов является активом, тогда как нацио
нальная валюта в руках нерезидентов будет пассивом.

Важное место на мировом кредитном рынке занимает госу
дарство, которое выступает в виде центральных и местных органов 
власти, казначейства, эмиссионного, экспортно-импортного банка или 
других уполномоченных учреждений и может выполнять функции не
посредственного кредитора, заемщика или играть роль гаранта и по- 

использованию сети отделений, созданию совместных банковск» ручигеля П0 внешним обязательствам частных юридических лиц. 
филиалов и бюро. Интернационализация кредитно-финансовой и» Примером прямого кредитования международных отношений
фраструктуры привел к созданию банковских синдикатов для разовь государством может служить предоставление субсидий и экономиче- 
операций по сбьггу и распределению облигаций промышленных ка ско" помощи, которое производится на двусторонней и многосторон- 
паний. По мере удлинения сроков предоставляемых фирмам кред» F  основе 
тов группы крупных банков различных стран начали создавать усто» I  
чивые консорциумы для предоставления средне- и долгосрочн: 
займов Следующий шаг на пути к более тесной интеграции наци: 
нальных кредитов банковских структур- образование международ^ 
ассоциаций крупнейших банков в целях совместного обеспечен» 
своих клиентов всеми видами банковских услуг. От консорциумов» 
отличает два обстоятельства: полный чабор предоставляемых услу 
постоянный характер сотрудничества банков-членов

5.2 МЕЖДУНАРОДНЫЙ КРЕДИТ.

Кредит является старейшей и традиционной формой между
народных экономических отношений, приносящей доход в виде про
центов по займам, торговым кредитам, депозитам

В современных условиях международное кредитование осу- 
1чествляется, прежде всего, по линии займов (10ans). Займы пред-uin ларам ъ у  uw i pj^nmcv/1 оа wonrxvu—uiwnvo. ' '  1 ^

Торговые кредиты, как правило, представляются на корото ^  собой прямое заимствование средств у кредиторов под оп- 
срок с цепью ускорить и облегчить оборот товаров и услуг ме* •Топ5 ^ нны пР°Чент на строго оговоренный срок. В качестве креди

т а  и заемщика могут выступать правительство различных стран.странами. банки. международные экономические организации, частные фирмы.
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Широкое распространение в экономических отношениях стран 
вого сообщества получили, далее торговые кредиты.

' Движение ссудного капитала, в каком бы виде оно не проис. * 
ходило, в международной экономике рассматривается как специф* 
ческий случай торговли. Специфика заключается в следующем С од. 
ной стороны, заемщик, получает кредит, имеет возможность увели.: 
чить текущее потребление за счет сокращения потребления в буду, 
щем, когда ему придется возвращать полученный кредит с процента, 
ми. С другой стороны, кредитор, представляя заем, лишается во* 
можности немедленно потратить эти деньги на текущее потребление 
кредитор тем самым отдает предпочтение потреблению в будущем 
Если страна предоставпяет свои сбережения другим странам, она 
выступает в роли кредитора. Когда же она сама пользуется иностран. 
ными кредитами, то является заемщиком. Страна- кредитор как 5ь 
торгует своим текущим потреблением, рассчитывая в обмен получить 
будущее потребпение в обмен на текущее. В теории международной 
экономики описанное выше явление получило название межвремен
ной торговли.

Графическое представление о международной торговле дает
рис.-1.2

C t
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rja этом графике по осям отложено текущее (Q2) и будущее 
'* ротребление некой страны, которая потребляет один товар и 
иествует в двух периодах -  текущем и будущем Это позволяет 

^троить границу производственных возможностей АВ во време- 
1(0мфигурация этой границы для отдельных стран неодинакова 

4Определяется характером предпочтений ее жителей. Если насе-
* отдает предпочтение настоящему потреблению, то линия 
дя будет растянута по горизонтальной оси. Если предпочтение на- 
"еления склоняется к будущему потреблению, то линия АВ будет 
иметь большую выпуклость по вертикальной оси.

Допустим, что жители рассматриваемой страны остановили 
свой выбор на точке Е. Это значит, что их текущее потребление 
составит OF, а будущее -  ОД Если данная страна, будучи вовле
ченной в систему международного кредитования, сохранит теку- 
цдо потребление от OF до OG. то высвобожденный объем по
требления в размере GF=LE может быть представлен в кредит 
другим странам. В результате, после возврата кредита вместе с 
процентами, будущее потребление страны может возрасти от ОД 
до ОН. Понятно, что Hfl=GDx (1+i).

Как уже отмечалось, конфигурация линии АВ для отдельных 
стран неодинакова Те страны, которые предпочитают текущее по
требление, то есть потребляют больше чем производят, вынужде
ны занимать деньги за границей. И. наоборот, другие страны, 
предпочитающие ограничить текущее потребление для расшире
ния потребления в будущем, получают возможность предостав
лять кредиты. В результате создается основа для развертывания 
межвременной торговли или, что то же самое, для развития систе
мы международного заимствования и кредитования

Еще сравнительно недавно основным кредитором являлись 
США. После нефтяных шоков 1970-х годов к ним присоединились 
страны -  экспортеры нефти, которые стали попучать большие те
кущие доходы. Развивающиеся страны выступали в роли заемщи
ка средств

В 1980-е годы ситуация на мировом рынке кредитов измени
лась. Роль основного кредитора перешла к Японии и Канаде, а 
также к некоторым европейским странам. У стран ОПЭК соотноше- 
м*е кредитов и займов примерно уравняпось. В качестве крупней- 
ших заемщиков стали 'выступать Австралия, Дания, Швеция, а из 
■“-па развивающихся стран -  Мексика, Россия, Аргентина, Паки
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стан. Доминирующей, формой международного кредитования ст^ I  
частный кредит.

Нормально функционирующая система международных за. 
имствований и кредитования позволяет ее участникам увеличивать 

•производство национального и мирового продукта. Однако на 
практике работа этой системы далека от совершенства Об этоц 
свидетельствуют периодически повторяющиеся кризисы мировой 
задолженности.

Такие кризисы начинаются с того, что какая-нибудь страна 
или группа стран объявляют о невозможности выплачивать свои 
внешние долги или об аннулировании своего долга. Если у долж
ника нет желания погасить свою задолженность, то добиться от не
го выплат очень сложно, а часто и просто невозможно. Объясняет
ся это тем, что в роли заемщика выступает суверенный экономи
ческий агент, нередко правительство иностранного государства 
Предъявить к такому санкции, которые применяются к обычному 
неплательщику той или иной страны, невозможно. В этом проявля- . 
ется специфика международных экономических отношений-

Факты банкротства нарушают равновесие международного 
рынка кредита, осложняют процессы кредитования и заимствова
ния.

Когда отдельные нарушения принимают массовый характер, 
начинается очередной кризис мировой задолженности.

Коротко остановимся на фундаментальных причинах, приво
дящих к кризису мировой задолженности. Внешние заимствования, 
как уже отмечалось, увеличивают ресурсы экономического разви- 

'  тия, но за полученные кредиты рано или поздно нужно рассчиты
ваться. Обслуживание внешнего долга имеет два аспекта:

1. Выплату основной суммы кредита;
2. Уплату процентов по кредиту.
Взятые вместе, эти выплаты представляют собой прямой 

вычет из дохода и сбережений страны -  должника.
Если страна наращивает объем внешних заимствований и 

(или) повышаются процентные ставки по кредитам, то расходь: по 
обслуживанию внешнего долга растут. В нормальных условиях 
внешний долг обслуживается за счет валютных поступлений от 
экспорта товаров и услуг. Иногда для своевременного погашения 
внешней задолженности страна вынуждена не только наращивать 
экспорт своей продукции, но и сокращать расходы на импорт зару-
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деных Товаров. В ряде случаев внешний долг обслуживается пу- 
твм новых заимствований за рубежом. Любая страна с высоким 
уровнем задолженности рано или поздно'сталкивается с обостре
нием внешнего долга. Возникновение сильной мотивации к отказу 
0т платежей по внешнему долгу связано с состоянием сальдо за
емных операций или базового трансферта.

Это сальдо отражает соотношение чистого притока (оттока) 
„впитала равен валовому притоку капитала за вычетом амортиза
ции (выплаты основной суммы кредита). Отсюда количественно 
сальдо заемных операций или базовый трансферт можно исчис
лить разницей между чистым притоком капитала и суммой процен
та на весь внешний долг. Если обозначить чистый приток капитала 
(Кп) как темп роста общей суммы допга, аккумулированный долг 
как Д  и рост общей суммы долга в процентах как (d), то

Kn=d*fl (1.3)

При средней процентной ставке (i) сумма годовых процент
ных платежей составит (i • Д). Отсюда сальдо заемных операций (ба
зовый трансферт):

ВТ = 6Д -  Щ = ( d-ОД (1.4)

Сальдо заемных операций будет положительным при 
d>i, чт означает чистый приток средств в страну. При i>d происхо
дит отток валютных ресурсов из страны.

Обострение проблемы обслуживания внешнего долга может 
произойти под влиянием многих обстоятельств. Среди них важ
нейшими являются:

• Аккумулированный долг страны становится чрезмерно 
большим;

• снижается приток долгосрочного капитала, привлекаемо
го на льготных условиях, и растет привпечение кратко
срочных кредитов на рыночных условиях, результатом 
чего является рост процентной ставки;

. • трудности в регулировании платежного баланса из-за 
ухудшения условий торговли;
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• общий спад производства (резкое изменение цен, Прл 
центных ставок или обменного курса);

• страна утрачивает доверие иностранных кредитор^ 
объем кредитов уменьшается,

• бегство капитала из страны в силу сложившейся зконо. 
мической и политической ситуации.

Когда правительство приходит к выводу, что выполнение 
всех обязательств по обслуживанию внешнего долга не обеспеч*. 
вает в дальнейшем чистого притока капитала, то, для того что^ 
избежать оттока ресурсов из страны, оно отказывается либо от 
части, либо от всех платежей по долгам. Причем свое решение 
правительство хорошо аргументирует сложностью экономическое 
ситуации в стране, что встречает понимание у большинства насе
ления. К тому же набирает долги, как правило, одно правительст
во, а отдавать приходится другому.

Наряду с фундаментальными причинами кризисов мировой 
задолженности существуют и специфические Так, истоки долгово
го кризиса 1980-х годов связаны депрессивным состоянием эконо
мики многих стран мира в этот период и нефтяными шоками.

В настоящее время страны с высоким уровнем задолжен
ности имеют единственную возможность избежать банкротства - 
обратиться к стабилизационной программе МВФ. Длительная, час
то унизительная для страны-должника, политика стабилизации 
предполагает.

• отмену или либерализацию валютного и импортного кон
троля;

• снижение обменного курса местной валюты;
• проведение жесткой внутренней антиинфляционной про

граммы, включая контроль над кредитами банков, прави
тельственный контроль над дефицитом государственного 
бюджета путем урезания расходов и увеличения налогов 
и цен, отказ от индексации ставок заработной платы, по
ощрение свободы рынка;

'• открытие экономики мировому хозяйству и поощрение 
иностранных инвестиций.
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ojA 5.3 УЗБЕКИСТАН В МЕЖДУНАРОДНОМ 
ДВИЖЕНИИ КАПИТАЛА.

Узбекистан, как впрочем и все постсоциалистические страны 
играет сколько-нибудь заметной роли в международном пере

д е  нии капитала, нэ 96-97% международные потоки капитала 
0̂ р*щаются среди развитых стран мира. На развивающиеся стра
ны приходится всего лишь 3-4%. Поэтому при сугубо количествен
ном подходе вопрос об участии Узбекистана в международном 
движении капитала не заслуживает обсуждения. Однако нельзя 
забывать, что на экономику принимающей страны даже небольшой 
звезенный капитал может оказать существенное воздействие. А 
для страны, с переходной экономикой приток международного ка
питала может способствовать оживлению экономики и началу эко
номического роста.

Обладая большим экономическим резервом и занимая стра
тегически важное геопопитическое местоположение на Евро- 
Азиатском континенте, республика выступает за взаимовыгодное 
сотрудничество, содействие нашему государству в динамическом 
развитии экономического потенциала в проведении реформ и 
структурной перестройки.

Сегодня в Узбекистане созданы все условия для инвестиций 
и перспективного вложения капиталов, что несомненно принимает 
весомую отдачу. В настоящее время в Узбекистане действуют не
сколько сот совместных предприятий, созданных с участием Гер
манских, Южнокорейских фирм и компаний. По объему финансово
го сотрудничества с Узбекистаном Германия занимает первое ме
сто среди стран-участниц Европейского союза. Это допгосрочное 
финансирование проектов, техническое финансирование социаль
но значимых проектов прямые инвестиции в организацию произ
водств. создание СП, предоставление кредитных линий для под
держки и развития приоритетных инвестиционных проектов на 
сумму 1335,34 млн долларов. Доля прямых иностранных инвести
ций и кредитов в общей сумме капитальных вложений за период с
1994 г. по 1999Г.Г увеличились с 1% до 12,7% Их общий объем в 
1Э97 году составил 843,9 млн долларов.

В производственные отрасли экономики направлено 53,3% 
^ х  инвестиций, основная часть их была использована на разви- 
*** транспорта и связи (16%). топливно-энергетического комплекса
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(11,6%), сельского хозяйства (5,5%), металлургической Ороцц̂  
ленности (3,5%).

Узбекистан привлекает иностранный бизнес тем, что сво, 
временно осуществляет выплаты по кредитам и другим финащ* 
вым обязательствам Он обладает огромным экономически ц 
тенциалом, мудрым руководством, трудолюбивым народом, чтоб 
в ближайшие годы стать одной из развитых стран региона.



r

ГЛАВА 6 '

МЕЖДУНАРОДНОЕ РАЗДЕЛЕНИЕ ТРУДА.

6.1 ПОНЯТИЕ МЕЖДУНАРОДНОГО РАЗДЕЛЕНИЯ ТРУДА.

Общественное разделение труда на базе частной собствен
ности и обмена обхватывает всю структуру производственных и ры
ночных отношений внутри общества. Однако только в условиях капи
тализма международное разделение труда охватило народы и страны 
gcex континентов, связав их между собой всемирным рынком.

Становление международного разделения труда прошло не
сколько исторических этапов, на протяжении которых характер и 
формы эволюционизировались и менялись, причём даже в самой ка
питалистической системе С образованием социалистической систе
мы и ее расширением после второй Мировой войны произошло опре
делённое конкретное распределение производственных функций ме
жду странами и народами, что привело к существенному изменению 
всемирного разделения труда.

Начало 60-х гг. ознаменовалось новым этапом разделения 
труда в связи с распадом колониальной системы капитализма и обра
зованием новых независимых государств в Азии, Африке, Латинской 
Америке и наложило заметный отпечаток на международное разде
ление труда, выделив эти страны как производителей и поставщиков 
сырьевых и продовольственных товаров на всемирный рынок. Таким 
образом, к концу 60-х гг. сформировалась структура всемирного раз
двоения труда, состоящая в основном из трех звеньев: промышленно 
Развитых западные страны (производители и поставщики товаров и 
высокотехнологической продукции), социалистические страны (произ
водители поставщики товаров добывающей и обрабатывающей про
мышленности). развивающиеся страны (поставщики сырьевой и про
довольственной продукции). Вместе с тем следует отметить, что меж
дународное разделение труда в 16-18 вв, в период географических 
зткрытий и становления колониальной системы западных стран, от
вечалось своей спецификой, и разделение труда между народами 
только начало зарождаться.

В основе разделения труда и развитие всемирного рынка 
пежит торговый обмен всех стран мира.
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Но в последнее время к товарному обмену добавился обц^| 
услуг и капиталов.

Всемирный рынок, отражающий интенсивное развитие 
дународных экономических отношений, представляет собой доволыц! 
насыщенную сеть связей между различными типами разделение тру. 
да как отражение потребности всеобщего охвата мира достижен/^ I  
научно-технической революции, массивного расширенного воспроиз.! 
водства Роль всемирного рынка все более проявляется как эталон I 
экономического образца общения между народами и государствами 
стремящихся к экономической и политической стабильности, разру
шению международных отношений. В рамках современного всемирно, 
го разделения труда наиболее развитыми оказались так называе мые 
старые капиталистические страны Западной Европы, США, Канада 
Япония.

С начала 70-х годов к ним добавилась группа «азиатских тиг
ров» (Малайзия, Таиланд, Южная Корея, Сингапур, Гонконг, Тайвань), К 
а также Бразилия и некоторые нефтедобывающие страны Ближнего 
Востока. При этом необходимо отметить, что несмотря на увеличение 
внешнеторгового оборота развивающихся стран на основе экономи
ческой зависимости от стран Запада, их доля во всемирной торговле 
на протяжении 70-90-х годов имела тенденцию к сокращению Что [ 
касается социалистических стран, то до конца 80-х годов абсолютная 
величина товарооборота между ними почти утроилась, однако во 
всемирном обороте она практически оставалась неизменной.

Всемирное разделение труда, объединяющее несколько 
типов международного распределения обязанностей в единую систе
му, дает возможность каждому партнеру извлекать выгоды из рацио
нального размещения своих производительных сил независимо от 
природного фактора. Однако такому процессу обычно мешают торго
вые барьеры как проявление дискриминации одних стран по отноше
нию к другим, несбалансированное ценообразование, образующее 
ножницы цен между промышленно развитыми странами и развиваю
щими странами в рамках мирового рынка Динамичный рост произ
водств отдельных стран (сазиатских тигров», малых стран Западной 
Европы, Бразилии, Аргентины в последние 10-15 лет), повышение их 
научно-технического и экономического потенциала создает условия 
для взаимной заинтересованности в развитии рынка на базе даль
нейшего разделения труда. В этих рамках все эффективнее реализу
ется концепция развития отрасли производства для рынка. В резуль-
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структур3 экспорта все более насыщалась товарами обрабаты- 
промышленности: машиностроения, прибооостроения, элек- 
текстильной, обувной Практически международное разделе- 

7ие 'РУ^3 наг^'авлен0 на реализацию достижении научно-техническо/ 
Эволюции и представляет собой- и универсальный способ развития 
^омэводительнь х сил, и общественный фактор, выступающий как 
деисдля природного фактора в размещении производства

Если всемирная торговля свидетельствует о существовании 
всемирного рынка, а последний даёт возможность обнаружить все
мирное разделение труда как источник движения международного 
обмена, то вся образующая цепочка представляет собой конкретное 
доказательство последнего

Интенсивный ход интернационализации производительных 
сил на протяжении 60-90-х годов, самого производства, характерный 
для любой страны, но не везде одинаковый, независимо от общест
венной системы потребовал непосредственного выражения в системе 
всемирного разделения труда и их учёта при формировании нацио
нальных производств.

В настояыее'время практически каждая страна ведёт учёт 
универсальных связей своей экономики с основными группами госу
дарств в хозяйственном всемирном обмене и собственного вклада в 
такое сотрудничество.

Вместе с тем большинство стран не отделяет своих эконо
мических программ от интенсификации всестороннего сотрудничества 
в рамках всемирного рынка на основе существующего механизма ме
ждународного разделения труда.

Развитие традиционных форм в разделении труда между 
народами и странами сейчас дополняется интеграционными процес
сами и деятельностью транснациональных корпораций В этих про
цессах выражаются интенсивность обмена и растущая мобильность 
факторов производства относительно национальных территорий.

Таким образом, международное разделение труда -  это со
средоточение производства определённых продуктов в экономике 
отдельных стран с целью выгодной последующей продажи на миро
вом рынке и удовлетворении тем самым потребностей других стран, 
создающих спрос на этот продукт.

Наличие особых климатических зон, природных ресурсов, 
квалифицированных специалистов, высокий уровень технического
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оснащения хозяйства делает стране определённые преимуществ! 
при производстве некоторых товаров и услуг

Страны, специализируясь на производстве товаров, могу,! 
создавать их значительно больше и лучшего качества, чтобы экспорР 
тировать их в другие страны.

В современных условиях отдельная страна практически не. 
состоянии производить всю необходимую ей поглощаемую вну-ре*! 
ним рынком продукцию на высоком техническом уровне, требуем^ И 
качества.

Даже самым экономически высокоразвитым странам не уда. 
ется, да и нецелесообразно, самостоятельно обеспечить потреб ост,! 
страны в качественных товарах.

По этой причине меняется вся картина мирового производ.‘ -■ 
ства Еспи рассматривать производство на любом крупном современ
ном предприятии, то неизбежно обнаружится, что оно является ча
стью производственного процесса, протекающего не только на нацио- 1 
нальном уровне, но и на международном уровне

Практически международное разделение труда направление 
на реализацию достижений науки и техники и представляет.собой 
универсальный способ развития производительных сил

Развитие традиционных форм в разделении труда народами 
и странами сейчас дополняется интеграционными процессами и дея
тельностью транснациональных корпораций. В этих процессах выра
жается интенсивность обмена и растущая мобипьность факторов 
производства относительно национальных территорий.

Новые формы хозяйственного общения не могли замыкаться 
рамками каждой страны или группировками стран, и поэтому они вы
шли на всемирные рубежи, открыв дополнительные возможности 
взаимовыгодному экономическому и научно-техническому сотрудни
честву, причем независимо от их принадлежности к той или иной об
щественной системе. Такими формами в 70-80-х годах стали компен
сационные согпашения и производственная кооперация в виде созда
ния смешанных обществ или совместных предприятий Эконом .-че- 
ский механизм компенсационных соглашений заключается в том. что 
оДин партнер предоставляет другому в кредит необходимое оборудо
вание. финансовые ресурсы на возведение горнодобывающих, энер
гетических или химических предприятий, а также заводов и фабрик г 
некоторых отраслях обрабатывающей промышленности. В ответ
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- 01ИК компенсирует полученные средства поставками продукции 
^роенного при помощи заграничных кредитов предприятия.

Производственная кооперация -  предполагает создание со- 
цветных производств для выпуска тех или иных товаров, которые 

Реализуются в определённой квоте в странах, создавших совместное 
Предприятие Этими формами широко пользовались бывшие социа
листические и развивающие страны, получая некоторые новые техно- 
10ГИИ из капиталистических стран В свою очередь, капиталистиче- 
сй,е страны в рамках всемирного разделения труда также широко 
создавали и создают совместные предприятия на уровне отдельных 
корпораций и компаний. Все это стало возможным по мере накопле
ния исторического опыта, благодаря искусству хозяйствования и ум
ножения экономического потенциала отдельных стран.

6.2 МЕЖДУНАРОДНАЯ СПЕЦИАЛИЗАЦИЯ 
И ЕЁ СУЩНОСТЬ.

Наряду с тенденцией к всемирному хозяйству, всемирному 
рынку на базе разделения труда, продолжает действовать между
народная специализация, сущность которой состоит в том, что от
дельные страны специализируются на выпуске каких-пибо кон
кретных товаров и услуг. Эта специализация объясняется тради
циями, спецификой производственного потенциала, экономиче
ским потенциалом, наличием или отсутствием природных ресур
сов

Специализация позволяет отдельным странам не затрачи-. 
вать огромные'денежные ресурсы на создание некоторых произ
водств для выпуска товаров, а получать путем внешней торговли 
Это связано с тем, что та или иная страна обладает профессио
нальным длительным опытом в производстве тех, или иных высо
кокачественных товаров, что позволяет экспортировать их в другие 
страны, которые импортируют такие товары, поскопьку они их не 
производят в силу определенных внутренних национальных осо
бенностей экономик.

Система международной специализации, хотя и существо
вала в начале XX века, наибольшее развитие получила во второй 
половине его этого века. Этому способствовало, прежде всего,

'  экономическое и политическое развитие отдельных стран, научно



техническая революция, дальнейшее развитие всемирного рынка 
политика государственного регулирования экономик.

В результате дальнейшего развития международной спе- 
циализации произошло разделение стран как бы на три группы

1. страны, производящие продукцию, обрабатывающей про. 
мышленности на мировой рынок;

2. страны, специализирующие на производстве и продаже
продукции сельского хозяйства.

3. Страны, специапизированные только на определённый 
вид продукции (например, Бразилия -  кофе и т.д)

В то же время существует и четвертая группа стран, которая 
одновременно производит продукцию обрабатывающей, добы
вающей промышленности и сельского хозяйства. Это ряд запад
ных промышпенно развитых стран (США, Канада, Англия, ФРГ, 
Франция).

К первой группе стран следует отнести в основном такие 
промышленно развитые западные страны, как Япония, Италия, 
Франция. Англия, Канада, которые поставляют автомобили, станки, 
химические товары, бытовую технику.

Вместе с тем внутри этой группы также существует специа
лизация по некоторым видам продукции. Например, производите
лями и поставщиками авиационной техники являются в основном 
США, Англия, Франция, ФРГ, Италия; производителями и постав
щиками высококачественных автомобилей -  корпорации США 
Англии, ФРГ, Франции, Японии, Италии, Швеции. В конкурентной 
борьбе в производстве бытовой техники приоритет в специализа
ции имеют Япония, ФРГ, Гоппандия.

Ко второй группе относятся страны, обпадающими мощ
ными минеральными ресурсами продающими их на мировом рын
ке. Это прежде всего нефтедобывающие страны Ближнего Восто
ка. Латинской Америки. Африки, осуществляющие продажу нефти 
и газа промышленно развитым странам. Кроме того, к этой группе 
следует отнести ряд стран Африки и Латинской Америки, а также 
такие промышленно развитые страны, как Швеция, Канада, кото
рые добывают и продают в большом количестве различные мине
ральные ресурсы (уголь, руду черных и цветных металлов, золото, 
серебро и так далее).

К третьей группе относятся страны, специализация которых 
на всемирном рынке ограничивается исключительно сельскохозяй-
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ценной продукцией, либо из-за слабого экономического развития 
основном в следствии колониального господства ряда стран в 

jtVII-XlX в.в., либо в результате данной специализации В первую 
очередь это касается стран Азии, Африки и Латинской Америки.

Поставщиками сельскохозяйственной продукции на мировом 
рЫНке являются такое большинство промышленно развитых капи
талистических стран (США, Канада, практически все страны За- 
падной Европы, Австралия, Новая Зеландия)

Говоря о третьей группе стран -  поставщиков сельскохозяй
ственной продукции, следует отметить наличие среди них специа
лизации на определенный вид продукции. Так, Бразилия является 
признанным поставщиком кофе. Аргентина -  мяса. Куба -  Сахара, 
Индия и Шри-Ланка -  чая, ряд стран Латинской Америки и Африки 
-бананов, арабские страны -  фиников, цитрусовых и хлопка.

Международная специализация производства обеспечивает 
относительно полное и экономичное использование производи
тельных сил каждого развитого в экономическом отношении госу
дарства. Развитие и углубление международной специализации на 
базе разделения труда избавляет многие страны от экономически 
непредвиденной и в ряде случаев непосильной задачи развития 
всех отраслей производства и позволяет сконцентрировать усилия 
и специализироваться на производстве опредепенных видов про
дукции. Вместе с тем, оно исключает возможность образования, 
монокультурной структуры экономики, поскольку предполагает 
создание в каждой стране рационального хозяйственного комплек
са взаимосвязанных и взаимодополняющих отраслей народного 
хозяйства Однако, данная концепция в целом трудновыполнима. 
Даже в ряде промышленно развитых стран существует некоторая 
диспропорция в развитии различных сфер экономики. Диспропор
циональность, причем значительная, существовала и в социали
стических странах, о чём свидетельствует низкая доля продукции 
обрабатывающей промышленности в их экспорте на мировой ры
нок. Система замкнутого хозяйственного комплекса или односто
ронняя, слишком узкая международная специализация экономики, 
наносит ущерб эффективности общественного производства и по
нижает темпы экономического развития, как отдельных стран, так и 
всего мирового хозяйства.

Формирование международной специализации производства 
определяется рядом факторов, в частности:
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• во-первых, существующими .й прогнозируемыми к вводу
производительными мощностями, трудовыми ресурсами 
возможностями роста численности й квалификации 
ров в стране;

• во-вторых, уровнем национального дохода и потребления 
в экономике страны, возможностями его повышения, а 
также расширением емкости внутреннего рынка;

• в-третьих, природными богатствами и почвенно- 
климатическими условиями;

• в-четвертых, географическим попожением страны по от
ношению к другим странам, существующими междуна
родными и коммуникациями и перспективами их даль
нейшего развития;

• в-пятых, сложившимися экономическими связями страны,
возможностями их дальнейшего расширения и установ
ления новых связей.

В идеальном отношении, сточки зрения международной спе
циализации, находятся те страны, которым присущи действия всех 
этих факторов, что позвопяет им сбалансировано участвовать в 
разделении труда в мировом хозяйстве Международная специа
лизация не является застывшим процессом, она постоянно под
вергается эвопюционным изменениям. Начиная с 70-х годов, меж
дународная специализация претерпепа отдельные изменения под 
воздействием развития транснациональных корпораций примыш
лено развитых капиталистических стран Погоня за прибылью, низ
кие издержки производства, более дешевая рабочая сила обусло
вили развитие производств и услуг транснациональных корпора
ций в различных странах от промышленно развитых до развиваю
щихся стран. Создавая высоко технологические производства и 
производя высококачественную конкурентную продукцию, постав
ляемую на различные национальные рынки, они по существу яв* 
ляются основными носителями международной специализации в 
рамках всемирного хозяйства и мирового рынка товаров и услуг 
Достаточно отметить, что основными поставщиками легковых и 
грузовых автомобилей на мировой рынок являются транснацио
нальные корпорации промышленно развитых стран (в США - 
«Дженерал моторе», «Форд», «Крайсмер», в ФРГ -  «Даймлер бенц. 
«Фольсксваген», «Опель»’, «Аиди», во Франции -  «Рено», «Пежо- 
Ситроен», в Англии -  «Бритиш моторе», «Роллс-Ройс», в Японии -
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У^уЛиси». «Ниссан», «Тэйота», в Италии -  «Фиат», в Южной 
V p it -  «Дайво») То же самое можно сказать и о другой высоко- 
^ственной продукции обрабатывающей промышленности, про
водимой транснациональными корпорациями. Например, в об
лети алектронной продукции превалируют корпорации США, Япо
нии, фРГ' Франции, Голландии, Италии, а в сфере производства 
бытовой техники -  ФРГ, Франция, Англия, Япония, Голландия. Та-
0 0  образом, за поспедние 20-30 лет транснациональные компа
нии взяпи на себя функцию международного разделения труда и 
международную специализацию. В настоящее время внешне меж
дународное разделение труда и международную специализацию 
осуществляют страны и государства, а по сути ее проводят транс
национальные корпорации, которые, имея национальные штаб- 
квартиры и производство внутри своих стран, располагают огром
ным производственным, бытовым, финансовым, техническим по
тенциалом в других странах.

Говоря о международной специализации и разделении тру
да, давая характеристику современным международным экономи
ческим отношениям, следует подчеркнуть, что специализацию и 
разделение труда в последние 20-30 лет нельзя ограничить только 
сферой производства товаров и услуг. Она значительно шире и 
охватывает сферу рынка капитала, рынок ценных бумаг, предос
тавление различных услуг. При этом главную роль в усилении спе
циализации и разделении труда сыграли транснациональные кор
порации, которые на мировом рынке предъявили спрос на ссудный 
капитал и различные услуги. Удовлетворять эти потребности стали 
транснациональные кредитно-финансовые институты (коммерче
ские и инвестиционные банки, страховые компании, частные пен
сионные инвестиционные компании). Данные учреждения обеспе
чивают основной оборот кредитных ресурсов, ценных бумаг, стра
хования на мировом рынке.

6.3 МЕСТО РАЗВИВАЮЩИХСЯ СТРАН В 
МЕЖДУНАРОДНОМ РАЗДЕЛЕНИИ ТРУДА.

Важную роль, определяющую положение развивающихся 
стран в мировом хозяйстве, играют внешнеэкономические связи. 
Их развитие профилирует не только взаимосвязи с другими под
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системами, но и степень воздействия взаимосвязей на внутренних 
рынок.

Внешнеэкономические связи могут содействовать расшиое. 
нию и модернизации материально-вещественной части фонда, а 
также смягчению экономических и социальных диспропорций, воз. 
никающих е ходе ломки традиционных экономических структур 
Внешний сектор предоставляет возможность получать наиболее 
эффективные средства производства и новую технологию, являю, 
щимся необходимым фактором экономического развития.

Внешнеэкономические связи, расширяя рамки внутренних 
рынков позволяют ускорить экономический рост. Их воздействие 
на процессы воспроизводства, темпы и пропорции экономического 
роста имеют в Третьем мире возможно большее значение, чем для 
многих промышленно развитых стран в 1995 году 27,5% совокупно
го ВВП развивающихся стран было реализовано за рубежом, а им
порт товаров и услуг составил 28,4% совокупного продукта Это 
больше, чем в промышленно развитых странах. Наличие дуали
стической структуры экономики вынуждало развивающиеся страны 
при развитии современных производств гораздо быстрее выходить 
на внешние рынки, чем это происходило на соответствующей ста
дии промышленного развития западных стран. В воспроизводстве 
основного капитала в современных секторах и в потреблении выс
ших по доходу слоев общества высок импортный компонент. О вы
сокой зависимости развивающихся стран от внешнеэкономических 
связей свидетельствует отношение экспорта, импорта, внешнетор
гового оборота к ВВП, или коэффициент открытости экономики. 
Наиболее высокая открытость экономики характерна для стран 
Африки, Ближнего Востока и в последние два десятилетия -  для 
восточно-азиатских стран.

Своеобразие социально-экономической структуры предо
пределяет степень воздействия внешнеэкономических связей на 
развивающие страны. Более отсталые экономические структуры 
болезненно переживают внешние воздействия в силу особенно
стей включения их национальных хозяйств, более успешно при
спосабливаются к перепадам мировой хозяйственной системы

Третий мир в мировой торговле. Центральное место в сег
менте экономических отношений развивающихся стран принадле
жит внешне'й торговле. Она развивалась неравномерно. В про
шлом десятилетии до середины 80-х годов темпы прироста товар-
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мого экспорта уступали соответствующим показателям промыш
ленно развитых стран. Со второй половины 80-х годов темпы вы
воза товаров из развивающихся стран значительно выросли, что 
свидетельствовало об углублении процессов индустриализации в 
НИС и усилиях стран-должников увеличить валютные поступления 
для снижения долгового бремени. Более высокие темпы внешне
торгового оборота по сравнению другими подсистемами привели к 
изменению места развивающихся стран в мировом товарном экс
порте и импорте. Их удепьный вес в мировом экспорте поднялся с 
18,9% до 29,0% в 1980 году, затем сократился до 23,6% в 1990 г. и 
повысился до 28,2% в 1995г (табл. 1.4). основной прирост доли ми
ровой периферии был обеспечен странами Восточной и Юго- 
Восточной Азии. Доля африканских и латиноамериканских стран 
сократилась

Таблица-1.4. Доля развивающихся стран в мировом экспорте %

1950 1960 1970 1980 199
0

1995

Все страны 33,0 23,9 18.9 29,0 23.
6

28,2

Африка 5.3 4.2 4,1 4,6 2,3 2.2
Азия 15.2 11.5 85 18,4 16.

6
21.4

Западная Азия 3.3 3.3 3,1 10,4 3,7 2,8
Латинская Америка 12.1 7.7 5,5 5.4 V 4.6
Наименее разви
тые страны

2.8 2.5 1.7 0.7 0.4

Источник: Handvook of international Trade and Development 
Statistics/ UNCTAD 1994.

Сдвиги в производительной базе и структуре потребления 
предопределили изменения в ассортименте экспорта и импорта.

Позиция в мировом экспорте. Становление современной об
рабатывающей промышленности создало возможность для появ
ления и развития нового направления участия развивающихся 
стран на мировых рынках -  экспорта готовых изделий, который 
приобрел существенные масштабы лишь в 60-70-е годы. Возмож
ности для этого были созданы увеличение^ промышленного по-
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тенциала. Темпы вывоза обработанных изделий обгоняли весь то- 
варный экспорт. С 1988 г. продукция обрабатывающей промыш
ленности заняла основное место в структуре развивающих 
стран.

В результате быстрых темпов роста экспорта продукции об
рабатывающей промышленности существенно возросла доля раз
вивающихся стран в мировой торговле этими изделиями -  22% в 
1993г. (3,9% - 1960г, 5,0 -  1970г. 13,3% - 1984г). это позволило раз- 
вивающим странам расширить свои позиции на рынке обработан
ных изделий, которые на протяжении двух веков были монополи
зированы поставщиками из западных стран.

Расширение вывоза продукции обрабатывающей промыш
ленности развивающихся стран в значительной мере продолжает 
зависеть от наделенности трудовыми и природными ресурсами. 
Капиталоемкая продукция играет относительно небольшую роль в 
ра^чрении экспорта и в основном она сконцентрирована в НИС. 
Если в их экспорте на долю так называемых не ресурсных отрас
лей приходится 2/3, то в других странах -  лишь 1/5 объёма экспор
та обрабатывающей промышленности. Следовательно, в 70-80-е 
годы произошло перемещение сравнительных преимуществ в раз
вивающиеся страны в изготовлении продукции с устоявшейся тех
нологией и в гораздо меньшей степени -  высокотехнологичной 
продукции.

Увеличение промышленного потенциала упрочило позиции 
стран Третьего мира на рынках машиностроительной продукции -  
станков, аггомобилей, судов, чёрных металлов, а также швейных 
изделий Особенно значительно их продвижение в экспорте элек
тронных изделий. В конце 80-х годов доля развивающихся стран в 
мировом экспорте по этой статье поднялась до 20%, в ом числе по 
бытовой электронике -  до 33%. Основное место в экспорте обра
ботанных товаров заняли четыре дальневосточные страны. Их до
ля возросла с 43,3% в 1970г. до 56,7% в 1992г., а в экспорте машин 
и оборудования -  с 49,6% до 65,1%.

Увеличили свою долю страны АСЕАН -  Индонезия, Малай
зия, Таиланд, Филиппины - с 2,5 до 11%.в таблице 1.5 показано, 
что развивающие страны играют ведущую роль на рынке текстиля 
По подавляющему большинству групп обработанных товаров, ус
ловия на рынке определяют поставщики из промышленно разви
тых стран. Развивающие страны выступают крупными поставки-



ками на мировых рынках в основном по сырьевым и продовольст
венным товаром • жидкое топливо -  56,6%, сырье без нефти 
31,6%, продовольствие -  29,9%.

До сих пор в ряде стран сырьевые товары преобладают в 
экспорте В 29 из 45 африканских стран три ведущих сырьевых то
вара составляют более половины экспорта. , 

В Латинской Америке сырьевые товары доминирую в экспор
те 29 из 47 стран.

В последние два десятилетия отмечалась тенденция повы
шения степени обработки сырья в общем объеме его производства 
и экспорта из развивающихся стран

Гипертрофированная доля продукции добывающей про
мышленности и сельского хозяйства, отличающихся низкой капи- 
талоотдачей, сдерживает норму и масштабы накопления. Кроме 
того, широкая эксплуатация минеральных ресурсов нередко со
провождается ущербом окружающей среде. В основе конкуренто
способности промышленных и сырьевых товаров из развивающих
ся стран лежат более низкие затраты переменного капитала на 
единицу продукции. Низкий уровень заработной платы позволяет 
поддерживать конкурентоспособность продукции на мировых рын
ках, на сам по себе он препятствует экономическому росту, сдер
живая покупательскую способность на внутреннем рынке.

Таблица 1.5 Доля развивающихся стран в мировом экспорте, %

Товарные группы 1980 1985 1990 1997
Продовольствие 31,2 34.3 28,8 29,9
Сельскохозяйственное сырье 30,0 26.5 27,3 31,6
Топливо 72,9 57,4 55,4 56,6
Минеральное сырье 27,3 29,2 35,4 35,9
Твкстипь 33,7 42.7 47,3 53,8
Химикаты 7,4 9,7 12,2 16,4
Машины и транспортные средства 6,0 9,4 12,5 22,0
Металлы 7,5 13,9 18,5 23.4

[Другие 17,7 19,2 21.7 26,8
Источник: Worid Economic and Scial Survey UN 1997
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Структура экспортной торговли неодинаково влияет на эко. 
номическое развитие периферии мирового хозяйства. Страны в 
экспорте которых продукция обрабатывающей промышленности 
превышает 5С%. имели самые высокие темпы роста -  6,8% за 
1980-1992г.г, стргны с диверсифицированным экспортом -  3,6; 
страны, в которых преобладают услуги, - 2.5; страны, поставляю
щие в основном минеральное и сельскохозяйственное сырье -  1,4, 
нефтеэкспортеры -  0,4% в год. Вместе с тем экспорт продукции 
обрабатывающей промышленности в большей степени чувствите
лен к колебаниям экономического роста промышленно развитых 
стран, чем экспорт сырьевых товаров. По оценкам экспертов миро
вого банка, увеличение ВВП промышленно развитых стран на
0,2%. Это общее воздействие от страны к стране в зависимости от 
структуры их торговли и структуры их внешнего долга.

Структурные изменения в хозяйстве развивающихся стран, 
связанные с возрастанием роли сферы услуг, способствовали из
менению их позиций в экспорте третичной сферы, они увеличили 
свою допю в экспорте услуг с 11 до 15% мирового объема за 1970- 
1992г г. в структуре этого вида экспорта возросла доля финансо
вых и культурных услуг при сокращении доли транспорта и туриз
ма.

Позиция в мировом импорте Сдвиги в структуре произ
водства и спроса под впиянием процесса индустриализации спо
собствовало существенным изменениям в структуре импорта и ро
ли развиваюи-/1хся стран в мировых закупках. Возрастание само
обеспеченности периферии мирового хозяйства привепо к сокра
щению ее доли в импорте многих готовых изделий Этому также 
содействовало ухудшение условий воспроизводства во многих 
странах. Импорт в значительной степени ориентирован на обеспе
чение потребностей национального хозяйства, топлива и мине
рального сырья Обращает на себя внимание довольно высокий 
удельный вес развивающихся стран в закупках сельскохозяйст
венного сырья Отставание сельского хозяйства при высоких тем
пах роста населения, развитие трудоинтенсивных производств со
действует тому, что развивающиеся страны остаются крупными 
импортёрами сырьевых и продовольственных товаров. Рост обра
батывающей промышленности, снижение уровня накопления ме 
позвопили им использовать материалосберегающую технологию.
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Поэтому давление, оказываемое продовольственным и. топ
ливным импортом на платежный баланс, представляет важный 
фактор развития национальных экономик.

Наиболее значительным изменением в мировом импорте 
явилось сокращение доли рассматриваемых стран в закупках ма
шин и транспортных средств в 80-е г.г. в связи со снижением об
новления основного капитала в ряде государств, особенно в Ла
тинской Америке, а также увеличением производства машин и 
оборудования в Третьем мире. На развивающиеся страны прихо
дится только 13-14% мирового импорта контрольно-измерительных 
приборов, промышленного оборудования и 15,6% общего элек
тронного оборудования Низкая доля в мировом потреблении нау
коемкого оборудования свидетельствует о неразвитости автомати
зации промышленного производства s этой подсистеме миоового 
хозяйства

Хозяйства развивающихся страь не однородны в социаль
ном и технологическом отношениях. В связи с этим различные ти
пы производства в неодинаковой степени участвуют в междуна-

■ родном разделении труда. Наиболее тесно связан с мировым рын
ком иностранный сектор Нередко от масштабов иностранного сек
тора в обрабатывающей промышленности зависит размер вовле
ченности страны в М Р.Т. крупные и средние частные компании 
общего уровня экономического развития, государственного воз
действия расширяют вывоз товаров на мировой рынок Длитель- 
йое время этот сектор выступал преимущественно импортером то
варов производственного назначения

Государственные предприятия также выггупапч источником 
импорта, ввоза оборудования полуфабрикаты Различное сочета
ние мелкотоварного, государственного крупного предпринима
тельства. направление изменений в них определяют степень и на
правленность участия развивающихся стран на мирсвом рынке. 
Социально-экономическая разновидность хозяйства приводит к 
тому, что масштабы внешнеэкономической деятельности государ
ства в развивающихся странах больше по сравнению с подобной 
Деятельностью в странах Запада

Анапиз позиций развивающихся стран на мировом рынке 
показывает, что экспортный потенциал их экономик несколько по
высился Увеличилась доля готовых изделий и. в частности, маши-
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ностроения, которое остается основным носителем научно, 
технического прогресса, хотя у многих государств эта для скромна

Не удивительно, что для большйнства развивающихся стран 
на их экономическое положение важное влияние оказывает иэче. 
нение мировых цен. Они усугубляют дефициты торговых балансов 
Дисбалансы экспорта по отношению к импорту возникли в резуль
тате резкого ухудшения условий торговли, это было вызвано со
кращением спроса со стороны промышленно развитых стран Кро. 
ме того в этих странах возросли торговые барьеры. В 20 из 2< 
стран ОЭСР торговые барьеры за 80-е годы возросли, а в разви
вающихся странах произошла значительная либерализация торго
вого режима В 1993 году тарифные барьеры распространялись на 
14% импорта индустриальных стран, серьезные барьеры сохраня
ются в обмене сельскохозяйственной продукцией, салью, тексти
лем, одеждой, обувью, автомобилями, электроникой, самолетами 
Протекционизм, по оценкам, обходится развивающимся странам 
ежегодно в ЮОмлрд.долл. в виде потери доходов от экспорта 
сельскохозяйственной продукции и 50 млрд. долл. -  от экспорта 
текстиля. Для поддержания внешнего и внутреннего балансов раз
вивающиеся страны вынуждены жертвовать текущими импортны
ми потребностями и прибегать к отягощающему их экономическое 
развитие внешнему финансированию.

6.4 ЭКОНОМИЧЕСКАЯ СТРАТЕГИЯ УЗБЕКИСТАНА 
В СФЕРЕ РАЗДЕЛЕНИЯ ТРУДА И ВНЕШНЕ 

ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ПОЛИТИКА.

В международном разделении труда, особенно среди стран 
СНГ, Узбекистан выделяется как производитель хлопка, каракуля, 
шёлковой пряжи, кенафа, нефти, растительного масла, а также 
хлопкоуборочных и других машин, обслуживающих сельское хо
зяйство. Кроме того, Узбекистан выделяется тем, что имеет круп
ные месторождения газа, минеральных удобрений, цветных ме
таллов. В Узбекистане развита химическая, угольная, электро- 
энергетйческая и электротехническая промышленность. Велика 
роль Узбекистана в выпуске разнообразной продукции и пищевой 
промышленности Республика -  крупнейший район механизиро
ванного земледелия. Обладая большим экономическим резервом 
и занимая стратегически важное геополитическое местоположение
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на Евро-Азиатском континенте, республику выступает за взаимо
выгодные экономические отношения и сотрудничество в динамич
ном развитии экономического потенциала в проведении реформ и 

^структурной перестройки.
Сегодня в Узбекистане созданы все условия для перспектив

ного вложения капиталов, что несомненно принесет весомую отда- 

чу ~Экономической стратегией Узбекистана -  является последо
вательный, поэтапный переход к рыночной экономике, решитель
ный отход от не оправдавших себя административно-командных 
методов управления, от чрезмерно-централизованной системы 
распределения, уравнительной психологии и иждивенства На ос
нове новой конституции в республике принят целый ряд новых За
конов, призванных упрочить рыночные реформы и перестр'ойку на
родного хозяйства.

На сегодняшний день наиболее важными задачами являют
ся

• Bo-первых, разгосударствление и приватизация, созда
ние смешанной многоукладной экономики Наряду с этим
-  оказание всемерной поддержки нарождающимся него
сударственным предприятиям, производящим продукцию 
или оказывающие услуги населению -  частным акционе
рам и др

• Во-вторых, постепенный отпуск цен, проведение жесткой 
антимонопольной политики, коммерциализацию дея
тельности государственных предприятий и создание на 
этой основе конкурентной среды

• В-третьих, всемерное развитие прямых хозяйственных 
связей, осуществпение мер по формированию рынков 
товаров, капиталов, труда, создание рыночной инфра
структуры, подготовка квалифицированных кадров, спо
собных работать в новых условиях

Стабилизация экономики -  это закономерный и неизбежный 
этап на пути формирования рынка Потому в республике создают
ся все условия для стабилизации экономики и нормального разви
тия рыночных отношений Для осуществления этого пути опреде
лены следующие задачи

• Проведение жесткой финансовой экономики,



• Целесообразность выделения бюджетных средств ^  
строгий контроль государства и только по мере постук 
лен ия доходов

• Совершенствование налоговой системы.
• Укрепление кредитно-банковской системы и денежного 

обращения, упрощение валютных отношений, кредиты 
банков должны предоставляться в первую очередь тещ 
кто способен обеспечить увеличение объема произэод! 
ства товаров народного потребления, строительных ма
териалов, сельскохозяйственной продукции. В то же 
время банки должны одним из участников инвестицион
ных программ, быть гарантом тех вложений, которые бу
дут напрямую вкладываться в каждую отрасль

По мнению большинства экономистов одним из важнейших 
факторов экономического роста является накопление капиталов 
Во-первых потому, что повышение фондовооруженности труда за 
счет лучшего его обеспечения инвестиционными товарами (зда
ниями, сооружениями, машинами, оборудованием, социальной 
инфраструктуры и т. п.) обеспечивает резкий рост его производи
тельности. Подсчитано, что рост капиталовложений на 10% обес
печивает прирост ВНП на 1%. Во-вторых, в сельском хозяйстве, 
при ограниченных возможностях расширения посевных площадей 
рост в сельском хозяйстве может быть достигнут только за счет 
внедрения здесь новой технологии и техники. И в -третьих, если 
дополнительные капиталовложения приводят к росту выпуска про
дукции по сравнению с ростом населения, то появляется вероят
ность увеличения его сбережений. Это придает процессу накопле
ния капиталов кумулятивный характер.

В принципе для любой страны имеются два основных пути 
накопления:

1. Мобилизация внутренних резервов за счет достаточной 
финансово-кредитной политики.

2. Привлечение внешних займов и прямых иностранных им- 
вестиций. *

Значительно место в программе рыночных реформ респуб
лики Узбекистан отводятся развитию и укреплению внешнеэконо
мической деятельности, определению основных направлений ин
теграции Республики в мировое хозяйство.

Эта работа осуществляется по следующим направлениям:
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1 Обеспечение дальнейшего развития и укрепления экс- 
портного потенциала республики, формирование экспор- 
тоориетировочной экономики Сырьевая направпенность 
экспорта должна быть экспортом готовой продукции 
оельхозпереработки. изделий промышленности и науко
емких отраслей.

2. Для расширения экспортного потенциала и прорыва на 
мировые рынки необходимо развивать совместные пред
приятия по производству готовой продукции из местного 
сырья, главным образом в сельской местности.

3 Проводить политику импортозамещения тех товаров, 
производство которых можно организовать самим

4. Обеспечивать дальнейшую либерализацию внешнеэко
номической деятельности, предоставление хозяйствую
щим субъектам большие свободы в установление пря
мых экономических отношений с иностранными партне
рами, и реализации своей продукции за рубежом, введе
ние более льготного порядка экспорта и импорта това
ров.

5. Создание необходимых правовых, социально- 
экономических и других условий для широкого привлече
ния в экономику иностранных инвестиций преимущест
венно в виде капиталовложений, а также обеспечение 
защиты интересов инвесторов. Как видно, намеченная 
стратегия развития внешнеэкономических отношений в 
сфере разделения труда отмечается большой продук
тивностью и обоснованностью.
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ГЛАВА 7
МЕЖДУНАРОДНЫЕ ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ОТНОШЕНИЯ 

СТРАНАХ С РАЗВИТОЙ ЭКОНОМИКОЙ.

7.1 ОБЩАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА ПРОМЫШЛЕННО 
РАЗВИТЫХ СТРАН.

Промышленно развитые капиталистические страны зани»ь| 
ют господствующее положение в мировом хозяйстве К ним отн» 
сятся 24 государства, входящие в ОЭСР. Все они, за исключений 
Японии, являющейся европейскими ими производными от Запад, 
ной Европы. Их отличает единый в социально-экономическом пла
не воспроизводственный процессов в рамках национальных xoJ 
зяйств, интенсивный тип развития экономики, высокий уэовещ 
развития производительных сил. В странах этой подсистемы про-» 
живает 15,6% населения ьяира, но она сосредотачивает подав-1 
ляющую часть экономического и научно-технического потенциала! 
мира. Хозяйственное развитие стран Запада, их внутриэкономиче- 
ская и внешнеэкономическая политика предопределяет основные! 
направления научно- технических сдвигов и структурной пере | 
стройки в мировом хозяйстве, состояние мирового рынка.

Промышленно развитые страны Запада имеют много в cec-1 
бм историческом развитии.

1. В общественно-экономическом плане развитие их хозяй-1 
ства базируется на капиталистическом подобии производств 
т е на определённом единстве и взаимодействии производитель-1 
ных сил и производительных отношений, опредепяемых собствен-1 
ностью на средства производства В данном случае в основе вь I 
деления подсистемы лежит концепция общественного стрся № I 
торый в конечном счете определяется отношениями собственности I 
и связанными с ними формами распределения произведённого! 
продукта, его обмена и потребления Она обращает наше внимг-1 
ние на базисные сходства рассматриваемых совокупностей об-1 
ществ. При этом внутри данной формации уживаются различные! 
образования, отличающиеся по структуре, временному фактору * I 
характеру преобразований *

Развитие капиталистических отношений было'типичное не-1 
посредственное, внеэкономическое принуждение к труду. Раб, кр* |

ной были лишены личной свободы и принадлежали своему хо- 
'1°"£рабовладельцу феодалу.
*  Личное и экономическое подчинение работников, крестьян.

пущих самостоятельное хозяйство, но лишенных прав свободно 
Задеть и распоряжаться результатами своего труда, своим наде- 
ом земли,<сковывало развитие производительных сил. Под вне

экономическим принуждением они вынуждены были отдавать не 
только прибавочный, но и часть необходимого продукта в виде 
феодальной ренты отработочной, продуктовой, денежной.

Правда, в отличии от раба феодально-зависимый крестья- 
Нин. обладающий орудиями труда и домашним хозяйством, отчас
ти был заинтересован в интенсификации своего производства в
рамках своего потребления.

Границы общего производства определялись потреблением 
феодала Поэтому феодализм в основном характеризовался нату
ральным производством, которое жестко замыкало все экономиче
ские процессы в рамках локальных единиц. Оно соответствовало 
такому уровню развития производительных сил и производитель
ных отношений, которые предопределяли ограниченную цель про
изводства Капиталистический способ производства отрицает вне
экономическое принуждение. На смену ему приходит равноправ
ные товарно-денежные отношения. Не владеющая средствами 
производства рабочая сила продает свою способность труду соб
ственнику средств производства, обеспечивая ему в процессе ее 
использования (труда) прибавочную стоимость. Получение прибы
ли (превращенной формы прибавочной стоимости) становится ос
новной целью производства, что создает безграничные возможно
сти для его расширения.

Наряду с формационным подходом существует концепция 
Росту, рассматривающая развитие промышленно развитых стран 
по стадиям роста Общество по уровню экономического развития 
делится на несколько категорий: традиционное общество, период 
предпосылок или переходное общество, в котором закладываются 
основы приобретений, общество подъема или сдвига, зрелое или 
индустриальное общество; общество, в котором закладываются 
основы преобразований.

В данном случае промышленно развитые капиталистические 
страны проходят стадию подъема, зрелого или индустриального 
общества, стадию массового потребления.



Стадия подъёма характеризуется окончательным npeQh. 
лением старых традиционных устоев, препятствующих устойчиво. I 
му росту. Силы экономического прогресса занимают доминируй 
щие позиции в обществе; уровень сбережений и накоплений мо*^ 
подняться с 5 до 10% национального дохода. Новые отрасли Раз 
виваются быстро, большая часть прибыли инвестируется. В сепь. 
ском хозяйстве распространяются рыночные капиталистические 
отношения.•

Период подъема у ведущих промышленных стран длился от 
начала промышленной революции в Британии до 20-х годов теку, 
щего столетия. После подъема наступает длительный период ус. 
тойчивого роста и циклического прогресса -  переход к зрелости 
Он насчитывает примерно 40 лет. В это время промышленность, 
которая во время подъема базировалась на нескольких отраслях 
становится комплексной. Зрелость определяется как стадия, когда 
экономика способна перейти от традиционных отраслей и эффек
тивного использования широкого спектра ресурсов. Зрелое обще
ство обеспечивает постоянное превышение продукции над ростом 
населения. Последняя стадия характеризуется тем. что главную 
роль начинает играть производстве предметов длительного поль
зования и услуг. Стадия зрелости наступила в Британии в середи
не 19-го века, во Франции -  США, Германии -  в начале 20-го века, 
Швеции -  в 30-е годы, в Японии 30-40-е годы, в СССР в 40-50-е го
ды. Переход к выпуску продукции массового производства произо
шел раньше других в США. Канаде, Британии, Австралии -  в 20-30- 
е годы.

Теория стадий роста индустриального общества сводит 
социальный прогресс к переходу от отсталого аграрного традици
онного общества, в котором господствует натуральное хозяйство и 
сословная иерархия, к промышленно развитому обществу с массо
вым рыночным хозяйством. Главным критерием прогрессивности 
считается достигнутый уровень производства

2. Промышленно развитые страны Запада выделяются сре
ди всех подсистем мирового хозяйства очень высоким уровнем их 
экономического развития. По производству ВВП на душу населе
ния они почти в пять раз превышают среднемировой уровень За 
последние десятилетия разрыв в этих показателях увеличился 
(1962г.- 3,6 раза). Данные различия в уровнях экономического не 
являются выражением только особых условий второй половины
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века Это результат длительного социально-экономического 
Дорического развития.
и определяющая роль производства -получение поибыли, по- 
--дает повысить производительность труда, вводить новую тех- 
^Гмаиянное производство вело к удешевлению продукции Так 
Н 1788г. в Британии фунт бумажной пряжи стоит 35 шиллингов, в 
1800г -9, и в 1833 -  3 шиллинга. За 45лет цена упала в 12 раз В 
-ередине 19-го века один рабочий в крупной механизированной 
-рядильне выработал столько же пряжи, сколько 180 прядильщи
ков ЮОлет назад. Резкое удешевление продукции расширило рын
ки сбыта, дешевые товары легко вытесняли более дорогие изде
лия других стран. В конкурентной борьбе побеждали те, ка чьих 
предприятиях производипось большее количество товаров с 
меньшей индивидуальной стоимостью, и это вело к расширению 
производства

Помимо социально-экономических преимуществ, западные 
страны как отмечалось, укрепляли свое экономическое положение 
в мире за счет войн колониальных захватов, широкого использова
ния работорговли, пиратства.

3. Буржуазные революции преобразовали все сферы жизни 
западных стран. Бесприциндентные изменения произошли в соци
альной структуре общества. Классовые отношения стали про
филировать структуру общества, хотя непрерывно меняющееся 
экономическое и социальное положение многих групп и прослоек 
населения смазывают четкую картину классового деления.

Класс в отличие от всех других социальных общностей пред
ставляет собой социально-экономическую общность людей, кото
рая представляет определенный способ производства. Исходным 
моментом классового движения является отношения людей к соб
ственности на средства производства, так как распределение 
средств производства предшествует всякому производству и обра
зует предпосылку. Классы отличаются по роли в общественной ор
ганизации труда и, следовательно, по способам по способам полу
чения и распределения той доли общественного богатства, кото
рым они располагают. Доход выступает как один из признаков 
класса когда накопление трудовых и нетрудовых доходов откры- 
saeT доступ к контролю над средствами производства.

Исторические особенности, различное сочетание или набор 
Факторов экономического роста определили тип развития запад-
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ных стран Это колониальный капитализм бывших метрополц 
колониальных империй, рентный капитализм Австралии и Канад̂ ' 
эндогенный капитализм Северных стран.

В начале девятнадцатого века лидером в мировой экономии 
стала Британия, в которой произошли крупные технические сдвиги 
в хлопчатобумажной, угольной промышленности, в черной метал, 
лургии. Большую роль в прогрессе промышленного производства 
наряду с первоначальным накоплением сыграли расширяющиеся 
рынки сбыта, которые Британия захватила в результате упорных и 
длительных войн за мировое господство, с помощью флота и мер. 
кантилисткой политики, Британия установила свою торговую моно- 
полию в Северной Америке, Вест-Индии, Индии, Бразилии. В стра- 
не сложилось развитая сфера услуг, особенно коммерческих бан
ковских, морских перевозок, что помогало сохранить открытость 
экономики и имперские позиции Британии. Однако по темпам при
роста основного капитала Британия стала отставать от США, а за
тем и Франции. Медленное увеличение основного капитала не оп
ределялось недостатком сбережений, и было связано с оттоком 
капитала. Он превышал суммарный объём немецкого и француз
ского вывоза капитала 3\4 общего экспорта капитала направля
лось в Британскую колониальную империю и Латинскую Америку, 
около 20% - в США

В 90-х годах 19-века Британия уступила свое первенство в 
производстве США, до начала 50-х годов 20-го века занимала ве
дущие позиции в Западной Европе.

Выдвижение США в качестве экономического лидера про
изошло главным образом в результате их усилий по увеличению 
капиталовложений, развитию внутреннего рынка, к тому же США 
обладали огромными земельными и минеральными ресурсами ко
торые широко использовались, чему способствовало расширение 
путей сообщения и быстрое увеличение внутреннего рынка.

Исследователи выделяют ряд факторов, предопределившие 
успех американского предпринимательства ; специализация про
изводства за счёт упрощения трудовых операций, разработка и 
внедрение управленческой информации.

Первый фактор позволил широко использовать неквалифи
цированную рабочую силу, специализация по операциям также по- i 
зволила осуществлять прямой и эффективный контроль сверху.

Управленческие правила, позволили наблюдать и контроли- 
упрощённый процесс производств через пирамидальную 

-Груктуру управления.
В период американского лидерства традиционная структура 

ютреблени*  изменилась. Это вызвало развитие техники сбыта това- 
!^о изучение рынка, рекламы, коммерческие кредиты, которые игра- 
'  значительную роль в первой половине 19 и всего 20 веков.

Изменение политической и социальной обстановки в мире 
-осле. Второй мировой войны, условий воспроизводства оказали глу
пое воздействие на экономическую политику и стратегию промыш
ленно развитых стран. Успехи послевоенного восстановления и ре
конструкции хозяйств подтвердили преимущества активной роли го- 
-ударства Идея смешанной экономики объединили взгляды различ
ных политических и социальных групп, что способствовало их утвер
ждению. Как видно, в общехозяйственной стратегии и политики про
мышленно развитых стран в 80-90е-годы первостепенное значение 
уделялось стабилизации размещения ресурсов и распределения до
ходов и в целом общеэкономической активности Осуществление этих 
целей было связано с применением инструментов денежной и фис
кальной политики (управление спросом) для уменьшения амплитуды 
циклических колебаний деловой активности (тонкая перестройка). В 
западноевропейских странах и Японии бюджеты играли решающую 
роль в экономическом планировании, обеспечивая большой поток го
сударственных капиталовложений и субсидий, необходимых для осу
ществления экономических программ

С усилением международного движения капитала денежная 
политика стала чаще применяться для регулирования внешнего рав
новесия, тогда как бюджетная политика была призвана обеспечивать 
контроль над внутренним спросом. Интернационализация банковского 
капитала ослабляло эффективность национальной денежной полити
ки; Большинство стан одновременно использовали денежную и 
бюджетную политику для регулирования экономического развития. 
Возникновение таких целей экономической политики, как полная заня
тость, стабилизация цен, экономический рост, внешнеэкономическое 
Равновесие, явилось следствием глубоких социальных й политиче
ских кризисов в системе западных стран, несших в себе массовую 
безработицу и инфляцию. В ходе их осуществления индустриальные 
станы добились больших успехов, ликвидировали'массовую безрабо-
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тицу поддержав почти непрерывный рост ВВП и международно^ -0. 
говли.

7.2. ПРОМЫШЛЕННО РАЗВИТЫЕ СТАНЫ В 
МЕЖДУНАРОДНЫХ ЭКОНОМИЧЕСКИХ ОТНОШЕНИЯХ.

Развитие стран Первого мира неразрывно связано с внеш. 
ней средой; капитал может развиваться, только постоянно расщц. 
ряя масштабы своего влияния. Раздвигая рамки внутренних ры*. 
ков, внешнеэкономические связи, могут содействовать слиянию 
социально-экономических диспропорций ипи усугублять их за смет 
внешнеэкономических отношений обычно достигается снижением 
издержек производства и повышением его эффективности.

Почти 1\5 часть совокупного ВВП этой подсистемы мирового 
хозяйства реализуется за рубежом и примерно такая же часть ВВП 
обеспечивается за счёт импорта В середине прошлого века по
рядка 90% продукции и услуг производимых компаниями, обеспе
чивалось рабочей силой, сырьем и компонентами, приобретаемы
ми в радиусе 150км и реализуемыми там же. Сегодня более поло
вины компаний производят и реализуют свою продукцию за преде
лами страны происхождения, примерно половина сырья и проме
жуточных продуктов приобретаются по импорту или производятся 
за границей их дочерними компаниями

Коэффициент открытости экономики, или отношение внеш
неторгового оборота к ВВП, увеличился во второй половине теку
щего столетия. Наиболее высокая степень открытости характерна 
для малых стран, в которых развитие производительных сил вы
шло за рамки внутренних рынков. В них доля экспорта, импорта 
превышает половину их валового продукта. Спедует отметить, что 
у ряда стран, прежде всего бывших метропопий копониальных им
перий, этот показатель в начале века был выше, чем в последние 
годы. В Британии он составпяп порядка 45%, в Японии- 30%, во 
Франции-35% ВВП, а сейчас 42, 14, 35% соответственно. Следова
тельно, только в середине 90-х годов открытость экономики веду
щих западных стран превысила уровень начала текущего века, что 
было достигнуто экономическими методами.

Развитие современных международных экономических от
ношений, рост открытости экономик определяется воздействием 
противоречивых тенденций. С одной стороны, увеличивается ин-
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)ИОнал.изация хозяйственной жизни, а с другой- стремление 
Сдельных государств занять более выгодные мирохозяйственные

^ ‘’^центральное место в сегменте внешнеэкономических свя- 
. принадлежит движению капитала , который определяет раз- 

*тйе других форм Индустриальные страны выступают основными 
Объектами и объектами приложения предпринимательского и 
рудного капитала-порядка 95-75% Примерно 90% ссудного капи
щ а международных рынков размещается внутри стан ОЭСР. В 
последние десятилетия позиции промышленно развитых стран из
менилось мало Одним из важнейших факторов усиления позиций 
т0т или иной страны или подсистемы на мировом рынке является 
пользование научно-технических достижений. Они усиливают 
тех поставщиков, которые добились наибольших успехов всех ос
воении. ^

Вместе с тем, это открывает гораздо большие возможности 
для тех стран, которые отстали Международный обмен техноло
гиями, которые воплощаются в машинах, знаниях, квалификацион
ных навыках, осуществляется в виде лицензий, технических услуг 
вместе с движением прямых капиталовложений, торговлей обору
дованием Характерной чертой этой сферы является усиление 
технологических обменов между самими промышленными стра
нами и увеличение их доли в этом сегменте мировых обменов. Ос
и н о й  объбм торговли технологией происходит в рамках внутри
фирменной торговли производственных комплексов ТНК

Анализ'Лозиций стран Первого мира на мировых рынках по
казывает, что интернационализация их хозяйств возросла. Их по
зиции на рынках современных товаров и услуг во многих секторах 
остаются доминирующими. Улучшились условия торговли; соот
ношения экспортных и импортных цен в основном складывается в 
пользу промышленно развитых стран Условия торговли представ
ляют собой соотношение между индексами экспорта и импортных 
Чен рассчитанных к единому базисному году. Считается, что усло
вия торговли улучшаются, если соотношения увеличиваются, т.е. 
экспортные цены относительно к импортным повышаются, даже 
если и те и другие снижаются

•Важной особенностью участия западных стран в междуна
родном разделение труда является развитие этого процесса преж
де всего в рамках данной подсистемы. Между индустриальными



странами существует горизонтальная взаимозависимость, потокц 
капиталов и товаров, технологии идут внутри секторов экономики в 
двух направлениях Эти процессы способствуют асимметричному 
развитию Мировой хозяйственной системы Подсистем промыщ. 
ленно развитых стран воспроизводит прежде всего себя, исполь
зуя другие две подсистемы развивающихся и переходных стран в 
своих интересах

7.3. СФЕРА ВНЕШНЕЭКОНОМИЧЕСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 
УЗБЕКИСТАНА.

Значительное место в программе рыночных реформ респуб
лики Узбекистан отводится развитию и укреплению внешнеэконо
мических связей и интеграции республики Узбекистан в мировое 
хозяйство. Эту работу предполагается осуществлять по следую- 
щим направлениям:

1. Обеспечение дальнейшего развития и укрепления экс
портного потенциала республики, формировании инфраструктуры 
внешнеэкономической деятельности и внешнеторговых колсал- 
тинговых и страховых фирм, систем транспорта, связи и коммуни
каций.

• Организация подготовки квалифицированных кадров в об
ласти международного права и внешнеэкономической дея
тельности, банковской системы учета и отчетности.
Как видно политика развития внешнеэкономических связей 

отличается глубокой продуманностью и обоснованностью. С точки 
зрения экономической теории ее можно сравнить с политикой ин
дустриализации через размещение импорта, в сочетании с полити
кой привлечения зарубежных инвестиций, благодаря которой мно
гие развивающиеся страны, такие как Корея, Тайвань, Таиланд. 
Индонезия и ряд других стран сумели добиться высоких темпов 
экономического развития.

Вместе с тем при реализации той политики следует реально 
оценивать те трудности, которые могут стать на ее пути. Прежде 
всего то, что развивающийся мир переживает мировой кризис за
долженности развитым странам, размеры которых приближаются к
2 триллионам долларов Все это порождает известную осторож
ность иностранных инвесторов и вложению капиталов в страны с 
нестабильной экономикой и политической ситуацией. К тому же

танность законодательства и'хорошо известная необяза- 
» наших партнеров (по некоторым данным в последние 

,~Ы в государствах СНГ нарушается условия почти 90% внешне
торговых сделок) Что отрицательно сказывается на внешнеэконо
мической деятельности.

Перед Узбекистаном стоит проблема наиболее эффективной 
иКТе г р э ц и и  в мировое хозяйство, которая бы максимально способ- 
^ в а п а  устойчивому экономическому росту. Одной из важнейших 
задач является завоевание соответствующих ниш на мировом 
^нке и развитие сравнительных преимуществ страны, что позво
лит обеспечить стабильный рост экспорта, развития национальных 
:ехнологий и человеческого капитала.

На наш взгляд Узбекистан имеет следующие сравнительные 
преимущества богатые промышленные запасы конкурентоспособ
ных на внешнем рынке отдельных видов минерального сырья; 
природно-климатические условия; благоприятные для возделыва
ния многих сельскохозяйственных культур, а также позволяющие 
сберегать тепло- и электроэнергию.

На первоначальном этапе развития внешнеэкономических 
связей можно было бы сделать ставку на привлечение иностранно
го капитала в невещественной форме в виде патентов, лицензий, 
«ноу-хау», колсантинговых и других услуг. Эта форма инвестиций 
достаточно широко распространена за рубежом и иностранные ин
весторы охотно на нее идут, поскольку размеры вложений капита
лов и риск их потерь здесь не велик В то же время, используя пе
редовые технологии и управленческие знания организовать выпуск 
конкурентоспособной продукции. Для этого потребуется средства и 
льготные условия кредитования.

Все более важным фактором улучшения инвестиционного 
климата в нашей стране становится система льгот и стимулов, 
Доставляемых предприятиям с иностранными инвестициями. 
Значение того фактора существенно повысилось за последние го
ды в связи с усилением конкурентной борьбы между различными 
стРанами за привлечение зарубежных капиталов. Правительст- 
3°м Узбекистана предоставлены значительные фискальные 
Льготы ПЗИ. К ним можно отнести:
* Освобождение от таможенных пошлин имущества, ввозимого 

в Республику Узбекистан для собственных производственных
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нужд и личных нужд иностранных работников .предприятий с 
иностранными инвестициями.

• Освобождение до 7 лет от налога на прибыль производствен- 
. ных предприятий с иностранными инвестициями, осуществ-

ляющих капиталовложения в проекты, включенные в Респуб. 
ликанскую инвестиционную программу.

• Снижение действующих ставок налогов для производственных 
предприятий с иностранными инвестициями с долей в устав
ном фонде 50% и более, в зависимости от величины уставного 
фонда и др.

В улучшении инвестиционной среды важную роль играет со
вершенствование системы управления деятельностью пред. 
приятий с иностранным капиталом. За годы независимости в 
Узбекистане созданы необходимые для инвестиционного процесса 
институты. При этом большое внимание уделяется совершен
ствованию и упрощению бюрократических процедур. В част
ности, с 1 сентября 1997 года для производственных предприятий 
с иностранными инвестициями, экспортирующих продукцию собст
венного производства за свободно конвертируемую валюту, отме
на регистрации в МВЭС экспортных контрактов на поставку такой 
продукции (кроме лицензируемых товаров). Предоставлено также, 
право экспортировать собственную продукцию без предоплаты и 
открытия аккредитива

Еще одним важным фактором, определяющим инвестицион
ный климат р стране, является уровень развития рыночных от
ношение и макроэкономическая стабильность за 10 лет неза
висимости Республики и проведения экономических реформ 
достигнуты следующие результаты:

• предотвращены спад экономики и достигнута ее стаби
лизация;

• значительно снижен дефицит государственного бюдже
та, что дало возможность взять под контроль инфляцион
ные процессы;

• осуществляются структурные преобразования, направ
ленные на реконструкцию и развитие базовых отраслей 
экономики,

• необратимый процесс приобрели в сфере разгосударст
вления и приватизации, неуклонно растет удельный вес не
государственного сектора экономики

Итак, участие в международном сотрудничестве дает воз
можность каждой стране эффективно и с меньшими издержками 
удовлетворять свои потребности. А это означает, что государство 
заинтересованы в развитии взаимных связей и экономического со
трудничества на взаимовыгодной основе Развитие внешнеэконо
мических связей закономерно ставит вопрос о мерах государст
венного регулирования экспорта и импорта для успешного разви
тия национальной экономики.
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. [ГЛАВА 8 ■

МЕЖДУНАРОДНЫЕ ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ОТНОШЕНИЯ В 
СИСТЕМЕ РАЗВИВАЮЩИХСЯ СТРАН.

8.1. ОБЩАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА И ОСНОВНЫЕ ПРИЗНАЮ, 
РАЗВИВАЮЩИХСЯ СТРАН.

Подсистема развивающихся стран включает 4/5 всех стран 
мира в них проживает более 80% населения Земли. Экономии 
ское состояние развивающихся стран, их проблемы непосредст. 
венно сказываются на подавляющей части человечества.

К этой подсистемы относятся все азиатские страны, кроме 
Японии, Южной Кореи и Израиля, все страны Африки, исключая 
ЮАР, а также страны Латинской Америки. Их характеризуют чрез- 
вычайно пестрый облик, разные условия и уровни социального и 
экономического развития.

Вместе с тем существует ряд признаков, которые объединя
ют развивающиеся страны в особую группу государств. Общность 
этих признаков имеет социальные, экономические и исторические 
корни.

Основные признаки развивающихся стран. На современ
ном облике многих развивающихся стран лежит глубокий отпеча
ток их исторического развития, связанного с их колониальным и 
полуколониальным прошлым. Большинства этих государств обра
зовалось в результате национально-освободительной борьбы на
родов за независимость, распада колониальной системы империа
лизма в 50-60-е годы, текущего столетия. В Латинской Америке 
формальная независимость стран была достигнута в первой поло
вине 19 века.

В подсистеме развивающихся стран до сих пор существуют 
доиндустриальные и индустриальные типы производительных сил 
Длительный исторический период производительных сил азиат
ские, африканские и латиноамериканских стран оставались прак-' 
тически без изменений, обеспечивая повторение процесса произ
водства в прежних объемах. Прогресс в них осуществляется мед
ленно. Сменяемости в полном объеме типов производительных 
сйл не происходило, что неизбежно сказывалось на характере и 
развитии форм их общественной организации. В этих странах про-
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родило напластование одних социально-экономических структур 
на ДРУгие

Разнородность производительных сил пред'олределимость 
-иоГоукладность социально-экономической структуры стран Азии, 
Африки, Латинской Америки.

В колониальный период внедрение западного капитала при
вело к определенному подрыву традиционного воспроизводствен
ного процесса

В колониальных и полуколониальных странах стал набирать 
силу товарно-капиталистический уклад Но насаждавшиеся и спон
танное капиталистическое развитие оказалось не в состоянии пре
образовать существовавшие традиционные структуры. Поскольку 
непосредственной целью капитала является получение прибыли, 
он нередко обтекал их или создавал синтезированные объедине
ния.

Таким образом, старые структуры либо подключались к ме
ханизму извлечения прибылей с помощью экономических и неэко
номических методов. В последнем случае создавались образова
ния, § которых капиталистические элементы постепенно вытесняли 
традиционные Приспосабливая колониальные владения к потреб
ностям метрополий, империи способствовали формированию в по
рабощенных странах дезинтегрированного экономического строя, в 
котором и традиционные формы были подчинены потребностям 
воспроизводительных процессов метрополии.

Сегментация экономических систем была представлена зна
чительным набором форм производства от патриархально
общинной и мелкотоварной до монополистической и кооператив
ной, которые составляли общественно-экономические уклады.

Многоукладность предполагает различное социально- 
экономическое содержание производственных отношений в 
границах отдельных секторов, существовавших как взаимосвя
занные системы относительно автономных структур со сложным 
механизмом их внутренних и внешних связей Хозяйственные свя
зи между укладами ограничены. Имея особый тип производства, 
производственных отношений, свой уровень развития, уклад обла
дает своей системой ценностей, характеризуется особым образом 
жизни населения.

МногоуЛпадность проявлялась на разных уровнях социаль
но-экономического механизма при формировании спроса и пред-
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ложения, функционирования рынка, накопления капитала; ф0о 
роеания и использования рабочей силы

Хозяйственный механизм имел качественную специфику 
торая определяла участие секторов в совокупном обшествен^Д 
процессе. Распределение продукта происходило в двух основн? 
формах -  безвозмездной и возмездной.

Безвозмездная форма включает изъятие продукта докапита. 
листическим эксплуататором -  феодалом и ростовщиком Вт0ра5 I 
форма предоставлена прямым продуктообменом и развитым То. 
варно-денежными отношениями. Один из важнейших критерии I 
выделение развивающихся стран в отдельную мировую подсисте. I 
му -  их слаборазвитость и отсталость Слаборазвитость выра*а. I  
ется в качественной неоднородности и системной неупорядочен. I 
ности общества, состоящего из различных экономических и неэко- I 
номических институтов современного и традиционного типов, а I 
также переходных промежуточных институтов.

Отсталость отражает состояние хозяйства этих стран кото- I 
рое характеризуется низким уровнем развития производительных I 
сил. Исторически отсталость выражается в виде отставания в раз- I  
витии одного типа общества от другого в момент колонизации I  
стран Азии, Африки и Латинской Америки. По некоторым оценкам I 
соотношение ВВП на душу население между метрополиями и ко- I 
лониями в тот период было равно примерно 2 :1 в пользу Запада

Колониальная политика превратила отставание в хрониче- I 
скую отсталость развивающихся стран В 1950г. в Третьем мир* I 
были районы, где уровень жизни был ниже, чем в 1800г., напри- I 
мер, в Китае. По оценкам в целом в 1950г., уровень жизни в оазви- I 
вающихся странах был такой же, как в 1800г. или в лучшем случае I 
только на 10-20% выше. Отсталость привела к расширению перво- | 
начального разрыва в уровнях экономического развития В сере
дине 90-х годов текущего столетия разрыв между двумя группами 
стран составил 20:1, а в 1985г. -  19,2:1.

Следовательно, отсталость развивающихся стран имеет два 
аспекта -  общеисторический и современный, связанный с низким 
уровнем развития. Общеэкономическое отставание дополняется 
диспропорциональностью всего воспроизводственного процесса 
проявляется-в дезинтегрированности хозяйственных секторов кон
кретных формах отставаний •*,.

Отсталость развивающихся стран порождает специфику их 
^„альных и экономических проблем Решение каждой из них -  
*2слечение экономического роста, занятости, распределения и 
С  предполагает особые подходы, которые отличны от исполь- 
т еМЫх в промышленно развитых странах Отсталость развиваю- 
Кдея стран предопределяет их зависимость от промышленно 
развитых государств Запада.

Экономическое эазвитие колоний определялось не нуждами 
последних, а нуждами метрополии, вывозивших сырье из них. По
ложение мало изменилось в последнее десятилетие. В 1989г. в го
довом обзоре ЮНИДО отмечалось «Имеются серьезные признаки 
того, что развивающиеся страны в течение определенного време
ни будут скорее в роли воспринимающих мировые структурные 
сдвиги, чем генератором собственных на базе внутренней динами
ки индустриализации». .

Зависимое развитие проявляется во внешнеэкономических 
отношениях развивающихся стран. Отсталая структура экономики, 
низкий уровень производительных сил, их традиционно аграрно- 
сырьевая специализация, колониальное прошлое обусловили 
внешнеэкономическую ориентацию развивающихся стран на инду- 

альные государства Запада 
Их внешнеэкономические связи развиваются преимущест

венно по линии Юг-север.
Низкий уровень производительности труда приводит к несо

ответствию индивидуальных затрат развивающихся стран общест
венно необходимым международным. Это ведет к потере этим 
странами в процессе обмена части прибавочного продукта, что 
объективно отражается в пропорциях и динамике мировых цен. 
Развивающиеся страны отличаются от промышленно развитых со
циальной структурой общества. Деление на классы не всегда про
филирует их социальную структуру. Социальный организм особен
но афро-азиатских стран включает в себя различные образования
-  классовые, неклассовые (этнические, религиозные, кастовые и 

j*p. общности). Неклассовые и классовые элементы социальной 
^структуры накладывают отпечаток на общественное развитие в 
целом.

Необходимость обеспечения экономического прогресса при 
1 огромных нищете и голоде приводит к периодическим резким обо

стрениям социальной обстановки, что находит выражение в отме
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нах политической демократии, в репрессиях сверху и в разлиц 
вариантах действий снизу -  в выступлениях низов вплоть ц0 ^  I  
явления экстремизма, погромов и террора. ^  I

Развивающиеся страны отличаются от стран Запада 
только по социально-экономической структуре, уровню эксном^? 
ского развития. Общественные структуры этих стран развивали^ 
рамках различных локальных цивилизаций и содержат в себе 
ное социокультурное наполнение Таким образом, совокупное  ̂
проблем отсталости, зависимости, многоукладности дает общую ' 
картину развивающихся стран

Экономики развивающихся стран отличается от промышле*. 
но развитых капиталистических стран, как степенью развития, таки I 
моделью производства и распределения, материальных благ

8.2. РАЗВИВАЮЩИЕСЯ СТРАНЫ В МИРОВОМ 
ХОЗЯЙСТВЕ

Социально-экономическая трансформация развивающихся 
стран создала необходимые условия для ускорения из развития. 
Этому способствовало сокращение внеэкономического принужде- I 
ния, ограничения традиционных методов деятельности иностран
ного капитала, проведение социальных преобразований, которые 
подорвали докапиталистические отношения

Внешнеэкономическая обстановка, особенно на первом эта
пе в 60-70-е годы, также благоприятствовали укреплению положе
ния развивающихся стран в мире -  «то моральная и материальная 
поддержка мирового хозяйства. К середине 90-х годов доля стран 
Третьего мира поднялась до 20% ВМП. подсчитанного на базе те
кущих валютных курсов, и 43% ВМП, оцениваемого на основе по
купательной способности валют За прошедшие десятилетия, раз
вивающиеся страны по ряду социальных показателей достигли та
ких сдвигов, которые были осуществлены в западном мире почти 
за век. Средняя ожидаемая продолжительность жизни увеличи
лась на 16 лет, грамотность -  на 40%, уровень питания -  на 20% 
Несмотря на эти успехи, остаются огромные социальные и эконо
мические проблемы. Примерно 30 млн. детей в возрасте до 5 лет 
умирают каждый год из-за причин, которые не являются роковыми 
в промышленно развитых странах. Около 100 млн. детей, 20% со-

Кдгсгвующей возрастной группы, не получают начального обра-

,С**Н Положительные сдвиги в развитии Третьего мира связаны с 
остэточно высокими темпами роста. По темпам экономического 

£gfg периферия мирового хозяйства, включая КНР, превосходила 
1ромышленно развитые страны. С 1960 -  по 1995гг. общий объем 
производства в этой подсистеме мирового хозяйства увеличился в 
четыре раза Быстрее других развивались восточно-азиатские 
страны, темпы экономического роста многих из них за последние 
30 лет превышали 8% в год. По оценкам исследователей мирового 
банка в развивающихся странах наибольший вклад в рост ВВП 
внесли труд и капитал, а также увеличение производительности 
труда Только в Восточной Азии за счет роста производительности 
труда обеспечивалось свыше 25% производства.

Переход мирового хозяйства на новую технико-экономиче- 
скую модель развития, связанную с широким использованием 
электронной техники и информатики, ставит новые проблемы как 
перед отдельными странами, так и перед Третьим миром в целом. 
Достижение современного уровня производства выдвигает перед 
развивающимися странами не только задачи перевода всего их хо
зяйства на машинное производство, но и одновременно развитие 
его на сомоподдержание индустриальной и научно-технической
основы v •

Как показали результаты обследований ЮНЕСКО в начале 
70-х годов, 40% зарегистрированных патентов приходилось на 
развивающиеся страны, но лишь 1% общего количества патентов в 
мире принадлежап их национапьным организациям. Отсталой ча
стью владепи компании, контролируемые ТНК главным образом 
пяти стран -  США (40%), ФРГ, Швейцария, Великобритания и 
Франция. За последние десятилетия положение в области научно- 
технических исследований изменилось незначительно.

Доля стран Третьего мира в общемировых расходах на НИ
ОКР не превышает 5% 1990г.

Тяжелым бременем на экономику ложатся военные расходы, 
«вторые составляют, например, по 1990г. -  3,5% совокупного ВВП 
развивающихся стран - Третий мир в целом расходует на военные 
Цели и содержание вооруженных сил бопьше, чем инвестирует в 
подготовку кадров и здравоохранение.
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В развитых странах армия чаще всего используется np^wl 
своего народа. Из 82 вооруженных конфликтов с 1989 по 1 "Зггт?! 
были внутренними Этнические конфликты, войны оказали ^  
тивное влияние на акосмическое развитие. За. 1950-1990гг свцТ II 
12 млн человек погибли в военных столкновениях.

Военные конфликты выступают наиболее серьезной при̂  
ной голода в этой подсистеме мирового хозяйства

Серьезное влияние на социально-экономические процесс  ̂( 
развивающихся странах оказало обострение долговой пробц*. 
мы. Оно привело к резкому снижению притока заемных финансы 
вых средств по коммерческим каналам, которое лишь в незнач*. I 
тельной степени компенсировалось увеличением государственны II 
кредитов, субсидий и займов международных финансовых инст». 
тутов Между тем выплаты по задолженности возросли. В резуль. 
тате с 1982г. происходил чистый отток средств, основная масса ко. I 
торого приходилось на 17 стран Воздействие долгового бремени I 
до сих пор остается серьезным фактором, сдерживающим эконо-1 
мический рост развивающихся стран. Хотя долговая проблема не в |  
одинаковой степени

Хозяйства развивающихся стран не однородны в социаль-1 
ном и технологическом отношениях. В связи с этим различные ти-1 
пы производства в неодинаковой степени участвуют в междуна-1 
родном разделении труда. Наиболее тесно связан с мировым рын-1 
ком иностранный сектор. Нередко от масштабов иностранного се«-1 
тора в обрабатывающей промышленности зависит размер ьовле-1 
ченности стсаны в МРТ. Крупные и средние частные компании по I 
меое повышения общего уровня экономического развития, госу- 
дарственного воздействия расширяют вывоз товаров на мипово» I 
рынок. I

Длительное время этот сектор выступал важным источнике* I  
импорта ввозя оборудование и полуфабрикаты. С 70-х годов они I  
стали все чаще выходить на внешние рынки в качестве экспорте-1 
ров своей продукции Различное сочетание мелкотоварного госу-1 
дарственного, среднего и крупного предпринимательства, напрзв- 
ление изменений в них определяют степени направленность уч* I 
стия развивающихся стран на мировом рынке. Социально 
экономическая разнородность хозяйства приводит к тому 41(1 [ ‘ 
масштабы внешнеэкономической деятельности государства в ра> |

„ ш шихся странах больше по сравнению в подобной деятельно-
JJJoo странах Запада.

Анализ позиции развивающихся стран на мировом рынке по
жирает, что экспортный потенциал их экономик несколько повы- 
'Л^Увеличилась доля готовых изделий и, в частности машино- 
Жрение, которое остается основным носителем научно- 
!^хнического прогресса, хотя у многих государств эта доля c k d o m -  

на Не удивительно, что для большинства эапэичзющихся стран на 
м  экономическое положение важное влияние оказывает измене- 
нИе мировых цен Они усугубляют дефициты торговых балансов, 
дисбалансы экспорта по отношению к импорту возникла е резуль
тате резкого ухудшения условий торговли (19G5-1973гг. -  0.1%, 
1973- 1980г г . -  3.5. 1980-1989гг. -  3,0, 1990-1995гг. -  1,1% в год).

За 1930-1990гг товарные цены в реальном выражении упали 
более, чем вдвое, в 90-е годы ситуация не улучшилась. Это вызва
ло ежегодные потери развивающихся стран примерно, в 100 млрд 
долл (1993г.) -  почти в два раза больше объема иностранной по
мощи

Ухудшение условий торговли было вызвано сокращением 
спроса со стороны промышленных развитых стран. Кроме того, в 
этих странах возросли торговые барьеры в 20 из 24 стран ОСЭР , 
торговые барьеры за 80-е годы возросли, а в развивающихся стра
нах проиэошпа значительная либерализация торгового режима В 
1993г нетарифные барьеры распространялись на 14% импорта 
индустриальных стран Серьезные барьеры сохраняются в обмене 
сельскохозяйственной продукцией, сталью, текстилем и одеждой, 
обувью, автомобилями, электроникой, самолетами. Протекцио
низм, по оценкам обходится развивающимся странам ежегодно в 
100 млр. долл в виде потери доходов от экспорта сельскохозяйст
венной продукции и 50 млр долларов от экспорта текстиля.

Для поддержания внешнего и внутреннего балансов разви
вающиеся страны вынуждены жертвовать текущими импортными 
потребностями и прибегать к отягощающему их экономическое 
развитие внешнему финансированию Свыше 20% притока внеш
них финансовых средств и почти 80% в бедные страны обеспечи
вает экономическая помощь В обстановке гигантской задолженно
сти развивающихся стран, особенно обострение экономических 
проблем в менее развитых странах, помощь сохраняет значение 
Одного из инструментов влияния промышленно развитых капита-



мистических стран. Она выступает одной из важнейших форм раз. 
решения противоречий, возникающего при экспорте чистых пря. 
мых капиталовложений содействуя созданию условии для их эф.

фективного приложения.Важное место в движении внешних средств в развивающие.
ся страны принадлежит притоку прямых инвестиций западных 
стран. Роль прямых капиталовложений менялась. Их приток уси
лился со второй половины 80-х годов. В 1995г. прямые капитало
вложения составили почти 1/3 часть внешних средств Они на
правляются в несколько развивающихся стран среднего уровня 
развития. Десять страны, на которые приходится примерно поло
вина ВВП развивающегося мира, аккумулировали почти 90% всего

притока прямых инвестицийАнализ положения развивающихся сторон на мировых рын
ках товаров и капиталов в 80-90-е годы показывает неоднозначные 
тенденции. Приобретенные в процессе развития сравнительные 
преимущества, определяющие участие в международном разде
лении труда, постоянно меняются под влиянием научно- 
технического прогресса. Эго приводит к изменению.соотношения 
сил и форм взаимодействия развивающихся стран на мировой 
арене. Важную особенность внешнеэкономических связей разви
вающихся стран составляет их ориентация на промышленно раз
витые страны при низком уровне взаимной интеграции. В них доля 
взаимной торговли не превышает 35%, а в промышленно развитых 
капиталистических странах, она достигает 70%. Так, африканские 
страны 95% своей экспортной торговли осуществляют с неафри
канскими странами. В Восточной Азии свыше 65% торговли проис
ходит со странами вне региона Среди более чем 12 торговых 
группировок развивающихся стран ни в одной из них внутри регио
нальный торговый обмен не превышает 21% общего объема. Для 
ряда стран основным рынком сбыта товаров является США, на до
лю которых приходится 20% экспорта развивающихся стран Дру
гие промышленно развитые страны значительно уступают амери
канскому рынку. Доля Японии в экспорте из периферийных стран в 
1993г. составила 99%. США является главйым рынком сбыта про
дукции общего машиностроения и потребительских товаров -1™ 
экспорта. На США приходится свыше половины закупок обрабо
танных изделий западными странами, что ставит в зависимость 
сбыт готовых изделий из развивающихся государств от политики
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CUJA Асимметричная зависимость развивающихся стран от Зала- 
следстгвием структуры их производительных сил, что 

^ а е т  противоречивые тенденции в мировом производстве. Пе
риферия не может оптимально участвовать в международном раз- 
-елении труда, в ситу чего сохраняются расхождения в развитии 
-эдсистем мирового хозяйства.

8.3. ЭКОНОМИ1ЧЕСКАЯ СТРАТЕГИЯ РАЗВИВАЮЩИХСЯ 
СТРАН

После достихежия политической независимости развиваю
тся страны стреми/пись утвердить свой национальный сувере

нитет и внести существенные коррективы в развитие производи- 
-ельных сил, чтобы изименить свое зависимое положение в миро
вом хозяйстве С этой целью проводились глубокие социально- 
•чономические реформы, направленные на устранение препятст
вий в развитии производительных сил, экономическое пространст
во освобождалось от феодальных пережитков, усиливалось ис
пользование природных ресурсов в интересах национального раз
вития, еырабатыеалосьо законодательство, регламентирующее 
;еятельность иностранноого капитала и подчиняющее его интёре- 
:эм национального развития. Принимались меры по аннулирова
нию неравноправных договоров, ограничивающих национальный

В социальной обпаости многие освободившиеся страны ста
вили цели более равномерного и справедливого распределения 
входов, что предполагало на практике отказ от западных моделей 
«общества потребления», способность предотвратить концентра- 
-•‘о экономической власти в руках узкого круга местной элиты.

Стратегическим средством ликвидации экономической от
гости  стран мировой пеариферии выступала индустриализация 
3 узком смысле слова она \ является особой стадией формирова- 
** промышленной системы производительных сил. Ее содержа- 
**  составляет развитие оббрабатывающей промышленности, пре- 
‘~е всего отраслей груглиы А, обёспечивающей материально- 
^нические условия расширенного воспроизводства на нацио- 

ьн°4 основе. Индустриализация способствует углублению об
менного разделение тр*уда, создавая материальные предпо- 

** Для специализации ккооперирования различных видов про
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изводства Тем самым она обеспечивает постепенное складу^ 
ние общего цикла воспроизводства и формирования единого 
реннего рынка. Конкурентный ve /з^изм  выравнивания индивиду 
альные стоимости товаров я рь.нс*«нье. Экономическим ориечтц. 
ром для производителей постепенно становятся общественные 
народнохозяйственные стоимости а не индивидуальные и локаль
ные.

Индустриализация в развивающихся странах ведет к быст
рому повышению уровня экономического развития. Машинное про- 
изводство отличается наиболее высокой производительностью 
труда. При низкои стоимости рабочей силы повышение производи- 
тельности труда вог.лощается а большей норме и массе прибыли.
3 свою очередь это вызывает быстрое расширение национального 
дохода. Даже при неизменных пропорциях его распределения на 
фонды потребления и накопления индустриализация позволяет 
поднять уровень и потребления, и накопления. Б конечном итоге 
Оба эти фактора усиливают весь процесс общественного развития 
и создают потенциальную возможность для трансформации тра
диционной структуры экономики.

В течение 80-х годов международные организации вынужда
ли развивающие страны принять открытую стратегию развития, 
уделяя большое внимание рыночным сигналам, уменьшению им
портных барьеров, изменению валютных курсов. Основной прин
цип -  внутри страны экономить, во вне продавать. Движение в 
этом направлении было центральной целью программ представ
ления займов. За 1980-1991гг. 76 стран, одобрившие программы 
Мирового банка МВФ, получили на их осуществление займы От
меченные направления экономической политики стали рассматри
ваться как универсальное средство решения социальных и эконо
мических проблем безотносительно к уровню, и типу и националь
ным особенностям развития стран

Осуществление индустриализации сопровождалось измене
ниями социально-экономической структуры промышленного произ
водства в зависимости от политической направленности госу
дарств. В одних государствах корректировалось логика воспроиз
водства традиционных монополий с целью разрешения противо
речий между стремлением торгово-промышленных групп консер
вировать низшие формы предпринимательства в рамках своего 
контроля и узостью экономической базы В ряде стран государство

. - аВало особые условия для формирования крупнейших объе- 
I !2вний. которые смогли бы выстоять в конкурентной борьбе на 

|*ц ,них рынках Нередко на первый план выходило развитие мел- 
8 0 и среднего предпринимательства Одновременно решались 
-опросы ослабления социальных проблем, возникающих в связи с 
-звитием современных предприятий и сужением социальной ба- 

2\1одернизаций Происходило не только пересмотр экономиче
ской стратегии государств но и изменялась его роль в социально- 
экономическом развитии развивающихся стран.

По мере консолидации предпринимателей в «Класс для се
бя» росло обратное воздействие на государство, которое стимули
ровало развитие внутреннего рынка и предпринимательства. От
носительна самостоятельность государств уменьшается, меняются 
формы и методы экономической политики

Вместо прямого регулирования на передний план вышли 
косвенные меры, что повысило роль стихийно-рыночных импуль
сов в развитии национальных хозяйств В экономическом плане 
дальнейшее расширение активности государства наталкивались 
на дефициты государственных бюджетов, инфляцию Стимулиро
вание развития при относительном сужением собственной финан
совой базы государственного сектора вынуждало его прибегать в 
больших масштабах к внешним займам Это в свою очередь огра
ничивало финансовую базу воспроизводства Став гарантом об
служивания внешнего допга, государство вынуждено ограничивать 
свои экономические и социальные функции и все больше скло
няться к обеспечению условий воспроизводства не в националь
ных, а в транснациональном плане. Долговое бремя заставляет от
бываться от ряда стратегических направлений в изменении уча
стия национальной экономики в международном разделении тру
да. Произошло сокращение предпринимательской активности го
сударства Государственные предприятия получили большую ав
тономию при сокращении макроэкономических функций, часть гос
предприятий была приватизирована. Однако процессы приватиза
ции в развивающихся странах, за исключением Аргентины, Брази
лии, Малайзии не получили широкого распространения в связи с 
Нерешенностью в них многих базовых проблем хозяйственного 
резвития

Приоритетным направлением экономической политики ста
новится, движение капиталовложений, которое достигается как че-



реэ осуществление целенаправленных инвестиционных программ 
так и посредством стимулирования частных вложений рыночными 
методами. В последнем случае важную роль играет становление 
реалистичного уровня учетных ставок и валютного курса
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ГЛАВА 9

МЕЖДУНАРОДНАЯ ТОРГОВЛЯ В СИСТЕМЕ 
ЭКОНОМИЧЕСКИХ ОТНОШЕНИЙ

• • * .

9.1. СУЩНОСТЬ МЕЖДУНАРОДНОЙ ТОРГОВЛИ И ЕЕ 
ОСОБЕННОСТИ

Международная торговля -  это обмен товарами и услугами 
между разными странами, связанные со всеобщей интернациона
лизацией хозяйственной жизни и интенсификацией международно
го разделения труда в условиях научно-технической революции.

Внешняя торговля возникла в глубокой древности В форма
циях, основанных на натуральном хозяйстве, в международный 
обмен поступала небольшая часть продуктов, главным образом 
предметы роскоши, пряности, некоторые виды минерального сы
рья Мощным стимулом развития международной торговли стал 
переход от натурального хозяйства к товарно-денежным отноше
ниям, а также создание национальных государств, установление 
гроизводственных связей как внутри стран, так и между ними. Соз
дание крупной промышленности позволило сделать качественный 
скачок в развитии производительных сил в международной торгов
ле. Это привело к увеличению масштабов производства и улучше
нию транспортировки товаров, то есть были созданы предпосылки 
для расширения хозяйственных и торговых связей между страна
ми, а вместе с тем усилило необходимость расширения междуна
родной торговли. На современном этапе международная торговля 
является наиболее развитой формой международных экономиче
ских отношений. Необходимость ее обусловлена следующими 
факторами:

во-первых, образованием мирового рынка как одной из исто
рических предпосылок капиталистического способа производства;

во-вторых, неравномерностью развития отдельных отраслей 
а разных странах;

продукция наиболее динамично развивающихся отраслей, 
■Вторую невозможно реализовать на внутреннем рынке, вывозится
*  границу;
fc ’ в-третьих, тенденцией, возникающей на' нынешнем этапе 
развития экономики к безграничному расширению размеров произ-
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водства, тогда как емкость внутреннего рынка ограничена плате
жеспособным спросом населения. Поэтому производство неизбе*. 
но перерастет границы внутреннего спроса, и предприниматели 
каждой страны ведут упорную борьбу за внешние рынки.

Следовательно заинтересованность отдельных стран в рас. 
ширении своих международных связей объясняется потребностя. 
ми сбыта продукции на внешних рынках, необходимостью получе- 
ния определенных товаров извне и, наконец стремлением извлечь 
более высокую прибыль в связи с использованием дешевой рабо
чей силы и сырья развивающихся стран. Особенность развития 
международной торговли после Второй мировой войны заключает
ся в ее динамичном развитии.

Этому способствовало прежде всего научно-техническая ре
волюция, которая стимулировала обновление и распределение 
основного капитала, что было вызвано как созданием новых от
раслей, так и коренной технической реконструкцией старых произ
водств.

Важным фактором высоких темпов экономического развития 
в послевоенный период было государственное регулирование эко
номики с целью интенсификации процессов накопления капитала и 
предотвращения экономических кризисов Кроме того, экономиче
скому росту в значительной степени способствовало возросшая 
мощь промышленных предприятий, которые в рамках своих произ
водственных комплексов составляющих подчас целые отрасли 
производства, вводили элементы планирования и прогнозирова
ния.

Значительную роль в экономическом росте сыграли важные 
сдвиги в производстве в условиях научно-технической революции, 
которые потребовали специализации и кооперирования в между
народном масштабе. Данные процессы послужили главным факто
ром быстрого роста товарооборота между странами, причем этот 
рост происходил главным образом за счет продукции обрабаты
вающей промышленности.

На интенсивность товарообмена между государствами ока
зало влияние возвращает экспорт капитала и усиление трансна
циональных компаний за счет специализации и кооперирования 
своих предприятий, расположенных в разных странах.

Росту темпов меаоду на родного товарообмена способствова
ла также интеграция, особенно в Западной Европе, поскольку были
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^есены ограничения в торговле между этими странами на кото
рые приходятся почти половина объема мировой торговли.
" Важным фактором развития международной торговли в ус
ловиях высокоразвитой рыночной экономики явпяется вывоз капи
тала, который стимулирует рост внешней торговли.

Вывоз капитала в предпринимательской форме влечет за 
собой вывоз товаров, так как он связан с поставщиками средств 
производства для предприятий, создаваемых за рубежом Ранее 
инвестиции иностранного капитала направлялись преимуществен
но в экономические отсталые страны, главным образом в экспорт
ные отрасли экономики. После второй мировой войны направле
ние экспорта капитала изменилось -  теперь он вывозится преиму
щественно из одних промышленно развитых стран в другие, что 
ведет к усилению интернационализации производства и капитала.

В результате возникли два вида международных компаний 
имеющих предприятия в разных странах, а именно; транснацио
нальных корпорации (ТНК) и международные корпорации (МНК). 
Первые представляют собой компании, национальные по капиталу, 
но интернациональные по сфере деятельности, а вторые -  интер
национальные и по капиталу и по сфере деятельности.

Международные компании, и прежде всего ТНК, оказывают 
огромное влияние на внешнюю торговлю; на долю их внутри- 
|орпоративного оборота приходится почти1/3 всего мирового экс
порта

Вместе с тем расширение внешнеэкономических связей про
диктовано не только потребностью сбыта продукции на внешних 
рынках, но и необходимостью получения определенных товаров 
из-за границы. Особенно большую роль внешний рынок играет для 
развивающихся стран, так как многие из них имеют относительно 
ограниченные размеры внутреннего рынка. В настоящее время од
ним из важнейших факторов повышения эффективности производ
ства является включение государства в процесс международного 
разделения труда; Участие в нем и развитие внешнеэкономических 
связей способствует росту эффективности производства в отдель
ных странах. При этом также появляется возможность приобретать 
за границей те виды сырья и продовольствия, стоимость которых 
на внешних рынках ниже, чем на внутренних Однако даже при ра
венстве затрат на изготовление продукции в разных странах меж-
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дународное разделение труда и.обмен товарами необходимы 
увеличения масштабов производства и оптимизации его размеров

Международная специализация и кооперирование позволь 
ют сосредоточить научные силы, квалифицированные кадры и ма. 
териальные ресурсы в тех отраслях производства, в которых стРа' 
на специализируется на мировом рынке. Это является условие* 
повышения технического уровня производства, роста производи, 
тельности труда и повышение качества продукции. Особо следует 
отметить закупки лицензий на новую технику и технологию за гРз. 
ницей, к чему активно прибегают все промышленно развитые 
страны. Например, в Японии, ФРГ, Франции затраты на покупку та- 
ких лицензий в 2-3 раза превышают доходы от продажи

Обмен товарами между странами занимает особое место в 
международном разделении труда, основным побудительным мо
тивом которого является стремление к получению экономических 
выгод. Движущая сила международного разделения труда в усло
виях товарного производства -  это закон стоимости, проявляю
щийся в различиях национальной и интернациональной стоимости 
производства товаров.

Под влиянием научно-технического прогресса торговые свя
зи между странами усложняются и обогащаются, все более пере
растая в комплексную систему мирохозяйственных связей, в кото
рой торговля, хотя и продолжает занимать ведущее место, посте
пенно теряет свое значение.

Прогнозы и расчеты свидетельствует о том, что междуна
родное разделение труда будет неуклонно углубляться и дальше, 
и на его основе опережающими темпами будут расти международ
ный обмен товарами и услугами. В перспективе производство эко
номически развитых стран все в большей степени будет ориенти
роваться на внешних производителей, а внутренний спрос -  на им
порт

Качественные сдвиги, происходящие в международной тор
говле, заключаются в следующем:

• во-первых, изменились функции международной торгов
ли -  из чисто коммерческих краткосрочных сделок она 
превратилась в основное средство непосредственнсо 
обслуживания национальных производственных процес
сов, связывающих их в единое и не признающее границ
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г * во-вторых, акцент в таком обслуживании смещается с 
щ. начальных стадий (обработки сырья и материалов) на 

заключительные этапы производства (отделочные и сбо
рочные операции).

% 9.2. ВНЕШНЕТОРГОВАЯ ПОЛИТИКА

Внешнеторговая политика представляет собой систему 
м е р о п р и я ти й , нацеленных на защиту внутреннего рынка или на 
стимулирование роста объема внешней торговли, изменение ее 
Структуры и направлений товарных потоков.

Существуют две системы внешнеторговой политики -  про
текционизма и свободная торговля, или либерализация торговли.

Протекционизм характеризуется введением высоких тамо
женных пошлин на импортные товары. К этим пошлинам, ограни
чивающим ввоз иностранных товаров, нередко приплюсовывают 
экспортные премии, поощряющие вывоз товаров за границу.

Свободная торговля -  это свободный, беспошлинный или 
облагаемый лишь незначительными пошлинами ввоз товаров. 
Различные стадии исторического развития общества характеризу
ются разными системами внешнеторговой политики.

В период первоначального накопления капитала типичной 
системой внешнеторговой политики был протекционизм Высокими 
ввозными пошлинами на промышленные товары отечественная 
промышленность ограждалась от иностранной конкуренции, а 
предприниматели ускоренными темпами осуществляли накопле
ние капит*ра В тот период протекционизм играл прогрессивную 
роль, способствуя быстрому росту промышленности и развитию
экономики в целом.

После промышленного переворота Англия стала «промыш
ленной мастерской мира» и могла не опасаться иностранной кон
куренции. Это побудило английских промышленников отказаться 
от протекционизма и перейти к свободной торговле Вслед за Анг
лией в 50-60-е гг. XIX в. поворот от протекционизма к свободной 
торговпе стал совершаться й в других странах В 20 веке внешне
торговая политика существенно изменилась: типичной ее формой 
снова стал протекционизм, имеющий, однако, уже не тот характер 
и назначение, которые были ему свойственны в эпоху первона
чального накопления капитала (носит агрессивный характер). То-
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вары облагаются высокими пошлинами не потому что их пронзи 
ство в данной стране слабо развито, а с целью воспрепятствуй! 
доступу иностранных товаров на внутренний рынок и обеспеч^Ц 
поддержку своей промышленности и монопольно высокие иены 

Глубокое расстройство мирохозяйственных связей б резу- 
тате «великого кризиса» и порожденных им торговых войн 30-х ^  
дов побудило ведущие промышленно развитые страны коорДИНи_ I 
ровать свои усилия по предотвращению подобных нежелательных 
рецидивов.

В связи с этим во время Второй мировой войны на конфе. 
ренции по вопросам продовольствия и сельского хозяйства в Хат- 
Спринге (США) в мае 1943 года был выдвинут программный лозунг 
послевоенной либерализации внешней торговли -  «снизить любые 
барьеры для международной торговли и устранить все формы 
дискриминационных ограничений».

После войны эволюция внешнеторговой политики происхо
дила под воздействием растущей интернационализации хозяйст
венной жизни в условиях научно-технической революции, повыше
ния роли внешнеэкономической сферы и международного обмена 
как важнейшего фактора развития производительных сил

В современной политике регулирования внешнеторгового 
обмена проявляется объективная потребность в облегчении меж
дународного общения при повышении степени интернационализа
ции производства и капитала. Эта тенденция в области междуна
родных экономических отношений выражается, в частности, в ос
лаблении ограничений внешнеторгового обмена, стремлении к. 
устранению препятствий на его пути.

Такому курсу соответствует политика либерализации торгов
ли, то есть применение всего комплекса мероприятий по регулиро
ванию внутренней экономики и внешних связей для содействия 
внешнеторговому обороту, а также снижение таможенных и иных 
барьеров.

Вместе с тем либерализация внешней торговли не является 
феноменом послевоенного времени, так как ее элементы сущест
вовали и до войны Однако современная либерализация обладает 
рядом существенных отличий:

Во-первых, значительно расширен круг регулирующих меро
приятий, они давно уже вышли за'пределы тарифной политики и
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^згывают практически все отрасли хозяйственной жизни. Слож- 
°* и разветвленнее стал механизм политики.

■ Во-вторых, неизмеримо возросла роль согласованных меж- 
яУнароДных Действий, координированных усилий различных стран 
Многосторонней либерализации внешнеторгового оборота.

В-третьих, и это, пожалуй, главное, если в предвоенный пе
риод либерализация в международном плане не смогла продви
нуться дальше кратковременных таможенных перемирий, то сей
час, несмотря на некоторые небольшие вспышки торговых войн, 
удалось добиться долговременного весьма ощутимого снижения 
«уровня помех» развитию внешней торговли. Проблемы либерали
зации в настоящее время рассматриваются главным образом в 
связи с задачами облегчения взаимного обмена развитых и рас
ширения их доступа на рынки товаров развивающихся стран. 
Именно так трактуется, понятие «либерализация» сегодня в ре
зультате торгово-политической практики различных стран и дея
тельности международных организаций.

По мере укрепления западноевропейского и японского «цен
тров силы» и соответствующего ослабления внешнеэкономических 
позиций США заинтересованность в либерализации международ
ного экономического обмена стала определятся общими потребно
стями в расширении международного разделения труда. В этих ус
ловиях, особенно в связи с борьбой развивающихся стран за пол
ный суверенитет над своими природными ресурсами, задачи ли
берализации международной торговли во многом стали тракто
ваться по-новому, с учетом интересов всех участников внешнеэко
номического обмена.

Необходимо подчеркнуть, что подобно тому, как интернацио
нализация производства вызвала повышение значимости внешней 
сферы в качестве фактора экономического роста, так и активиза
ции международного обмена обусловили объективную потреб
ность в его либерализации. Причины либерализации -  это не 
столько предпосылка, сколько средство в расширении товарообо
рота Так, по утверждению экспертов ОЭСР, либерализация тор- 
г°вли явилась одной из основных причин необычайного экономи
ческого роста, отмеченного во всех странах после окончания Вто
рой мировой войны 

 ̂ 'Таким образом, тенденция к либерализации обусловлена 
Решением задач расширения мирохозяйственных связей в услови-
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ях интернационализации производства. Она нужна для экономии, 
ской кооперации в интересах взаимной выгоды благодаря 6ojw 
эффективному использованию мировой экономики.

Основных успехов политика либерализации достигла в ов. 
ласти таможенных пошлин, общий уровень которых в посгевоен 
ный период существенно сократился.

Важным принципом внешнеторговой деятельности является 
активное вмешательство государства при проведении валютных 
операций. С помощью валютной, денежной, налоговой политики 
изменения процентных ставок, субсидий и лицензированием 
внешнеторговых операций, таможенными тарифами государство 
осуществляет регулирование экспорта и импорта для успешного 
развития национальной экономики. С помощью указанных мер го
сударство обеспечивает национальным производителям наиболее 
благоприятные условия на внутреннем и внешнем рынках

Особенно эффективно эти меры действуют в промышленно 
развитых странах. Существенную роль в системе государственного 
вмешательства в экономику играют средства государственного 
стимулирования экспорта. Она включает систему финансовых 
льгот, предоставляемых национальным экспортерам для повыше
ния конкурентоспособности их продукции на внешних и внутренних 
рынках.

Фермей связи между производителями продукции разных 
стран выступает их внешнеторговая деятельность. Она преду
сматривает обмен товарами, услугами и капиталом между различ
ными странами.

Таким образом, под внешней торговлей понимают межре
гиональный обмен товарами, услугами и капиталом (получе
ние кредитов).

Развитие внешней торговли обусловлено тем, что позволяет 
установить равновесие между излишками и дефицитом в хозяйст
ве отдельных стран. Ее роль в хозяйственном развитии стран, ре
гионов, всего мирового сообщества постоянно возрастает С одной 
стороны, внешняя торговля стала мощным фактором экономиче
ского роста, а с другой -  произошло заметное повышение зависи
мости стран от международного товарообмена.

В настоящее время структура внешней торговли Представ
лена следующими видами:

• экспорт;
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t импорт;
# транзитная торговля, покупка за р.бежом с одновремен

ной продажей в третью страну;
# особые формы, например, реэкспорт или реимпорт то

варов. прошедших облагопраживание;
, производство по лицензиям;
, кооперация;
, компенсационные сделки и т.д.

9.3. ВНЕШНЯЯ ТОРГОВЛЯ УЗБЕКИСТАНА И ЕЕ МЕСТО В 
МИРОВОЙ ЭКОНОМИКЕ

Характерной чертой внешнеторговой политики Узбекистана 
является ее использование в качестве инструмента решения наи
более насущных проблем, стоящих перед экономикой.

В частности после приобретения независимости были отме
нены все импортные пошлины, а экспортные поставки жестко кон
тролировались при помощи лицензирования Целями такой поли
тики были насыщение рынка товарами и борьбой с инфляцией, так 
как существовали огромный неудовлетворенный спрос^йедопо- 
ставки, которые являлись результатом развала бывшей" системы 
распределения и связанного с этим спада местного производства.

После введения национальной валюты значительного сни
жения темпов инфляции и наполнения рынка потребительскими 
товарами приоритетными задачами экономической политики стали 
осуществление структурной перестройки экономики, расширение 
экспортного потенциала страны.

I Внешнеторговая политика Узбекистана была переориенти
рование на решение этих задач. К слову сказать, в 2000 году дос
тигнут рост одного из основных показателей развития экономики -  
экспорта. За годы реформ в экономику Узбекистана привлечено 
около 12 миллиардов долларов США иностранных инвестиций. 
При этом создано свыше 3800 предприятий с участием иностран
н о  капитала К достижениям во внешнеэкономической сфере 
**ожно отнести создание законодательной базы внешнеэкономиче- 
«ой деятельности, соответствующей международным нормам и 
стандартам децентрализацию внешней торговли, переход от ад- 
|*,и*стративных методов регулирования к экономически обосно- 
5анным методам тарифного регулирования. В частности, с ноября
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I
1995 года с целью поддержки отечественных производителей 
пополнения государственной казны были введены импортные пл 
шлины, в которые впоследствии неоднократно вносились корв]£ 
тивы с учетом меняющейся ситуации. Главной тенденцией в эТ(£ 
области является унификация импортных таможенных ставок 
целью устранения ценовых искажений и повышения эффективно! 
сти распределения и использования ресурсов. С учетом приорите. 
тов экономической политики происходит и эволюция экспортной 
политики. Основными направлениями последней стали переход 0т 
нетрадиционных к тарифным мерам регулирования и постепенная 
их отмена, а также стимулирование экспорта при помощи фИс. 
кальных льгот.

Намечены конкретные шаги по углублению экономических 
реформ составной частью которых являются дальнейшая либера
лизация внешнеэкономической деятельности в частности это озна
чает либерализацию рынка иностранной байкэты и подписание Vlli 
статьи Устава МВФ меры по углублению экспорта. Это будет спо
собствовать совершенствованию внешнеэкономической деятель
ности, ускорению интеграции экономики Узбекистана в мировое 
сообщество Какое же положение в мировой экономике занимает 
Узбекистан. Объем внешнеторгового оборота составил около 6,2 
миллиардов долларов США. Особо подчеркнем, что эти результа
ты достигнуты на фоне падения мировых цен на основные экс
портные товары Узбекистана

По итогам 2000 года достигнут прирост совокупного товарно
го экспорта и экспорта услуг на 8,8% по сравнению с 19999 годом 
Мы можем позволить сказать, что Узбекистан, занимает промежу
точные позиции в мировой иерархии между развивающимися 
странами.

Однако в нынешних условиях имеются реальные предпосыл
ки вовлечения Узбекистана в процессы интернационализации хо
зяйственной жизни, в систему международного разделения труда 
Решающими условиями расширения участия Узбекистан в системе 
международных экономических отношений являются уровень и ди
намика движения национальной экономики, степень ее открытости, 
а также развитость и структура внешнеэкономических контактов, 
способность соответствовать постоянно меняющимся условиям 
международной хозяйственной жизни. По мнению многих экспер-
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• основой создания жизнеспособной экономики переходного пе-
* 0.3 в Узбекистане следует считать ее открытость, имея в виду 
2^яние конкуренции из-за рубежа Именно в этих условиях миро- 
зй рынок прямо или косвенно влияет на формирование цен на 

Гунутяенную продукцию, а у узбекских производителей остается
0 х0д. повышение качества и конкурентоспособности продук- 
^  расширение ее производства при снижении всех видов затрат



ГЛАВА 10

МЕЖДУНАРОДНАЯ МИГРАЦИЯ РАБОЧЕЙ СИЛЫ

bvillH O C Tb И ФОРМЫ МЕЖДУНАРОДНОЙ 
МИГРАЦИИ РАБОЧЕЙ СИЛЫ. -

МажЛинародН °* перемещение факторов J  производ и ,  
mnvA* капитала и технологий. Международное перемещение 
^ .гтю о в  пооизводства вместе с теорией международной торговли 

у кОКюмическую часть международной экономики, в 
«оР,?омичрГкомпгаНе международное движение факторов проиэвод. 
экономиче^ а)|Ьцо не отличается от перемещения потоков товаров 
ства принцип i ^ зу ^ении используется сходный микроэкономический 
и услуг, а ПРИ анЗЛИза. Более того, современная экономическая 
инструмеч,ар ^  г0 го, что торговля и движение факторов до извест- 
теория исход замещать друг друга и выступать как субституты
ных предег ^  вМесто того, чтобы поставлять на экспорт товары с 

« Действительн . ^ . ьЮ страна в избытке наделенная этим фактором 
высокой труд м0^ е г переместить часть своих граждан в страны- 
производст , продукции для работы по изготовлению товаров по 
импортеры PLo нИя. В экономическом плане это приносит, как пра
вило^ большую^выгоДУ* чем непосредственная торговля трудоемкими

товарами^^ же*ия факторов производства стоит больше барье- 
г. г|а ПУТИ „ вцжения товаров и услуг. Причем многие из них не 

ров, чем на путя всТественного происхождения Меньшая мобиль- 
искусственног, ^ иЭ0Одства по сравнению с перемещением товаров 
ность aJr их относительно меньшее воздействие на общест-

« п я га с о с т о я и И в  Поэтому в теории международной торговли 
венное ила бсолютной мобильности товаров и совершеннойисходят посылки производства.
не мобильностиф зГ1ичия в относительной обеспеченности отдель-

^ерьезны р ренными ресурсами порождают различия в це-
ных стран пр0"  ы -рем самым создаются различия в относительных

• н а х  на эти ресурс- в свою очередь служит основой возникновения
ценах на товары* йМ’уществ во внешней торговые сравнительных прейду
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Тот, факт, что различие в ценах на факторы производства су- 
•твовало до начала торговли, предполагает международную не 

JjSpbHOCTb труда ‘и капитала, а также международное перемещен- 
^Грабочей силы.

Массовые перемещения рабочей силы на большие расстояния 
10  длительное в р емя являются непреложным фактом прошлой и 

Настоящей истории человечества.
Нынешнее негритянское население США, Канады и других стран 

африканского континента в основе своей является потомком рабов, 
вторых насильственно вывозили в своё время из Африки работор- 
'0вцы После отмены рабства новый поток переселенцев хлынул из 
старого света в н о в ы й  На протяжении десятилетий миллионы людей
0  Европы направлялись в обе Америки и Австралию. Население та- 
<их стран как, США. Канада, Австралия целиком сформировалась за
счет иммигрантов.

Наряду с такого рода глобальными перемещениями рабочей 
силы существовало и существует локальное движение населения. 
Так, революция в России в октябре 1917 породила первую волну мас
сового выхода лю дей из страны. Вторая волна пришла на годы второй 
мировой войны, а третья наблюдается в настоящее время.

Понятно, что крупные перемещения рабочей силы, какими бы 
причинами они н е  вызывались, имеют серьезные социально- 
экономические последствия и с этой точки зрения представляют ин
терес для экономической науки.

Различают внутреннюю миграцию, когда население перемеща
ется между о тд е л ь н ы м и  регионами внутри страны и внешнюю мигра
цию, связанную с переездом рабочей силы из одной страны в другую 
на длительный срок, обычно не менее года. Объектом нашего рас
смотрения будет исключительно внешняя миграция.

Внешняя миграция имеет две стороны:
1) Эмиграция, т.е. выезд трудоспособного населения из 

стран пребывания для долговременного или постоянно
го проживания в другую страну;

2) Иммиграция, т.е. приезд рабочей силы в данную страну 
из-за границы.

Различают далее возвратную и безвозвратную миграцию 
Возвратной миграция будет в том случае, если мигранты по исте
чении какого-то периода времени возвращаются в отечество, если



■

же они остаются в принимающей стране навсегда, то такая мигпа. 
ция для страны пребывания будет безвозвратной.

Наконец, выделяем переселенческую и трудовую миграцИ)̂  
Переселенческую миграцию образуют люди разных поколений o jr  
занные родственными узами, которые вынуждены изменять по какиц 
то причинам место постоянного жительства. Переселенческая мигр*. 
ция часто бывает безвозвратной.

Трудовая миграция -  представлена людьми трудоспособного 
возраста, которые покидают страну пребывания обычно в поисках бо
лее высокого заработка на определенный срок Они не утрачивают 
связи с отечеством, посылают денежные переводы родственникам и 
друзьям и по истечении срока контракта возвращаются на родину, т е 
трудовая миграция, как правипо является возвратной.

В функционировании современного мирового хозяйства все бо
лее важную роль играет не переселенческая, а трудовая миграция

Переселенческая же миграция, которая преобладала в недав
нем прошлом, отходит на второй план. Тем не менее, число беженцев 
и репатриантов все ещё достаточно велико; в 1995 г. оно составляло 
27 млн. человек.

Если в области движения международных потоков товаров и ус
луг господствующей тенденцией является либерализация внешнетор
говых связей, то применительно к перемещению рабочей силы дейст
вует система государственного и межгосударственного регулирования 
миграции, которая развивается в сторону ужесточения.

В этом состоит одно из отличий миграции рабочей силы от 
внешней торговли.

Времена когда миграция была свободной давно прошли. Сейчас 
все страны мира, обеспокоены растущими масштабами миграции, 
вводят всё более изощренные ограничения на иммиграцию.

В политическом ппане свободная миграция невыгодна ни для 
страны откуда уезжают, ни для принимающей страны.

Для страны эмиграции подобная попитика означает прямые 
экономические потери, не говоря уже об ущербе для национального 
престижа В принимающей стране иммигранты ущемляют экономиче
ские интересы отдельных категорий населения, способствуют обост
рению политических национальных, религиозных и иных противоре
чий Поэтому политические деятели стараются замалчивать эти про
блемы, о чём свидетельствуют, например, опыт России, где с мигра
цией населения связан комплекс переменных острейших вопросов

144



в том случае, когда миграция экономически выгодна, она влечёт 
Сдобой такие политические издержки, которые часто перевешивают 
Ямомическуо выгоду. В связи с этим на ряду с легальной миграцией 
*"рииряются масштабы нелегальной миграции. Хотя точные стати
ч е с к и е  данные как правило, отсутствуют, нелегальная миграция в 
2ременнь к условиях составляет серьёзную проблему не только для 
рураи традиционного притяжения мигрантов, но и для стран, которые 
^ гд а  считались центрами эмиграции (Италия, Испания, Греция, Ин- < 
дИЯ, Гонконг)

Миграционные потоки развиваются волнообразно Сначала в 
новой стране закрепляются эмигранты -  пионеры Затем к ним приез
жают их родственники и друзья. Волна эмиграции набирает силу. Но 
через какой-то период времени спадает, По происшествии опреде
ленного времени процесс повторяется за первой волной эмигрантов 
следует вторая и т.д. При этом существует зависимость между мигра
ционными волнами и колебаниями деловой активности. Во время кри
зиса, как правило, увеличивается поток эмигрантов, а в период бума . 
при прочих равных обстоятельствах происходит активная эмиграция 

Такие миграционные волны хорошо изучены, хотя мотивы пере
мещения людей далеко не всегда ясны. Считается, что миграция, 
имевшая место в прошлом веке и начале нынешнего, вызывалось 
главным образом стремлением людей избежать политических, рели
гиозных и иных репрессий на родине. Однако большая часть между
народной миграции рабочей силы в последние десятилетия, особенно 
в период после второй мировой войны, мотивируется желанием полу
чить большую оплату за свой труд за рубежом

Жизнь показывает, что направление международных миграци
онных потоков менялись и продолжают меняться. В первой трети XX 
века более половины всех эмигрантов устремлялись в США. Остав
шаяся часть мигрантов примерно поровну длилось между британски
ми доминионами (Канада, Австралия, Новая Зеландия, Южно- 
Африканский Союз) и странами Латинской Америки (Аргентины, Бра
зилии и др.).

После второй мировой войны увеличение масштабов миграции 
сопровождалось существенным изменением и приоритетных направ
лений. Наряду с США и Канадой миграционные потоки стали направ
ляться в Западную Европу, особенно в страны ЕЭС.

К 1990-м г. сложилось несколько центров, в наибольшей степе
ни притягивающих мигрантов. ‘ I
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Y. США, Канада, Австралия. Эти страны принимают Пр^
имущественно квалифицированных специалистов 

' Достаточно сказать, что около половины америка^ 
ских математиков -  выходцы из бывшего СССР, а 
треть лауреатов нобелевской премии иммигранты.

2. Страны Западной Европы. Здесь на не престижных 
тяжёлых работах постоянно используется оольщд^ 
количество неквалифицированной рабочей силы

3. Нефтедобывающие страны Ближнего Востока Они 
охотно принимают на работу иностранных специали
стов, а так же не квалифицированные рабочие силы 
из арабских стран.

4. Новые индустриальные страны Юго-Восточной Азии. 
К концу XX века сформировался мировой рынок ра
бочей силы характеризующиеся высокой степенью 
мобильности трудовых ресурсов.

Если представить себе гипотетическую ситуацию, при кото
рой все мигранты вернулись бы к себе на родину, а дальнейшее 
передвижение рабочей силы между странами стало невозможным, 
то нормальное функционирование мирового хозяйства было серь
ёзно подорвано; прекратят работу целые отрасли в массовом 
масштабе использующие иностранную рабочую силу. Многие 
страны, для которых переводы из-за границы составляют важный 
источник валютных поступлений начнут испытывать финансовые 
трудности.

По приблизительным оценкам численность иммигрантов в сере
дине 1990х г. составила 125 млн. человек. Применительно к отдель
ным странам картина трудовой миграции выглядит довольно пёстро. 
В европейских странах у/дельный вес мигрантов в совокупной рабочей 
силе колеблется от нескольких процентов (Англия, Швеция, Австрия) 
до трети трудовых ресурсов (Люксембург, Швейцария). В то же время 
в ряде нефтедобывающих стран рабочие -  иностранцы составляют и 
абсолютно преобладающую часть рабочей силы от 57% в Бахрейне
до 92% в Канаде

Миграционные процессы последних лет характеризуются не 
только ростом масштабов, но и формированием новых явлений кото
рых не было в недавнем прошлом. Последнее, в частности, проявля
ется в том, что ещё недавно можно было чётко разграничить прини
мающие страны от стран, поставляющих рабочую силу. В совершен-
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t g  условиях все большее количество стран вовлекаются в процессе 
одновременной эмиграции и иммиграции населения, 
к  Удельный вес иностранных рабочих в общей численности рабо
чей силы страны (по данным 1991г.).

— Страна Численность рабо Удельный вес
чей силы млн. чел. иностранных

рабочих %
"Ряоопейские стра-
ць!

3,5 6,2Австрия
Англия 28,9 3-4 ,Бельгия 4.1 7.3
Франция 24,7 6,7
Германия 31,3 8,0
Люксембург 0,2 33,1
Голландия 7,0 3,7
Швеция 4,5 5.8
Швейцария
Нефтедобывающие

3,6 29,6

страны
Бахрейн 0,3 51,0
Кувейт 0.9 86,0
Катар 0.3 92,0
Саудовская Аравия 4.8 60,0
ОАЭ 09 _ _________ 89,0

Источник; Migrannts Refugees and International cooperation. A 
Joint Contribution to the International Conference on Population and De
velopment 1994 r.

t  Новое явление в международной миграции рабочей силы -  это 
«рупные перемещения трудовых ресурсов внутри самих развиваю
щихся стран Перемещение со стороны неквалифицированной рабо
чей силы, желающий получить работу в развитых странах Северной 
Америки и Западной Европы, не ослабевает, а скорее усиливается. 
Однако параллельно с этим процессом увеличиваются масштабы пе
ремещения рабочей силы между самими развивающимися странами,
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люди перемещаются в те страны, которые быстрее продвигают^ „ф 
пути реформ.

10.2 ЭКОНОМИЧЕСКИЙ ЭФФЕКТ МИГРАЦИИ РАБОЧЕЙ 
СИЛЫ И ЕЁ РЕГУЛИРОВАНИЕ.

Международная миграция рабочей силы связана с определен
ными издержками в тоже время даёт известный выигрыш.

К числу экономических издержек относятся расходы, связанные 
с переездом из одной страны в другую, затраты на поиски работы на 
новом месте жительства.

Существуют и другие виды издержек;
Отрыв от родственников и друзей, необходимость изучать но

вые обычаи и порядки, а часто и язык. Решаясь на эмиграцию мигрант 
многим рискует; в новой стране его никто не ждёт, ему непросто найти 
подходящую работу, он может заболеть, стать жертвой мошенников и
т.д.

Поэтому часть мигрантов, ничего не добившись, через какое-то 
время уезжает на родину. Однако большая часть из них добивается 
поставленной цели и в конечном счёте выигрывает. Этот выигрыш 
может выражаться в увеличенной зарплате сверх того, что можно по
лучить в отечестве, в возможности дать детям лучшее образование, 
перспективах их трудоустройства. Иногда это может быть не экономи
ческая выгода, а политическая или физическая свобода.

Если считать, что миграция представпяет собой инвестиции в 
человеческий капитал, то превышение выигрыша от миграции над её 
издержками можно оценивать точно так же как и другие виды инве
стиций. С точки зрения экономического эффекта не имеет значение; 
какими причинами вызывается миграция населения;

стремлением к бопыиому заработку, региональному конфликту 
и войнам, стихийным бедствиям, экономическим проблемам и распа
дам или объединению государств личным причинам. Поэтому в на
шем анализе будем исходить из предпосылки существенной разницы 
в оплате труда как побудительного мотива миграции населения из 
бедной страны в богатую

Экономический эффект миграции рабочей силы не ограничива
ется только воздействием на объём производимого продукта, он рас
пространяется на перераспределённые процессы, оказывая влияние
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объём государственных расходов и налогов как в отечестве так и 
30 рубежом

Ка государственные финансы миграция рабочей силы воздей
ствует по следующим направлениям:

отечества от соответствующей части расходов на об
щественные блага и транспортные платежи (нацио
нальная оборона и охрана общественного порядка, 
образование здравоохранения, пособие по безработи
це;

3) иммигранты в принимающей стране подключаются к

Влияние на государственные доходы и расходы как страны 
Еэмиграции так принимающей страны зачастую бывают ощутимы. Свя

зано это с тем, что основную часть мигрантов составляют люди из 
дних слоёв обществ в раннем трудоспособном возрасте имеющие 
«делённое образование, квалификацию и специальность.

Бедняки, деклассированные элементы имеют минимальные
1сы на вовлечение в международную миграцию они не располага

ют необходимыми для этого средствами и информацией.
Каков же общий приход разнонаправленных и противоречивых 

действий миграции рабочей силы на государственные финансы?
Принято считать, что в стране иммиграции потери от недопосту- 

ния налогов превышают экономию, возникающую в результате 
ращения расходов на общественные блага и транспортные плате

жи в связи с отъездом мигрантов
Дело в том, что расходы государства на чистые общественные

• блага, как известно, не зависят от численности населения, пользую
щимися этими благами (расходы на национальную оборону, радио и 

евидение, Освещение улиц и т.д).

1) мигранты перестают платить налоги на родине, но вы
нуждены уплачивать новые налоги в принимающей
стране;

2) эмигранты -  освобождают государственный бюджет

новому набору общественных благ и обретают новые 
права в части транспортных платежей;

4) эмигранты, как правило, переводят часть денежных
средств родственникам и друзьям на родине, что час
то образует серьёзный источник валютных поступле
ний для страны эмиграции.



Между тем сумма налоговых поступлений строго коррелирует^ 
с числом налогоплательщиков, и определяет количество предостав- 
ляемых общественных благ. Для некоторых стран, однако, бывает 
выгоднее отпустить своих граждан для работы за рубежом Причиной 
этого является поток. Причиной этого является поток переводов по
ступающий от мигрантов на родину для родственников и друзей. Тако
го рода переводы в отдельных странах образуют значительный ис
точник дохода в конвертируемой валюте.

Что же касается принимающей страны, то расхожее общест
венное мнение обычно сводится к следующему: поток иммигрантов 
создаёт дополнительную нагрузку на государственный бюджет 
страны.

Это мнение обосновывается необходимостью выплаты мигран
там пособий по бедности и безработице увеличением расходов на 
поддержание общественного порядка, содержание дошкольных учре
ждений, общественных школ.

Конечно, подобная ситуация не исключена в отдельных странах. 
Однако нужно помнить, иммиграция увеличивает общий доход стра
ны, поскольку растет ее обеспеченность, один из важнейших факто
ров производства

Доход страны, как известно, находится в функциональной зави
симости от располагаемых факторов производства:

у = s(N,R,L,Г)',
Где N -  масса применяемого труда;
К -  капитал;
L -  технологии;
Однако для любой страны важно добиться не просто увеличе

ния обсалютного объема производства, но и роста дохода в расчёте 
на единицу капитала и на одного работника;

у /К = f (K/N, К, L / N, Т).
Если мигранты не обладают значительным финансовым или 

человеческим капиталом то это может снизить удельную ставку 
капитала и земли, а следовательно и объем потенциального ВНП в 
расчете на единицу капитала. Когда же иммигранты приносят со
бой в принимающую страну значительный капитал (финансовый 
или человеческий), это ситуация кардинально меняется. Финансо
вые средства оборудования и квалификация иммигрантов превра

150



щают их в важнейший источник экономического роста принимаю
щей страны, а выигрыш от миграции превосходят потери.

Таким образом, баланс соотношения выигрыша и потерь на 
|  практике чаще всего складывается в пользу принимающей страны, а 
|расхожее общественное мнение об убыточности приема иммигрантов 
Г оказывается ложным. Миграция рабочей силы помимо экономическо

го эффекта сопровождается рядом последствии, находящееся за 
рамками традиционного экономического анализа. Она может принести 

г выигрыш или вызвать издержки, которые не поддаются рыночной 
f оценки.

Некоторые из них уже упоминались в предыдущем разделе 
s данной главы.

Примером получения выигрыша от международного перемеще
ния рабочей силы могут служить перенос знаний из страны в страну, 
их распространения по всему миру. Термин знаний здесь использует
ся в расширенном смысле. Это могут быть талант выдающегося арти
ста или художника способности крупного ученого, знания современ- 

I ных технологий, маленькие секреты ремесла парикмахера или кули- 
[ нара От такой передачи знаний выигрывают все; и сами мигранты, и 
I  страны как эмиграции, так и иммиграции а также мировое сообщество

•  целом.
Однако миграция рабочей силы нередко порождает отрица- 

I  тельные внешние эффекты, принимающие формы издержек, которые 
[ трудно, а иногда и не возможно, оценить в деньгах Например, нерав-
I номерная иммиграция может создать излишнюю плотность населения 

в отдельных городах и регионах страны, а также в свою очередь по- 
Г рождает трудности с наличием свободных рабочих мест для коренно

го населения, приводит к переполнению детских садов и обществен- 
jr ных школ, способствует усилению криминогенной обстановки. Часто 
[ сама национальность иммигрантов вызывает неприязнь у представи- 
ктелей мшенного населения принимающей страны. Известно, напри

мер негативное отношение к арабам во Франции, туркам в Германии, 
[ русским евоеям в Израиле

Особенно велики отрицательные внешние эффекты миграции в 
\ тех случаях, когда развитая страна граничит с развивающей напри

мер США и Мексика или менее развитые государства находятся не
подалеку от страны притяжения мигрантов. Примером последнего 
могут служить Турция и Германия или страны Магриба и Франции.



■

Легальная миграция в таких случаях сопровождается масштабны^ 
потоком нелегальных иммигрантов.

Поэтому под давлением общественного мнения и профсоюзов 
принимающие страны вынуждены проводить государственную поли
тику регулирования миграций

Периодические попытки отдельных стран ограничит выезд не
желательных лиц или воспрепятствовать отъезду отдельных катего
рии работников, равно как и заключение двухсторонних конвенции по 
регулированию миграции наблюдались в Европе с конца XVIII -  века

Конец же широкомасштабной свободной миграции населения 
был положен в 20-х годах нынешнего века ограничениями в иммигра
ционном законодательстве большинства стран, а также же междуна
родными соглашениями регулирующими перемещение населения с 
тех пор правовые акты, регулирующие миграцию населения, прошли 
длительный эволюционный путь развития в направлении создания 
все более жестких изощренных ограничении для международного пе
ремещения-рабочей силы. При этом, хотя иммиграционное законода
тельство отдельных стран не унифицировано в нем можно обнару
жить некоторые общие черты.

Важнейшей формой регулирования миграции со стороны госу
дарства является утверждение количественных квот на въезд имми
грантов в страну. Подобные квоты устанавливают число иммигрантов 
для страны в целом, отдельных отраслей и регионов и даже крупных 
фирм. Смысл количественных ограничений состоит в том, что с их 
помощью обеспечивается постепенность притока в страну мигрантов, 
исключается их бесконтрольность а следовательно придерживаются 
или сводятся к минимуму возможные отрицательные внешние эффек
ты.

Для многих развитых стран количественные квоты позволяют 
ослабить неквалифицированной рабочей силы из развивающих стран 
Так для США серьезные проблемы создавали мигранты из Латинской 
Америки и страны Карибского региона. Так как разница в оплате труда 
в этих странах доходит до соотношения 1:10. При этом многие разви
вающиеся государства, например, Мексика рассматривает легальную 
и нелегальную эмиграцию в США как своего рода клапан безопасно
сти от избыточного давления населения внутри страны и противятся 
указаниям США установить жесткий иммиграционный контроль Евро
пейские страны используют аналогичный процесс со стороны народов

дзии и Африки, которые так же пытаются эмигрировать в поисках вы- 
сокого заработка.

В рамках утвержденной квоты принимающие страны действуют 
избирательно, отбирая иммигрантов для допуска в страну. Приоритет 
^дается мигрантам, обладающим значительным человеческим и фи- 
(рнсовым капиталом Образование, квалификация и финансовый кон
троль превращают таких иммигрантов в потенциально важный источ
ник экономического роста принимающей страны.

Поэтому артисты и художники с мировым именем, ученные и 
Специалисты, крупные бизнесмены, преподаватели редких профессии 
лаботники новых перспективных отраслей обычно не испытывают 
трудностей с получением вида на жительство в принимающих странах 
США, например, всячески способствовали притока большего числа 
ученых и инженеров из Европы накануне и в годы второй мировой 

фойны В послевоенные годы к ним присоединились специалисты из 
других регионов мира. Так ученые и инженеры из Восточной и Южной 
Азии стали в США главной рабочей силой в ряде высокотехничных 

К р ася  ей промышленности. Утечка умов играет и важную роль в эко
номическом развитии США и одновременно создает проблемы для 

Навивающих стран Охотно принимают США крупных бизнесменов из 
Кубы и Латинской Америки. Что же касается неквапифицированных 

работников, то во многих развитых странах их без особых пробпем за 
минимальную оплату нанимают для выполнения тяжелых, не пре

стижных, вредных видов работ, от которых отказываются рабочие ко
ренной национальности.

Существуют даже определенные ограничения для иммигрантов 
по здоровью. Так многие страны отказывают во въездной визе боль
ных СПИДом, лицам с психическими заболеваниями, наркоманами и 
т.д. Затруднена или запрещена иммиграция для людей имеющих кри

минальное прошлое, членов экстремистских политических или рели- 
Кмозных организации. Квотирование иммиграции, как правило, соче
тается со строгим контролем за сроками прибивания мигрантов в при
нимающей стране. Это и понятно, так как без надлежащего контроля 
за своевременным выездом иностранцев из страны установление 

кквот иммиграции во многом теряет смысл В странах Западной Евро
пы все более широкое распространение получает наем иностранной 
рабочей силы на определенный срок с последующим возвращением 

мигрантов на родину, что обеспечивает непрерывную ротацию рабо
чих кадров
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Такие'формы организации международной миграции рабочей 
силы весьма эффективна. Она позволяет направлять работников ту. 
да, где в них испытываются потребность. При этом минимизируют^, 
издержки на заработную плату, развитие социально-бытовой инфра_ 
структуры, снижается возможность появления отрицательных внещ. 
них эффектов. По этому же пути идут страны ОПЭК где практикуется 
ввоз иностранных рабочих по контракту для выполнения определен
ного объема работ и установлены жесткий контроль за их вывозом на 
родину по завершении работ.

При этом иностранные специалисты и рабочие проживают в 
особых поселениях, что обеспечивает минимум контактов с местным 
населением Принимающие страны в ряде случаев осуществляют 
специальные программы по стимулировании реэмиграции, которые 
предусматривают оказание экономической помощи. Странам массо
вой эмиграции, профессиональную подготовку иммигрантов, выплату 
им специальных пособий.

Реэмиграция выгодна странам, участвующим в этом процессе: 
Страна иммиграция идет на подобные расходы, так как это позволяет 
им избавится от нежелательных элементов Само существование ко-, 
торых накаляет социально-экономическую обстановку. Стимулируя 
реэмиграцию, правительство такой страны идет на встречу требова
ниям профсоюзов, успокаивают общественное мнение.

В свою очередь, в реэмиграции заинтересована и других сторо
на. Возвращаясь на историческую родину, мигранты увеличивают её 
человеческий капитал. С профессией, знанием и оптом, приобретен
ными за рубежом, они имеют больше шансов хорошо устроится в оте
честве. Кроме того страна в результате реэмиграции получит круп
ные финансовые средства Реэмигранты возвращаясь на родину, 
привозят с тобой накоппения, которые по своим размерам сопостави
мы с суммами их денежных переводов за весь период эмиграции

10.3. МИГРАЦИЯ РАБОЧЕЙ СИЛЫ УЗБЕКИСТАНА.

К моменту обретения Узбекистаном статуса суверенного го
сударства проблема миграции фактически не существовало эмиг
рация была под запретом для вех граждан за исключения, евреев, 
немцев, греков. До середины 1980 годов из страны ежегодно уез
жало не больше 3 тысяч человек. Внутренних миграция осуществ
ляется командными методами: по решению партии и правительст-
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02 люди направлялись на освоение целинных земель, строитель-

Е гидроэлектростанция, крупных заводов и так далее.
В настоящее время проблема миграции населения Узбеки- 

а не только приобрела новые качества, но приобрела возрос- 
масштабы. Дело в том, что к внешней миграции в страны 

>него зарубежья присоединились массовые потоки, переселен
це» и беженцев из бывших союзных республик СССР, ставших са

мостоятельными государствами, таких как Таджикистан, Киргизия и
ДР

Своеобразие нынешней ситуации состоит в том, что во 
■внешней Узбекской миграции можно четко выделить две состав

ляющие, которые по причинам, характеру и последствиям пере-

Ёения людей существенно отличаются друг от друга. Первую 
□уют миграционные потоки со странами дальнего зарубежья. 
>ую, более масштабную часть составляет русскоязычное насе- 
ie которое уезжает на историческую родину в Россию, Украину, 
|рстан и др. Это происходит не оттого что в процессе рефор

мирования в переходный период происходит объективный процесс 
(расслоения населения и естественного различия по имуществен
ному признаку. Незнание языка коренное национальности побуж
дает часть русскоязычного населения искать не сферу приложения 
[собственных умений, знание для обеспечения собственного благо
получия, а выступить с позиции национального менталитета и бро- 
| сить работу, дома, уезжать в Россию и другие республики СНГ.

Хотя наша модель госудаоственного строительства основы- 
I  вается на идее сохранения и укрепления исторически сложившей- 
} ся на нашей территории многонациональной структуры общества и 
■■использования данного фактора для осуществления конечных це- 
Iлевых задач создания демократического правого государства, гра- 
|жданского общества. В Конституции республики подчеркивается: 
I  “Народ Узбекистана составляет граждане Республики Узбекистан
■  независимо от их национальности. Государственная концепция 
I  защиты прав этнических меньшинств, проживающих на территории 
§Узбекистан ярко прослеживается в Конституции Республики, где 
I говорится, что Республика Узбекистан обеспечивает уважительное 
I отношение к языками, обычаям и традициям нации и народностей 
I проживающих на её территории, создание условий для их разви

тия На сегодня первоочередными задачами миграционной поли
тики Узбекистана являются сокращение масштабов эмиграции в



страны как Дальнего так и Ближнего зарубежья, в привлечь, 
безвозвратную эмиграции в возвратную, обеспечение достоин** 
условий приема иммигрантов, устранение причин, толкающих л 
дей к иммиграции. Практическое осуществление этой полити* I 
упирается в недофинансирование миграционных программ реш̂  
ние этих задач, помимо экономических предпосылок предполагает 
наличие соответствующей нормативно -  правовой базы в эт0м 
направлении предстоит сделать очень много. В Узбекистане нет 
законов о миграции населения, привлечении и использовании 
иностранной рабочей сипы, не заключены межгосударственные 
договора и соглашения по вопросам трудовой миграции. Без над. 
лежащей нормативно -  правовой базы не приходится говорить о 
цивилизованном вхождении Узбекистана в международный рынок 
труда



ГЛАВА 11
СВОБОДНАЯ ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ЗОНЫ: 
ПОНЯТИЕ, ВИДЫ ИХ ФОРМИРОВАНИЯ

| Ободные экономические зоны (СЭЗ) - представляют собой одну 
Ьцюгообразных форм международных экономических отношений, 
^ообразы которой использовались отдельными государствами в 15 - 

в виде «свободных городов и портов на пересечении торговых 
кутей для привлечения торговых потоков.(Первая СЭЗ была создана 
$ 1547г в итальянском городе Ливорно, который был объявлен горо
дом свободной торговли)

С развитием мировой экономики и торговли в 19 веке и углуб
лением интернационализации национальных экономик в 20 в СЭЗ как 
форма международных экономических отношений получила широкое 
рЕпространение и существенно изменила свое экономическое со- 
рржание Эволюция СЭЗ осуществлялась от простых организацион
но-функциональных форм, связанных в основном с торговлей това
рами, к более сложным, ориентированным на производство массовой 
Аребительской продукции, разработку и производств новых това
ров, предоставление различного рода услуг и так далее.

Эволюция СЭЗ связана прежде всего с интенсификацией ис
пользования научно-технических достижений, крупными сдвигами в 
:вуктуре экономики промышленных развитых стран, а также с распа
дом колониальных систем. В Результате этого открылись новые сфе
ры приложения для инвестиций как самых промышленно развитых 
странах, как и в странах проводящих политику индустриализации. 
Вместе с тем концентрация капитала промышленных монополий и 
централизация банковских ресурсов тоже содействовали поиску и 
созданию дополнительных стимулов для расширения инвестирования 
} | рубежом по сравнению с теми, которые существовали ранее. В 
этих условиях свободные зоны с чисто торговой ориентацией зоны 
■вводного предпринимательства, не требовавшие больших первоначальных 
Фшталов. длительного подготовительного периода, периода, сложных пла
нов действий или обширных связей с предприятиями за рубежом, не соответ- 
Ввоваги требованиям мирового инвестиционального рынка

Требовались совершению новые области инвестирования, соз
дание высокотехнологических отраслей промышленности, улучшения



деленные выгоды, получавшей от таможенных пошлин, а также з 
счет экономики на накладных расходах, возможности подобных зон в 
развитии экспорта производства, вовлечении в него национальных и 
трудовых ресурсов весьма ограничены. Поэтому тип СЭЗ в чистом 
виде не получил широкого распространения в современной междуна
родной практике.

Оснований целью создания ЗСТ является стимулирование им
порта товаров, развитии внутренней и транзитной торговли. Первое 
ЗСТ образовывались в крупных портовых городах и имели статус 
«порто-франко». Порто-франко - это портовый город с прилегающей 
обширной территорией, выделенной из общей таможенной границы 
государства. В пределах порто-франко товары не топько выгружа
лись, хранились, по и подвергались незначительной переработке, 
сортировке и упаковке без уплаты таможенных пошлин до тех пор’ 
пока они не попадут внутрь страны

В современных условиях ЗСТ создаются вокруг международных 
транзитных узлов (аэропорты, морские и речные порты, железнодо- 
рожные станции

Экспорт производственные зоны (ЭПЗ) можно отнести к СЭЗ 
второго поколения. В отличие от зон свободной торговли, которые 
прежде всего стимулируют развитие импорта товаров и внутренней 
торговли (5ПЗ) предназначены для расширения экспортного потен
циала, развития внешней торговли и, соответственно, для увеличения 
валютных поступлений. ЭПЗ создавались, с одной стороны, путем 
перепрофилированием, эволюции и трансформации зон свободной 
торговли, когда на отведенную под них территорию стали ввозить не 
только товары, но и капитал, заниматься не одной торговлей, но и 
производством. Это относится в основном к промышпенно развитым 
странам. С другой стороны, ЭПЗ создавались путем целенаправлен
ного образования СЭЗ. Это характерно для новых индустриальных и 
развивающихся стран. Создание ЭПЗ в развивающихся страна* от
ражало общую тенденцию к смене импортозамещающей модели на 
экспорто-ориентированную путем развития отраслей, специализи
рующихся на производстве товаров для внешнего рынка. Новая стра
тегия органично вписалась в структурную перестройку пром ыш ленно 
развитых стран, когда происходило формирование крупнейших 
Транснациональных корпораций (ТНК) и активный перенос отдельных 
отраслей, что идеально в условиях ЭПЗ Именно ТНК сыграли важ-
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■вйшую роль в создании ЭПЗ и формировании экспортного потенциа- 
ла развивающихся стран.

Одной из разновидностей СЭЗ являются оффшорные центры, 
Социализацией которых стало оказание иностранным инвесторам 

Кределенных видов услуг, связанных с предоставлением им нацио- 
■цальнои юрисдикции отличающейся льготным режимом осуществле
ния финансовых, банковских иных сервисных операций, а также 

Нкготным налогообложением:
-так называемые, «налоговые гавани» .
Появление этих СЭЗ обусловлено бурным развитием мирового 

арынка финансовых услуг, стремлением иностранного капитала сни
зить политические и экономически риски, найти в «бурном» мире «ук

ромные» уголки обеспечивающие наиболее полную конфиденцио- 
Ьальносгь и безопасность владельцам капитала. В качестве офф
шорной юрисдикции наиболее часто выступают небольшие независи
мые государства им обособленные территории, обладающие особые 
«государственным статусом. Власти этих юрисдикции стимулируют 
развитие сектора оффшорных услуг с целью привпечения иностран- 
ного капитала, увеличения занятости населения и повышения депо- 
вой активности.

Простейшей схемой оффшорных операций основывается на 
наиболее универсальном принципе налогового законодательства, в 
■оответствии с которым обязательному налогообложению подлежат 

те доходы, источник которых находится на территории данного госу
дарства. В тех случаях, когда источник дохода находится за рубежом 

*или локализован недостаточно определенно, он может исключаться 
из сферы налоговой ответственности в данной юрисдикции. Смысл 

Оффшорного бизнеса заключается в том. что за рубежом появляется 
новый «самостоятельный» субъект хозяйственных отношений, кото
рый полностью находится под контролем иностранного инвестора. 
Таким образом, создана СЭЗ на территории страны и, в первую оче- 
редь международной, должно быть четко продуманным решением и 

■Отвечать национальным государственным интересам в соответствии с 
определенными критериями эффективности их функционирования.
Ш. Государств при создании СЭЗ прежде всего должно прёследо- 

|  вать стратегические цели по решению таких важных макроэкономиче
с к и х  задач, как ускорение темпов роста модернизаций экономики и 
^Промышленности, насыщение внутреннего рынка выСококачествен- 
? ными товарами и так далее.
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Содействовать решению этих задач СЭЗ призваны через миро 
вой рынок: путем увеличения валютных поступлений за счет роста 
экспорта товаров и услуг. Среди конкретных задач, выполнение, кото
рых обеспечивает эффективное функционирование создаваемой зо
ны, необходимо выделить следующие;

-привлечение иностранного капитала и предпринимателей, 
-максимальное использование местных ресурсов и рабочей си

лы;
-увеличение валютных поступлений;
-стимулирование развития отсталых ректонов, включая измене

ние специализации;
-модернизации производственных структур и технопогий, при

влечение новейшей технологии;
-повышения квалификации рабочей силы и специалистов вне

дрение новых методов хозяйствования, отработка и отбор наиболее 
эффективных форм деятельности в условиях свободного рынка.

При создании СЭЗ могут быть выделены два подхода 
Первый - территориальный, в соответствии с которым СЭЗ соз

дается на специально выделенной территории страны и в ее рамках 
устанавливается особый экономико правовой режим функционирова
ния.

Второй - режимный, суть которого заключается в том, что ино
странным компаниям предоставляются особые условия независимо 
от места их расположения на территории страны

11.1. ПЕРСПЕСТИВЫ РАЗВИТИЯ СЭЗ В РЕСПУБЛИКИ 
УЗБЕКИСТАН.

Рассмотрим перспективы развития СЭЗ в Узбекистане На ны
нешнем этапе для Узбекистана наиболее оптимальной формой СЭЗ 
является их ориентация прежде всего на достижения стратегических 
целей экономической оеформы: насыщение внутреннего рынка высо
ко качественные товарами и услугами, привлечением современных 
технологий, ускоренное развитие оегиона и освоение прогрессивного 
опыта хозяйствсвания СЭЗ Moiyr быть организованы только по реше
нию высшего законодательного органа - Олий мажлиса. Серьезным 
шагом к созданию СЭЗ на территории Узбекистана явился принятый 
Олий Мажлисом Республики Узбекистан Закон “О свободных эконо
мических зонах» . деятельность зоны координируется Администра-
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доным советом, который формируется Кабинетом Министров из 
■Ьдставителей органов государственной власти и самоуправления 
граждан, а также инвесторов. Это позволит эффективно очистить ин
тересы всех заинтересованных сторон при выработке программ раз- 
0ития СЭЗ, которые предусматривают создании производственной и 
р»1НОЧной инфраструктуры, обеспечении особого правового режима, 
меры экономического стимулирования.

Работа по созданию некоторых видов СЭЗ в республике нача
лось еще до законодательного оформления их статуса в 1995 году.
Г В Ташкенте на базе производственного объединения «Уээлек- 

троапларат» и прилегающих районов начался эксперимент по вне
дрению в практику свободного зонирования объединений «Завод 
плюс махал ля» Подобные объединения позволяют стимулировать 
создание и развитие частных предприятий. Решение этой задачи по
казало чтобы превратить объединение завода и махали в свободную 
экономическую зону, необходимо максимально упростить процедуру 
государственной регистрации частных фирм и систему налогообло
жения, обеспечить доступ вновь созданных частных предприятий к 
местным источникам сырья.

Кооме зон предприятий в республике созданы два технопарка, 
Вредставляющие собой особые инфраструктуры, сосредоточенные 
■округ научного ядра например, университета, обеспечивающие про
цесс ускоренной передачи новых технологии в промышленность. Цен
тром одного из них является Ташкентский университет им Беруний; 
другою - Самаркандский государственный университет. По данным 
Главного-управления внешнеэкономических связей сегодня готовятся 
и проводятся в жизнь два проекта СЭЗ- 'Джизак* (производственная 

ia) и «Самарканд» (развитие индустрии туризма) Рабочая группа 
печивающая нормативное обоснование для создания СЭЗ по 
ународному туризму, начала разработку концепции. Серьезным 

гом в этом направлении стал президентский Указ «О создании спе- 
ьной экономической зоны туризма в городе Самарканде».

В 1994 году 14 стран приняли Саморкандскую декларация, а 
Кейчас к этому подключалось более 20 стран Формируется единый 
[образ для турпродукта «Шелковый путь». Не Узбекистан имеет ряд 
Преимуществ, в том числе такие древние города, как (Самарканд,, Бу- 
кара, Хива и другие с сохранившимися архитектурными комппексами, 
кивыми, ремеслами и фольклором, богатым историческим прошлым
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Это и есть «изюминка» внешнего вида (облика) «шелковый путь», ^  
торый кстати привлекает много туроператоров мира. *

Глобальным признается узбекско-японский проект промышлен. 
ной зоны по типу индустриального парка (Ташкент, Бектемирский р. 
он), инициированный в декабре 1996 г. Агенством по иностранным 
инвестициями и японской компанией «Сумитомо Корпорейш» 18 ав 
густа 1997 г был подписан протоком о намерении между «Сумитомо» 
и хокимиатом столицы совместно с АИИРУ, по которому первые два 
выступают основанными учредителями, а агентство продвигает про- 
ект. Его реализация предполагает строительство обособленной про
мышленной структуры, способной совместить 50-80 новых высокотех
нической промышленности. Парк компактно разместился на площади 
200га 70-80% его продукции планируется ориентировать на экспорт. 
Важна социальная значимость проекта, поскольку парк гарантирует 
порядка 20-25 тыс прямых рабочих мест. Привлекаемые инвестиции в 
случае его успешной деятельности оцениваются в $-15 млрд

Реализация указанных проектов по созданию в республике СЭЗ 
обеспечит приток иностранного капитала, даст толчок импорту новых 
технологий позволит осуществить структурную перестройку народного 
хозяйства на современной технической базе. Это будет идти одним 
этапом осуществления реформ направленных на повышение эконо
мического потенциала Узбекистана, рост благосостояния населения 
интеграцию в мировое хозяйство на равноправной и взаимовыгодной 
основе.

Мировой опыт показывает, что в свободных экономических зо
нах быстрее развивается производственная инфрастуктура, адекват
ное современной мирохозяйственной сфере. Это особенно важно для 
Приаралья, посколоку в результате непродуманного, расточительного 
отношения к водным ресурсам разрушена водная экономика, идет 
глобальное высыхания моря, снижается качество почвы из-за расту
щей засоленности и интенсивного использования химикатов, загряз
нены поверхностные и воды дальних рек наводняющих в Аральское 
море Растет уровень заболеваемости и смертности населения, в 
первую очередь детей, снижается средняя продолжительность жизни 
в регионе. Существует много возможных подходов к решению про- 
бпемы возрождения Приаралья. Одним из способов и эффективным 
вариантом возрождения могло бы стать поэтапное создание в регио
не особой свободной социально-экономической зоны. В настоящие 
время определенные результаты в этом направлении уже достигнуты,
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Узбекистан, Туркменистан и Казахстан с учетом особенностей данной 
Ьрритории и использования зарубежного опыта (США,* Китая, Япо

нии) приняли сходные по своим принципам законы о свободных эко
номических зонах, Разработка и обосновании выделения Приаралья в 
особую свободную социально- экономическую зону с точным указани
ем границ, нормативной базы и так далее требуют серьезных научных 
исследований, кокюые вместе с тем должны быть проведены в сжа
тые сроки и сбсечень; квалифицированными кадрами и ниточниками 

Финансирования. Поэтапное создание такой зоны должно предусмат
ривать оптимальные использование трудовых, природно- 

рюграфических и других ресурсов, организацию мощной сети пере
рабатывающей промышленности, льгот для предпринимательской 
деятельности. Это особенно важно для Приаралья поскопьку совре

менные технопогии мирового класса отличаются малой водоем ко
стью и высокой технологической жестокой.
[ Таким образом, создании в регионе современных производств 
на конечную продукцию, позволит значительно ослабить напряжен- 

•ность. вызываемую избыточностью предложения труда в приаралье, 
а это. в свою очередь, может дать положительный эффект в целом 
ряде проблем социального и демографического характера
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ГЛАВА 12

МЕЖДУНАРОДНЫЕ КОРПОРАЦИИ В МИРОВОМ 
ХОЗЯЙСТВЕ.

12.1МЕЖДУНАРОДНОЕ ПРОИЗВОДСТВО.

В настоящие время главным системообразующим фактором 
мировой экономики стало непосредственное международное проиэ- 
водство хозяйственных объединений, базирующиеся на международ. 
ном движении предпринимательского капитала в форме прямых и 
портфельных инвестиций. Прямые' капиталовложения дают право 
контроля над заграничными предприятиями (10=20%) владения ак
ционерным капиталом, контроль над формированием совета дирек
торов. Среди исследователей нет единообразного понимания между
народных хозяйственных объединений. Их именуют международны
ми, многонациональными, глобальными, сверхнациональными, 
транснациональными компаниями, корпорациями. Все эти названия 
отражают поиск соответствующего выражения различных функций 
компаний, действующих на различных национальных экономических 
пространствах.

Основа международного производства - ТНК. В западной лите
ратуре к многонациональным, транснациональным компаниями отно
сят предприятия, действующие в двух или более странах и в опера
циях которых содержится определенный зарубежный компаний 
(обычно 25%). Они имеют такую систему принятия решений, компо
нент позволяет осуществлять согласованную политику и общую стра
тегию из одного или нескольких центров. В отечественной литературы 
не все компании, имеющие прямые капиталовложения за границей, 
относят к транснациональным. Последние должны обладать значи
тельной экономической мощью, высоким уровнем конкурентоспособ
ности, быть международными по кругу интересов. По национальному 
составу капитала их делят на две группы; транснациональные (ТНК) 
и собственно международные, многонациональные корпорации. Ве
дущее место занимает ТНК, которые являются национальными по 
капиталу и международными по месту его приложения Международ
ные по капиталу корпорации немногочисленны и стоят на втором пла
не. К ним, например, относятся англо-голландские «Ройял дагг
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Ujerin», «Юниясвер», шведско-Швейцарская» ACEA) - Браун Бовери» 
И ДР Препятствием на пути развития международных по капиталу 

Ьщпаний выступает национальная плановость группировок капитала.
Упомянутые выше типы компаний, имеющие прямые капитало

вложения за границей; отнесены
к транснационалонемм корпорациям. Обычно эти компании 

представляю: собой разросшиеся в международном масштабе лроиз- 
аодстве.-игхе комплексы, анутоенние связи между составными частя
ми которых носят не рыночный, а производственный характер. Влия
ние их растет. В 1970г насчитывалось примерно 7 тысяч подобных 
объединений, а в 1995г их число превысило 39 тысяч В‘сферу их 
деятельности входило свыше 270 тысяч дочерних компаний и филиа
лов за границей.

В целом они коситролировали треть промышленных активов 
мира, но при этом следует отметить, что основная хозяйственная 
деятельность сосредоточена в странах базировании. На страны бази
рования приходится 2/3 активов

Основное место среди ТНК занимают крупнейшие компании. 
Исходя из критерия абсолютного размера продаж в 2 млрд. дэлл, к 
ним относят около 400 компаний. Все они входят в число крупнейших 
корпораций мира По объему своего оборота они нередко превосхо
дят ВВП целого ряда развивающихся и некоторых малых промыш
ленно развитых стран.

По организационной структуре ТНК, как правило, представляют 
[собой многоотрасвые концерны. Головная компания выступает опера
тивным штабом корпорации. На базе широко масштабной специали
зации и кооперирования она осуществляет технико-экономическую 
иолитику и контроль за деятельностью заграничных компаний и фи- 
риалое. Они обычно располагают комбинатной структурой, собствен
ными кредитно-финансовыми и исследовательскими учреждениями 

Формирование корпораций относится к 60- м - годам 20 века, ко- 
f гда ведущие компании западных стран начали осуществлять масси
рованный выьоз капитала. Их возникновению способствовал. Научно- 
технический прогресс (НТП). Углубление общественного разделения 
труда и внедрение новых технологий создавали возможности для 

^пространственного разъединения отдельных технологических про- 
I цессов, а появление новых средств транспорта и связи способствова- 
I ло реализации этих возможностей. Ранее единый процесс производ
ства в рамках локальных производственных единиц стал дробиться и

167



'

размещаться с учетом различий национальных факторов производи, 
ва

Внешнеэкономические операций крупнейших корпорации раз. 
виваются на основе широкой сети их заграничных предпариятией у 
100 крупнейших ТНК 38% их активов расположено за рубежом а за
граничные продажи составляют 48% их общего объема Наиболее 
интернационализированной компанией среди крупнейших ТНК явля
ется швейцарская «Нестле», объем ее зарубежных продаж составля
ет 98% их общегб размера, у «Филепса» этот показатель поставляет 
88%, у «АСЕА- Браун Бовери» - 87% у «Эксон»-79. у Продажи фи
лиалов и дочерних компании превышает объеме мирового экспорта

В результате их международных операции треть мировой тор- 
говпи осуществляется в рамках транснациональных комплексов

Стратегия ТНК основана на глобальном подходе, предусмат
ривающим оптимизацию резупьтатов не для каждого отдельного зве
на, а для объединения в целом. Принимая решение увеличить выпуск 
товаров или полуфабрикатов на каком-либо зарубежном рынке, кор
порация учитывает такие факторы, как важность данного рынка в от
ношении перспектив его роста, способность заграничных предприятий 
конкурировать с местными производителями анапогичной продукции, 
курса валюты, торговле ограничения, транспортные расходы Гло
бальные стратегия также исходит из конфигурации отрасли и её ко
ординации. При решении проблемы географии, территориального 
размещения предприятий возможен выбор от предельной концентра
ции до дисперсного размещения по многим странам различных функ
циональных блоков; исследования и разработки, материальное 
снабжение, производственный процесс, маркетинг, послепродажное 
обслуживание.

В условиях обострения международной конкуренции важным 
направлением развития ТНК стало формирование смешанных ком
паний с участием местного капитала, что ускоряет концентрацию 
капитала. Привлечение местных акционеров к участию в капитале 
дочерних фирм рассматривается также как способ принуждения 
«эмоциональных» и политических осложнений в стране действия до
черней компании. Участие местных акционеров в созданий возмож 
ность учета их интересов, хотя важнейшие решения принимаются 
штаб квартирой. Операции между подразделениями ТНК, располо
женными в разных странах, представляют собой существенную часть 
внешнеторговых оборотов и расчетов даже крупных западных стран
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| • Глобализация деятельности корпорации позволяет им переео- 
■дить из страны в страну в своих интересах огромные ресурсы. Кон- 
|К>етные проявления воздействия ТНК на экономику той или иной 
яВстраны зависит от экономической мощи субъектов отношений, поло- 
Вжения филиалов и дочерних компаний ТНК в стране пребывания.

Накопленный в мировом хозяйстве объем прямых иностранных 
капиталовложений в 1995 году составил 2,7 тринл. Долл Сша, увели
чиваясь ежегодно примерно на 230 млрд. долл Вывоз капитала резко 
возрос в последние десятилетия основными экспортерами произво
дительного капитала выступают ТНК промышленно развитых стран. 
На долго только пяти стран - США, Японии Великобритании, Герма
нии, Франции приходится свыше 70% кумулятивного объема прямых 
'капитаповложений за рубежом Экспорт капитала осуществляется не 
только ведущими в промышленном отношении западными странами.

I I  Он вывозится также из продвинувшихся в промышленном отношении 
■стран Азия и Латинской Америки (Тайвань Южная Корея, Сингапур, 
'■Бразилия)
I Интенсивное взаимопроникновение предпримательского капи-
Штапа позвопяет этим странам расширять сферы своей деятельности
■  использовать трудовые ресурсы ипи научно-технические достижения 

|1 принимающих стран для извлечения более высоких прибылей В все 
Н-это привело к концентрации транснационального предприниматель- 
Вства прежде всего в странах развитого капитализма
| В результате деятельности ТНК развивается международное
:1 разделении труда и создаются международные интегрированные сис- 
I  темы производства, позвопяющие размещать отдепьные технологи- 
I ческие цепочки изготовления изделий (в целях повышение их конку- 

№ рентоспособности) в различных странах.

12.1.ПЕРСПЕКТИВЫ СОТРУДНИЧЕСТВА УЗБЕКИСТАНА С 
ТРАНСНАЦИОНАЛЬНЫМИ КОРПОРАЦИЯМИ.

J За 10 лет проведения экономических реформ Узбекистан до-
■ бился неплохих оезулвтатов. 3 достижении поставленных целей зна- 
I  чительна роль иностранных инвестиций. Развивающаяся экономика
■ Узбекистана предоставляет иностранным инвестором большие воз- 
В можности для капиталовложений. Законом «Об иностранных инвести- 
В циях» и «О гарантиях и мерах защиты прав иностранных инвбсторов», 
В утвержденными на XI сессии Олий мажлиса Республики Узбекистан
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(1998 год) установлены поавовые и организационно экономические 
основы осуществления иностранных инвестицией на территории рес 
публики.

Сни. определяют пооядок осуществления иностранных инве
стиции чэ теоритории республики обеспечивай" политические Эко. 
номические и финансовые гаоантий эф<Ьективной деятельности ино
странных инвесторов, устанавливают предоставляемые зарубежны
ми инвесторам льготы и гарантии и направлены на привлечение и 
рациональное использование иностранных финансовых, материаль
ных, интеллектуальных и других ресурсов, современной зарубежной 
технологии и управленческого опыта с цепью содействия развитию 
экономики респубпики, включение в мирохозяйственные связи В на
стоящее время наглядным примером взаимовьн одного и допговре- 
менного сотрудничества предприятий Узбекистана с ведущими транс
национальными корпорациями, способствующими выходу нашей про
дукции на региональный и мировой рынки, служит деятельность груп
пы ДЭУ в нашей стране. Группа ДЭУ входит в число 100 крупнейших 
ТНК мира с общим объемом зарубежных активов в 11,9 млрд. долла
ров США. На предприятиях фирмы за рубежном работают 28100 че
ловек. Общая глобальная сеть группа ДЭУ на 1 января 200 года в со- 
ставпяпа 261 за рубежную дочернюю компанию и 123 за рубежных 
представительства
Итогом сотрудничества нашей страны с группой ДЭУ стало строи
тельство и введение за короткий срок (всего 3 года ) в строй автоза
вода «Уз ДЭУ авто» Узбекистан стал 28 страной мира, производящей 
автомобили. При этом идет целенаправленная и постоянная рэбота 
над локализацией производства поодукции. В 2000 году в республике 
производилось около 80 % комплектующих деталей к выпускаемым на 
заводе автомобилям. А это целая сеть современных предприятий, 
дополнительные рабочие местэ, новые прогрессивные технологии. 
Уже сейчас на совместных предпринятых, образованных с группой 
ДЭУ , выпускается более 130 комплектующих деталей, предусматри
вается производство двигателей, задних осей домкратов , блоков пе
далей, жгутов и других комплектующих изделий на совместных пред
приятиях « Уз Саплины», «Уз Квангджны» и Уз ДеУ двигатель 
Вместе с тем и другие наши крупные корпорации приобретают опыт 
сотрудничества с зарубежными компаниями Например.
«Узбек нефтегаз» в сотрудничестве с консорциумом «Кеппог» (США) 
осуществипи строитепьство Компрессорной станции для обратного

■нагнетания газа в пласт на месторождении «Кокдумолок ; в месте с 
Консорциумом «Тек Нин» (Франция) - «Марубени» - Джей Джи Си» 
■(Япония) вилось строительство Бухарского нефтеперерабатывающего 
■завода: совместно с фиомой «Муцин» (Япония) ведется работа по 
Кеконструкции Ферганского нефтеперерабатывающего завода. Про- 
I ект Шурталиского газо-химического комплекса по производству 125 
|тысяч тонн полиэтилена и 137 тысяч тонн сжиженного газа в год, 

■стоимос ь только технологической части которого составляет более 
I  чем 500 млн. долларов США осуществляется с консорциумам «АВ В 
I Луммус Глобал* (США) - «Муцин» (Япония)
■Технологические Изменения на трэнспооте и а системе связи активи- 

|Вэировали перемещение товаров, услуг, Капиталов, производств, спе
ц и а л и с т о в  и способствовали резкому снижению международных 
■транспоотных расходов и стоимости услуг связи. Удаленность Узбе- 
■кистана от морских транспортных коммуникаций во многом сдержива- 
I  ет развитие внешнеэкономических связей, увеличивает издержки экс- 
■порта товаров, снижает конкурентоспособность продукции.

| ; В этих условиях принимаются ни маются меры по развитию транзит- 
I  ных транспортных коридоров, ведущих к морским портам в том числе 
I в рамках проекта ТРАСЕКА при технической помощи Европейского 
■Союза (Программа ТАСИС) , осуществляется реконструкция и строи- 

I Втельство горного участка автодороги Ташкент - Ош с прокладкой тон- 
Внелей « Кимжек» и Резак» строится железнодорожная линия Навои - 
■Учкудук - Турткуль - Нукус.
■Для инвестиционной программа Узбекистана приоритетнее значение
■  имеют проекты развитие современных систем коммуникацией. Этим 
■проектам оказывается государственная поддержка (содействие в фи- 
I  нансировании. предоставление налоговых и иных льгот, организации 
I  государственною мониторинга) Предусматривается временное осво- 
I  бождение от налогов, предоставление режима льготного налогообло- 
I  жения и ускоренной амортизации, таможенных преференций .

В реализации этих мер принимают участие и зарубежные стра- 
I  ны. Так, в рамках «Официальная помощь развитию (ОДА) правигель- 
I  ством Японии предоставлен льготный кредит для осуществления 
I  проекта развития сети телекоммуникаций в республике. Изменения в 
I  мирохозяйственной ситуации приводят к глобализации предпринима- 
I  тельства, более тесному сотрудничеству крупных и малых предпри- 
I  ятий в рамках субподрядных отношений способствуют самостоятель- 
I  ному выходу малых предприятий на внешние рынки. Как показывает

170 171



опыт промышленно развитых стран в рыночной экономике кооперация 
и контроль за производственными процессами осуществляются круп
ными корпоративными объединениями, которые обладают значи
тельными производственными и банковскими активами, позеоляющи. 
ми им осуществлять межотраслевой перепив капитапа Основную 
роль при этом допжны сыграть финансово - промышленные группы 
(ФПГ), способные обеспечить кооперирование взаимозависимых спе
циализированных производств осуществляя жизненный цикл; «НИР . 
опытно- конструкторских разработок инвестиции -подготовка- 
производство-сбыт послепродажное обслуживание».

Важной формой внешнеэкономических связей этих структур 
должна стать научно-производственная кооперация производства, 
охватывающая все стадии жизненного цикла изделий. Такая коопера
ция в первую очередь с ведущими ТНК, особенно в наукоемких от
раслях промышленности (машиностроение, автомобилестроение, са
молетостроение, электротехническая промышленность), позволит 
создать новую конкурентоспособную на мировом рынке продукцию, в 
сравнительно короткие сроки повысить технический уровень произ
водства и снизить его издержки, улучшить организацию и управлении 
производством на основе внедрения достижений информатики, элек
троники, контроля за качеством продукции. Определенное место в 
инвестиционном сотрудничестве США с недавнего времени занял Уз
бекистан, хотя потенциал этих отношении отнюдь не исчерпан На 
сегодня насчитывается 255 американских и совместных узбекско- 
американских кампании; успешно работающих на нашем рынке Ин
вестиции из США вкладывается как в добывающие, так и в перераба
тывающие отрасли экономики Узбекистана, в развитии телекоммуни
кации. Среди них наиболее крупных и известных СП с американскими 
партнерами СП Заоавшан - Ньюмоний. СП «Ангрен голд Компании», 
(золотодобывающая отрасль), Гаэкомлресор- Газмоторс, “Рубикон 
Байлэс" Коммюнйкейши (телекоммуникации). Кока-Коля игимлиги 
Ташкент (пищив'ое) СП «Уз Кейс Маш» Сп «Уз Кейс Трактор», «Уз Ки- 
минзмотор», СП «Уз Кейс Сервис», «»Уз Кейс Сервис», «Узбекинвест 
Интернешнл» (сирихоеание).

Национальным банком внешнеэкономической деятельности 
республики Узбекистан установлены и активно поддерживаются 
взаимоотношения с 16 банками крупнейших финансовых институтов и 
фондами США, среди которых Гейз. Манхетен Банк» «Банк Оф Аме
рика» Дже Ли Морган, Банк оф Ною-Йорк; укрепляются связи с компа-
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||ией АИГ, Корпорацией частных инвестиции за рубежом (ОПИК) и 
риогими другими корпорациями США. С 1995 года Узбекистан со-

Еудничает крупнейшим банком Швейцарии (КСФБ) который является 
икэльный кредит С ВИСС ФЕРСТ Бостон работает с финансовыми 
ститутами и предприятиями Узбекистана по следующим направле
нием: корреспондентские отношения международные платежи, торго
вое финансирование, казначейские операции, проектное финансиро

вание КСФБ имеет 8 банков - корреспондентов в Узбекистане,, кон
центрирует значительные кредитные ресурсы для финансирования 
депорта хлопка, оказывает активную техническую помощь и обуче

ние Республика Узбекистан занимает центральное место в стратегии 
Вперации КСФБ в средней Азии Политическая стабильность управ
ляемость, рост и резупьтативность экономических реформ позволяет 
■ССФБ принимать пеоспективные планы своей деятельности в Узбеки
стане

Сегодняшние интересы КСФБ - это возможное участие в рын-

Р государственных и корпоративных ценных'бумаг, структурирован- 
i долгосрочное финансирование проектов, экспорта республики, 
стие в выпуске евробондов, размещение акций предприятий Узбет 
тана, реструктуризация и финансирование долгов республики 

Главным партнером КСФБ в операциях в Узбекистане является 
Национальный банк ВЭДРУ
В августе 1998 года в Республике Узбекистан было открыто 
Представительство Дрезднер банка АГ, - Банк является членом 

Германской ассоциации банков и ABECR известной Банковской 
■группы, образованной в 1974 году рядом европейских банков'с 
[целью предоставлении коопорациям и частным клиентам полно
го ассортимента банковских и финансовых услуг. Корпорация 
Имеет 300 тысяч служащих в 11 тысячах филиалов в 120 странах. 
Главой банка является господин Норберт Майер. Со дня основа

ния представительство активно изучает и внедряется в экономи
ческий рынок Узбекистана считая основными своими задачами в 

г. Ташкенте следующие;
I предоставление наиболее полной информации о дея

тельности и услугах банка;
II. установление контактов с деловыми партнёрами Узбе

кистана.
III. Проведением деловых переговоров и встреч с обсужде

нием возможных проектов;



IV. Привлечение * сотрудничеству министерств государе 
венных институтов , предприятий, учреждений 

Даже из поверхностного анализа деятельности Дреэднер банка 
АГ видно, что он является крупным универсальным банком, предос- 
тавляющим своим клиентам весь спектр банковских услуг с учетом 
требований современного делового мира, обладающий значительным 
объемом капитала и высоким оейт ингом В связи с этим предоставля
ется целесообразное сотрудничестве коммерческих банков Узбеки
стана с Дрезднер банком АГ в следующих сферах,
■ расширения отношений в области одинансирования экспертно - 

импортных операцией,
■ развитие взаимоотношений в области предоставления финансо

вых консультаций, обучения и подготовки кадров, организации се
минаров;

■ расширение инвестиционных услуг клиентам по инвестиционными 
возможностям в Узбекистане

Инвестиционный климат в любой стране прежде всего зависит от по
литической стабильности. Наличие этого фактора дает возмож
ность привлечения иностранных инвестиций, направленных не на 
получение сиюминутной прибыли, а на реализацию долгосрочных 
инвестиционных проектов.

В центрально-азиатском регионе, как выше было оказано, велика 
роль транспорта. Он всегда был и будет большим, чем просто одним 
из видов отраслей народного хозяйства
Современные транспортные артерии расположены на пересечении 
древних торговых путей, исторически служивших средствами комму
никаций между Европой и Азией.
Великий шелковый путь, некогда соединявший народы Европы и 
Азии, в свое время выползнями прогрессивную роль развитие связей 
между государствами В настоящее время железные и автомобиль
ные дороги является связующей нитью, которая поддерживает жиз
недеятельность экономики всех государств Центральной Азии. По
этому з настоящее время в республике осуществляется комплекс 
крупных работ по строительству новых и реконструкции существую
щих железнодорожных путей. Определены основные инвестиционные 
проекты, некоторые из которых уже реализуются Три проекта объяв
лены государственной целевой программой - это электриф икация 
железнодорожных линий Самарканд - Бухара - Ходжадавлет и Самар-
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Карши - Бухара, а также строительство новых железнодорож- 
х линий Навои - Учкудук - Султаниздаг - Нукус и Гузар - Кумкурган 

Замеченный в сроки ввод новых маршрутов позволит помимо созда
ния единой сети железных дорог Узбекистане даль импульс к разви
тою в малообжитых районах современной горнодобывающей и пере- 

тывающей промышленности, значительно сократит расстояние и 
«и доставки грузов, даст новые рабочие места населению Узбеки- 

ане
.жительство осуществляется с привлечением иностранных инве
нцией. Это - Японский банк международного сотрудничества, (быв

ший фонд зарубежного экономического сотрудничества.)
■Азиатский банк развития,
'-Европейский банк развития;
■Совместно с фондом ОЕСФ, продолжается работа по Проекту. «Со
вершенствование пасса жирного железнодорожного транспорта,» 
■кредитная линия которого составляет более б млр. япон тен В рамках 
проекта заканчивается строительство в Ташкенте современного ваго
норемонтного завода с программой капитального ремонта пассажир
ских вагонов 450 ед в год, предусмотрена покупка 25 новых пасса
жирских вагонов.
Стоимость Проекта реконструкции железных дорог составляет 126 
млн. долларов США, в том числе 70 млн. долларов США 15, 6 % от 
общей стоимости проекта ) Оставшаяся сумма в размере 56 млн. 
долларов США (44,4 % ) покрывается за счет собственных средств 
ГАЖК «Узбеки стон темир нулларп.»
hporpecc в области реформ железнодорожного секторы позволит 
Ьбеспечить устойчивый экономической рост Республики Узбекистан
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ГЛАВА 13

НОВЫЕ ИНДУСТРИАЛЬНЫЕ СТРАНЫ В СИСТЕМЕ МЕЖДУ 
НАРОДНЫХ ЭКОНОМИЧЕСКИХ ОТНОШЕНИЙ

13.1. ПОВЯВЛЕНИЕ НОВЫХ ИНДУСТРИАЛЬНЫХ СТРАН

Характерной чертой развивающегося мира выступает нарас
тающая неравномерность социанльно-экономического развития Про
цесс экономической дифференциации усилия в 80-90 годы. Он разви
вается по различным направлениям - уровням экономического раз
вития, народно-хозяйственным структурам, положению в мировом 
хозяйстве Неравномерность социально экономического развития 
частично унаследована от колониального периода

Расширение промышленного производства в метрополиях при 
недостаточной обеспеченности некоторых из них минеральными, ре
сурсами стимулировало развитие соответствующих добывающих от
раслей в колониях. Относительно невысокое содержание минералов 
особенно цветных, требовало организации их переработки на месте, 
чтобы избежать больших транспортных расходов. Так Япония до вто
рой мировой войны создала в Корее коупиые металлургические и хи
мические производства, продукция которых вывозилась в метропо
лию. На кануне второй мировой войны Корея превосходила все ази
атские страны, вместе взятые, по объему производимой продукции 
химии и черной металлургии. В 1938 году в колониях зависимых стран 
и территорий (Аргентина, Бразилия, Египет. Индия, Колумбия, Малай
зия, Мексика, Сингапур, Таиланд, Филиппины, Корея) приходилось
73,3 % продукции обрабатывающей промышленности всей зависимой 
периферии, в 1949 г —70.1 % .

В 50-60 годы появились еще 10 стран (Венесуэла, Индонезия, 
Иран, Марокко, Нигерия, Пакистан, Перу, Пуэрто-Рико, Саудовская 
Аравия, Чили)удельный вес которых в промышленном производстве 
развивающихся стран начал быстро расти и достиг в 1973 году 17, 2 
%. В Последующие годы в силу политических потрясений в ряде пе
речисленных выше стран 1емпы промышленного производства всей 
группы замедлились и их удельный вес не изменился.

В 70-е годы повысилась доля латиноамериканских стран. Этот 
рост происходил на фонй довольно резкой неравномерности их эко
номического развития, и определился несколькими странами, прежде
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i, Бразилией и Мексикой Среднегодовые темпы ВВП Бразилии в 
70 годы достигли 7,1 %, Мексики -  6,2 %. В начале 80- годов на 

рии этих стран производилось свыше 3/5 ВВП региона, а в 
е 50-х годов немногим более 2/5.
Подобные тенденции в этот период были характерны для стран 
-го Востока доля которых увеличилась с 15 до 19 % ВВП стран 
го мира.

Такое ускоренное развитие объяснялось нефтяным бумом 70- х 
В других регионах за исключением дальневосточных стран эко- 
гский рост оказался замедленным
В ходе промышленного развития выделилась группа новых 
Приальных стран (НИС) В 70-80 - годы для них были харак- 

ы более высокие темпы хозяйственного развития, превышающее 
югичные показатели других развивающихся и промышленно раз- 
х стран Ведущей отраслью экономического развития почти всех 

стала обрабатывающая промышленность Основной статьей 
та практически всех НИС стали товары обрабатывающей про- 
енности. У 15 стран они превышают 50 % их экспорта.
В экономическом развитии для большинства из них характерны 

енции, присущие зрелой капиталистической экономике. -Идет 
концентрации производства и капитала, формируется фи- 

ый капитал. В наиболее развитых странах образовались ТНК 
нно отчетливо это проявилось в Южной Корее, Тайване, Син- 
. Бразилии, Мексике, Аргентине. Латиноамериканские НИМ об- 
т более мощными экономическим потенциалом по сравнению с 

очно-азиатскими. Но в азиатских НИС сформировался более ши- 
й круг источников финансирования развития. В этой подсистеме 
ивающегося мира создавались преимущественно трудоемкие 

риятия по выпуску массовой потребительской продукции. В ла- 
мериканских НИС основной упор был сделан на развитие мате- 

мких и капиталоемких отраслей в обрабатывающей промыш- 
и В силу ряда дефектов в 90- годы латиноамериканские НИС 

ись в кризисном состоянии; бремя долгов превысило воэмож- 
и их погашения. В 80- гады появипось второе и третье поколение 
IX индустриальных стран, в их числе Малайзия, Таиланд, Индоне- 

L Индия, Филиппины.
Изменения в темпах индустриализации вызвали разноплановую 
ику экономического роста различных регионов развивающегося 

, что привело к изменению их положения в данной подсистеме и
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в мировом хозяйстве в целом В 80- годы значительно усилили свои 
позиции Восточная и Южная Азия, главным образом в результате бы* 
строго экономического подъема восточно-азиатски* стран Сократи 
лась в мировом' производстве допя Западной Азии. Однако, несмотря 
на понижение доли стран Западной Азии, азиатские- грсударства в 
целом за годы независимости значительно упрочили свои Позиции в 
мировом хозяйстве. Если в 1960 г на них приходилось 1% ВМГГ,. т0 в • 
1997 г. -  13, % (23, ВМП по покупательной 30,9 способности валют) 
позиции Латинской Америки ослабли.

Важные изменения произошли в положении отдельных стран, в 
1996 году три из десяти крупнейших экономик мира относились к раз
вивающимся странам -  КНР, Индия, Бразилия. Объем их ВВП, под- 
считанный на основе паритета покупательной способности валют, 
был выше, чем у Канады. По этим подсчетам КНР вышел на второе 
место в мире, уступая только США. Изменение экономического поло
жения отдельных регионов и стран определяется многими факторами 
Это различия в масштабах национального хозяйства, наделенное™ 
минеральными ресурсами, в подходах к осуществлению стратегий 
развития, в условиях международной торговли, в демографической 
ситуации, бремени внешней задолженности. НИС развивались раз
ными путями, используя различные модели развития.

Высокие темпы роста достигались за смет высокой нормы нако
пления, использованных современных технологий, высокой произво
дительности труда Эти функции роста осуществлялись при сочета
нии рыночных инициатив, государственного регулирования и пред
принимательства. Опыт восточно-азиатских стран показап, что прави
тельственные бюрвкраты могут размещать ресурсы столь же эффек
тивно, как и частные рынки.

Для ряда стран важную роль сыграли геополитически* факто
ры В частности, до недавнего времени Гонконг, Малайзия, Таиланд, 
Тайвань, южная Корея выступали опорными пунктами в борьбе про
тив социализма Практически во всех этих странах они оказались в 
сфере особых экономических интересов западных держав, прежде 
всего США и Японии На долю финансовых ресурсов, направляю
щихся западными странами Третьему миру. Развивающиеся страны 
прилагают усилие, чтобы выбраться из положения бедных и бедней
ших государств. Доля стран Третьего мира в мировом производстве 
увеличилась, что заставляет эти государства искать поддержку со 
сторону международного сообщества., *

<• г •
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13.2. ВНЕШНЕЭКОНОМИЧЕСКАЯ ПОЛИТИКА НОВЫХ ИНДУ
СТРИАЛЬНЫХ СТРАН

Одним из направлений экономической политики освободивших- 
я стран являлось национализация иностранной собственности.
рлько с 1960 по 1974 гг в 62 развивающихся странах произошло 875 
Случаев национализации иностранных предприятий, главным обра- 

jom 'горнодобывающих и плантационных Основная волна национали- 
вции пришлось на 70 е годы. Национализация, ликвидация концес- 
ионной формы предпринимательства и экстерриториальности ино

странных компаний, офаничение непосредственной эксплуатации 
природных и людских ресурсов означали крушение внешнеэкономи- 
Ьских методов эксплуатации, относительный переход к экономиче
ской эксплуатации этой подсистемы. Следует при этом отметить, что 
■осударствление предприятий часто не означало полного разрыва с 
юмпаниями западных стран. Внешнеэкономическая политика подав- 
«ющего большинства государств была направлена на стимулирова- 
|ие национального производства и ограждение внутренних рынков от 
■икуренции. Огромный разрыв уровня экономического развития с 
Ьомышленно развитыми капиталистическими странами вызвал не- 
вбходимость проведения гибкой протекционистской политики для уко- 
Ьнения модернизации отсталых хозяйственных структур. В частно
сти, валютный курс нередко поддерживался на завышенном уровне, 
что позволяло национальным предприятия приобрести необходимое 

Ворудование за рубежом по заниженным ценам. Но подобная прак- 
||йка одновременно сдерживала развитие экспорта Развитие хозяйств 
ввых индустриальных стран, таких как Южная Корея, КНР, Индия, 

Таиланд, Малайзия, во многом определялось расширением ее внеш
неэкономических связей, важнейшее место среди которых занимала 
(нешняя торговля. В 60-80 годы темпы внешней торговли в 1,5 -  4,0 - 
■за превосходили темпы прироста ВВП, Так, в 60-годы среднегодо- 
Вй прирост экспорта составлял 33,4 % в 70- 39,8, в 80 -  14,5 в 
“ ;0-1994гг -  10%. Быстрый рост внешней торговли явился результа

том воздействия различных факторов и условий, в том числе внешне- 
овой политики, на процесс формирования и расширения экспорт-

о потенциала страны. Некоторые из выше указанных стран не от- 
.тся к странам свободного торгового режима (Южная Корея, КНР): 
вительство, играя доминирующую роль в экономике, осуществля-



ет прямой и косвенный контроль внешнеэкономических связей п 
Недавнего времени внешнеторговая политика по существу предста ° 
ляпа собой систему протекционистских методов развития экспорта 
лицензирования импорта. С начала 70- годов была введена систем" 
жесткой зависимости объемов импорта от размеров экспортной вы
ручки. Согласно этому, компании получили право импортировать то
вары, стоимость которых не превышала величину экспортных лоступ- 
лений этих компаний. В отличие от потребительских товаров, импорт
ного оборудования и промежуточных товаров освобождался от каких- 
либо пошлин и пользовался льготным тарифом. Исключение состав
ляли материалы, производство которых в какой-то степени получило 
развитие. Высокие темпы внутреннего оборота привели к росту зна
чения таких стран, как Южная Корея на мировых рынках Ее доля в 
мировом экспорте составляла в 1996 году -  2,4 %. Увеличилось во
влеченность стран в международное разделение труда, о чем свиде
тельствует коэффициент эластичности экспорта и импорта по отно
шению к ВВП и рост экспортной и импортной квот. Экспортная квота 
достигла 36 % ВВП (1960- 1,1 %; 1990 -  30,1 %) и несколько уступает 
соответствующему показателю Таиланда..

Существенные изменения произошли в структуре внешней 
торговли. В товарной структуре экспорта существенно увеличилась 
доля продукции материалоемких и наукоемких отраслей и сократи
лась доля трудоемкой продукции. Наиболее динамичной и перспек
тивной статьей экспорта продукции обрабатывающей промышленно
сти стали электронные и электротехнические изделия. В группе 
транспортных средств важное место занял вывоз автомобилей и зап
частей к ним -  выше 3 % всего экспорта.

В структуре импорта основное место занимает промышленное 
оборудование, сырье и продовольственные товары Значительная 
часть промышленных матёриалов и топлива (41 %) и 25 % капиталь
ных товаров реэкспортируются Удельный все сырья и топлива пре
вышает половину импорта.

Успехи экономики новых индустриальных стран обусловлены 
эффективностью инвестиционной политики, заключающейся в уста
новке на развитие экспорта. Более 3000 международных компаний 
более чем из 40 стран вкладывают средства в экономику таких страна 
как Малайзия, ставшей одной из ведущих мировых экономических 
зон, занимающихся оффшорным производством. Зарубежным инве
сторам предоставляются в Малайзии очень большие возможности,
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Кцпример допускается 100% - иностранное владение проемами, если 
Соспортируется 80 % или более 80 % производственного продукта. 
«Валютный контропь может быть охарактеризован как либеральный 
■Свободно производятся все платежи за границу, включая режетрифи- 

кацию капитала и перевод прибыли. Весьма эффективен метод при
влечения долгосрочных инвестиций в экономику Малайзии посредст
вом создания свободных зон для промышленных компаний, произво
дящих продукцию или занимающихся сборкой продукции для экспор
та. Таким зонам устанавливается минимум таможенных формально
стей, предоставляется возможность беспошлинного импорта сырья, 
смплектующих, машин и оборудования. В настоящее время в стране 

создано 12 таких зон. Благодаря эффективной государственной поли
тике Малайзия, Южная Корея, Сингапур, Гонконг и Тайвань олице
творяют собой динамизм экономического роста.

Социально-экономический рост стран обусловлен такими осно- 
юполагающими принципами ее развития, как мирное сосуществова

ние различных этнических групп, обязательность улучшения качества 
кизни, расширение занятости в сфере производства, целенаправлен
ная борьба с бедностью. Одним из наиболее важных факторов инду- 
гтриального развития стран Юго-Восточной Азии является то, что при 
высокой активности государства в области экономики экономическая 
яратегия ориентирована на интенсивное развитие иностранного сек
тора.

Либеральная политика в сфере торговли и капиталовложений 
юзволила муниципальным корпорациям участвовать в выгодных ме
ждународных операциях, что послужило базой для развития внутрен
ней промышленности, которая началась с умеренного протекциониз
ма Открытость экономики создает благоприятные условия не только 
для внутригосударственного экономического роста, но и для вхожде
ния стран в мировой процесс гпобализации экономики.
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ГЛАВА 14
»

ГЛОБАЛЬНЫЕ ПРОБЛЕМЫ И МЕЖДУНАРОД. 
НЫЕ ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ОТНОШЕНИЯ

14.1. СУЩНОСТЬ И ПОНЯТИЕ ГОЛБАЛЬНЫХ ПРОБЛЕМ В 
СОВРЕМЕННЫХ УСЛОВИЯХ

Суть глобализации -  в росте международных связей, 
взаимозащиты стран, распространении новых технологий, единых 
стандартов жизни Этот процесс идет во всех сферах, сам по себе, 
без плана. Его двигателем является исконные человеческие каче
ства , стремление к лидерству, к подражанию. Впервые вопрос о 
существовании глобальных проблем был поставлен в середине 80- 
годов рядом международных организаций (ООН, Римским клубом, 
ОБСЕ, ОЭСР), а также ежегодными совещаниями стран «Большой 
семерки», а также мировой общественностью. Универсальность и 
глобальность проблем связана с тем, что они касаются всех стран 
земного шара, независимо от их общественно-политического строя . 
и не могут быть решены одной или группой государств.

Глобальные проблемы оказывают все большее воздействие на 
социально-экономическое развитие стран в негативном аспекте и мо
гут быть решены лишь совместными усилиями всех государств мира 
Глобальные, проблемы, как правило, определяются ходом развития 
всего человечества* характером совершенствования производитель
ных сил современного общества.

Многие глобальные проблемы являются важными элементом 
современных международных экономических отношений и все боль
ше становятся их неотъемлемой частью.

Как и во всем. в. глобализации есть свои плюсы и минусы Сна
чала о плюсах;

1. Мировая экономическая система. На глобализацию эко
номики работают мощные банки и транснациональные кор
порации (ТНК). Заключено множество международных со
глашений: о свободной торговле, об открытых квотах и т.д. 
Страны с однотипной экономикой и идеологией стремятся к 
глубокой интеграции Пример -  Европейское Сообщество

2. Техника. Спутниковая связь, сотовые телефоны, интернет 
охватываёт всю планету и сделали информацию доступной
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всем. Международный транспорт увеличил потоки пассажи
ров и грузов.

f 3 Политика. Всеобшее распространение получили стандарты 
демократии и защиты гражданских прав. Обедняющей си
лой является 004 . Она осуществляет и координирует ока
зание гуманитарнЬй помощи. Совет Безопасности совмест
но с Европейским Сообществом и НАТО успешно останав
ливают локальные военные конфликты, ограничивая их 
расширение.

4. Экология. Забота об окружающей среде становится частью 
«морали человечества». Проводятся международные кон
ференции, заключаются соглашения по защите природы. В 
целом -  глобализация способствует распространению идей 
гуманизма: защита гражданских прав, равенства, борьбы с 
бедностью, просвещения. Но к сожалению не все так благо
получно. как кажется на первый взгляд.

К числу глобальных проблем, относятся следую
щие:
' 1. Сохранение мира и прекращение гонки вооружения ради 

экономического развития и построения процветания об
ществ,

2. Вынужденная миграция больших масс людей, обусловлен
ная локальными войнами, конфликтами, появление особой 
категории населения -  беженцев;

[ 3. Глобализация не остановила и даже усилила расслоение 
стран: вперед выходят богатые, умные, энергичные Те, кто 
не сумел включится в мировую экономику, обречен на от
ставание, что ведет к обострению политической стабильно
сти, как это случилось в 1996 году в Индонезии, где мил
лионы людей оказались в бедности.

[ 4. Финансовые кризисы в одной стране могут охватывать 
попмира -  как это случилось 1998 году.

5. Вынужденная миграция больших масс людей в поисках 
лучшей жизни и экономической свободы.

I 6. Продовольственная проблема и меры по ее решению, осо-
I бенно в Африке, Азии и Латинской Америке.
\ 7. Преодоление загрязнения окружающей среды, .угрожающего 

самой жизни на земле, и решение экологической проблемы,

183



е Рай- £!,
.которая охватывает практически все reornarh^ 
оны мира. чес*ив

Все выше названные проблемы взаимосвязаны и треб 
таточно быстрого комплексного решения. Правительства Т АОс* 
родные организации, видные политики, ученные, бизнесмен 
сходятся в том, что только объединенными усилиями можно*5' ~ 806 
эти глобальные проблемы, так как повсеместно идет крушениеРвШИТь 
национальных корпораций. Некоторые из них по богатству прев3**** 
дят бюджет средней страны и становятся важной политической^ 

Часто международные торговые и финансовые связи испол^ 
ются для отмывания капиталов, торговли наркотиками и оружие 
служат средством маскировки для политических террористов. "  М 

Распространение голивудской низкопробной продукции и поп 
музыки вытесняют национальную культуру и даже угрожают самобыт
ности некоторых народов.

Одновременно снижается уровень морали, что отчасти способ
ствует росту преступности.

С решением глобальных проблем тесно связана проблема мо
дернизации действующей системы международных экономических 
отношений. С одной стороны, это самостоятельная проблема, а с дру
гой -  она связана с каждой из указанных глобальных проблем, кото
рые могут быть решены мировым сообществом путем конструктивно
го диалога.

Для решения голобальных проблем нужны определенные пред
посылки, к числу которых можно отнести следующие:

Во-первых, необходимо создание конкретных условий, для 
развития и укрепления мировой экономики путем сокращения воен
ных расходов, ежегодная сумма которых составляет около 1 трлн. 
долл. При этом 25 % всех НИОКР пока еще направлено на военные 
цели.

Во-вторых, целесообразно обеспечить экономическую ста
бильность и равенство экономических возможностей для всех. Для 
этого необходимо перестроить и повысить эффективность междуна
родных экономических отношений путем постоянного экономического 
роста, снижения инфляции и безработицы, обеспечение с т а б и л ь н о с т и  

товарообмена и более открытого доступа на мировые рыжо|. 
новления справедливых мер для мировых цен, принятия эффе g. 
ных мер для стран строящих рыночную экономику, осушес18̂ ^  
шагов, направленных на снижение стран, внешней задолжен

_____„ваюшихся стран,' увеличение помощи со сторооны развитых
ЩЕиЗапад и международных организацией на нуждь.| развития ос- 
2 ^ ых стран Африки, Азии и Латинской Америки

В-третьих целесообразно осуществить энергическую разработ
к и  решение экологических проблем так, как производственная и бы- 
5LаЯ деятельность человечества и бытовая деятельность чеповече- 
K g  вступила в критическое противоречие с экружаюи рй  средой. В 
Е а с т и  защиты окружающей среды проведены определенные мепо- 
-^(ятия, однако это лишь небольшая часть наиболее «крупных меро
приятий в области охраны окружающей среды будет ос;уществпена в 
Su _ веке, как опредепенная расплата стран и народдов за эгоизм, 
Ароявленный в последние два-три века, приведший к ухудшению 
экологии земного шара.

В-четвертых, необходимо расширить и укрепить международ
ное сотрудничество и сближение национальных хозяйоств Поскольку 
решение глобальных пробпем требует больших денежных затрат, то 
необходимо в рамках мирового сообщества найти, жаконец, такие 
формы и методы управления и регулирования, которые бы позвопили 
поддерживать стабильность как национальных эконом ик так и сло
жившуюся систему современных международных экономических от
ношений в целом.

14.2. ОСНОВНЫЕ НАПРАВЛЕНИЯ МЕЖДУНАРОДНОГО ЭКО
НОМИЧЕСКОГО СОТРУДНИЧЕСВТА В ОБЛАСТИ ГЛЮБАЛЬНЫХ

ПРОБЛЕМ* • %
К числу наиболее важных направлений международного эконо

мического сотрудничества в настоящее время относится экология, 
дальнейшее разоружение, область освоения космоса мирового океа
на, продовольственная проблема, стабильность мировой финансовой 
системы,

Рассмотрим каждое из этих направлений.
Экология и предотвращение загрязнения окружающей сре- 

Ды. В настоящее время человечество осознало, что существует кри
в а я  экологическая ситуация, которая выражается в загрязнении 
•тмосферы, почвы рек, морей, океана, в уменьшении зеленной среды 
(леса на земле) В связи с этим с конца 60 -  гг. экология становится 
“•Фокой сферой международного сотрудничества. Начало ему поло- 
* Ил Римский клуб, созданный в 1968 году и провозгласивший необхо-
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димость активного сотрудничества в борьбе с загрязнением окру, 
жающей среды.

Окончательно оно оформилось на стокгольмской конференции 
1972 года в виде «Стокгольмского плана действий». В результате в 
международную практику были ведены нормы экологического права а 
защита окружающей среды стала сферой пристального внимания 
правительства и международной общественности.

Развитию международного сотрудничества в области экологии 
способствовала система Международных организаций в системе 
ООН, в частности Европейское агентство по охране окружающей сре
ды (ЮНЕП), а также ряд организаций на независимой основе, такие 
как «Зеленный шар», «Принципы», которые принимают активное уча
стие в борьбе против сброса токсических радиоактивных отходов, 
строительства производств, опасных для природы, животного мира и 
человека. Охрана окружающей среды и экологическая политика в на
чале 90- годов становится неотъемлемой частью финансово- 
экономической политики большинства стран мира, а также частью со
временных международных экологических отношений Активная эко
логизация международных экологических отношений, международное 
сотрудничество в области деловой активности - «зеленному бизне
су». Это специфический сектор экономики, который предусматривает 
ресурсособрание, технологию защиты окружающей среды, различные 
экологические услуги. В ряде экономически развитых стран образуют
ся корпорации, которые выражаются в росте числа компаний, произ
водящих различные очистительное оборудование и технологии, аль
тернативные источники энергии и др.

Годовой доход природохраненных технологий составляет 
более 700 млрд. долл.

Глобальное сотрудничество в области разоружения. Мили
таризация экономики и военные расходы пока еще поглощают значи
тельные производственные, финансовые и трудовые ресурсы. К на
чалу 90- годов, во всем мире в сфере военной экономики и обороны 
было ^анято около 80 млн. человек. Непосредственно количество во
енных составляло около 29 млн. человек (11 млн -  в развитых и 18 
млн в развивающихся странах). Военные научно-исследовательские 
расходы составляют 25 % всех мировых ресурсов на эти цепи Воен
ная промышленность и расходы оказывают негативное воздействие в 
целом'на экономику, а также на всю систему международных эконо
мических отношений, отвлекая валютные ресурсы стран, увеличивая
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внешнюю задолженность, снижая конкурентность товаров и тем са
мым понижая эффективность внутренней торговли и повышая ее ин
фляционное издержки Поэтому с начала 90-годов ставится задача 
массового перевода экономики на гражданские нужды, т.е. проведе
ние конверсии путем сокращения военного производства и военных 
расходов там, где это возможно Полностью сократить производство 
оружия пока нет возможности Это связано с тем, что пока отсутствует 
полное политическое доверие между странами, продолжаются ло
кальные войны, существуют «горячие точки» (Ирак, Югославия, Аф
ганистан Ближний Восток, а также сохраняется концепция о том, что 
военно-промышленный комплекс (ВПК) является двигателем эконо
мики, включая развитие внешней торговли и пополнение валютных 
езервов. Кроме того, как показала практика последних лет, ВПК во 
ногих странах оказывает довольно сильное воздействие на исполни- 
ельную власть, преследуя свои конкретные цели..

В результате указанных причин сохраняется негативные соци- 
ьно-экономические последствия для мирового сообщества. Здесь 
обходимы объединены усилия правительств различных стран в де- 

е процесса разоружения в глобальном направлении, необходимо 
выравнивание военных доктрин на оборонительные, расширение ме- 

■ународного сотрудничества в области экономики разоружение, уг
лубление конверсии военной промышленности путем определения ее 
международного и национального уровней, оздоровление экономики 

ее счет. Выполнение этих условий позволит мировому сообществу 
целом и отдельными государствами, в частности, высвободить су- 
^ственные материальные, трудовые, финансовые и валютные ре- 
рсы на решение многочисленных социально-экономических про- 
амм. Продовольственная проблема. Одной из важнейших про

чем современных экономических отношений продолжает оставаться 
родовольственная проблема За последние годы, т.е до конца 2-го 
гсячелетия мировому сообществу не удалось решить ее. Данная 

Проблема перестала существовать для нескольких десятков стран 
Западной Европы, США, Японии. Австралии В послевоенные годы 

изводство продовольствия существенно возросло, однако оно 
пределяется не равномерно по континентам и отдельным стра- 

м Эта проблема продолжает оставаться довольно острой для мно- 
IX’ стран Африки, ряда стран Азии и Латинской Америки. В то же 
~ мя увеличение производства продовольствия перекрывается рос- 
м населения. С конца 60- до начала 90- годов сбор зерновых куль
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тур вырос почти вдвое, тогда как население земли за этот период 
увеличивалось в 1,8 раза При этом эксперты прогнозируют дальней
шее отставание роста продовольствия от темпов роста населения из- 
за уменьшения плодородия земли

Продовольственная проблема обусловлена определенными ре- 
гиональными аспектами. Во-первых, западная Европа, северная Аме
рика (США, Канаду, Япония, Австралия и Новая Зеландия, как прави
ло, сталкиваются с избытком высококачественного продовольствия 
Во-вторых, страны Южной Европы, Большая часть Мексиканской 
Америки, Северная Африка, АСЕАН, арабские нефтедобывающие 
страны обеспечены продовольствием на достаточном уровне соглас
но требованиям Всемирной организации здравоохранения (ВОЗ, 
ООН). В-третьих, страны Восточной Европы, СНГ и Прибалтийские 
страны, а также Египет, Индия, Индонезия имеют продовольственное 
обеспечение, которое находится «на должном уровне отклонения» от 
стандартов развивающихся стран Азии, Африки, Океании, Карибского 
региона испытывают постоянный длительный продовольственный 
кризис, их уровень обеспечения продовольствием существенно от
клоняется от требований ВОЗООН. Особенно это касается зоны Са
хель -  стран южнее пустыни Сахары в Африке. Согласно оценке ФАО
-  (продовольственная и сельскохозяйственная организация ООН), 
общая численность населения, которое страдало от острого голода в 
начале 70-х годов, достигло 400 млн. человек, в 80- годах 500 млн. и к 
началу 90- гг почти 700 млн. человек.

Критерием голода является крайняя степень, определяемая 
уровнем энергических потребностей организма, необходимого лишь 
для выживания. При применении менее жестокого подхода количест
во голодающих в развивающихся странах еще более возрастает. При 
этом необходимо отметить, в развивающихся странах -  это постоян
ные, массовые проблемы. Голод там проявляется в основном в двух 
различных формах: скрытной (хронической) и явной -  в виде всеоб
щего массового голода из-за низкой урожайности, стихийных бедст
вий, локальных военных, этнических и региональных конфликтов, 
коррупции чиновников. Хронический голод ^ызван в основном недос
таточной или низкой покупательной способностью большей части на
селения При этом от голода в развивающихся странах страда ■ 
именно производители сельскохозяйственной продукции -  >(Ресть^ . ’ 
мелкие фермеры, арендаторы, сельскохозяйственные рабочие, 
кая производительность труда, отсталая техника, долги не позволя
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км не производить ни покупать' продовольствия в достаточном коли
честве. Проблема обеспечения продовольствием тесно переплетена 
С социально-экономическими условиями. Дело в том, что значитель
ная часть населения развивающихся стран продолжает быть занятой 
L сельском хозяйстве при плохом обеспечении землей, т е. в условиях 
Ьалоземелья. Согласно оценке ФАО, в 60 -  годах, площадь обраба
тываемой земли в Азии -  0,35 га, в Африке -  0,9 в Латинской Америке 
1,14 га.

Вследствие отсутствия земли растет число проблем углубляет
ся большим различными между земельными владениями В начале 
0- годов на мелкие хозяйства, составляющие 90 % всех ферм, при- 
одилось от 7 до 17% всей обрабатываемой земли. И наоборот, на 
юупные хозяйства, составляющие около 7 % общего числа хозяйств, 
«иходилось от 37 до 82 5 всей земли для сельокого хозяйства

Причем в ряде стран Латинской Америки (Мексика, Аргентина, 
разилия) так называемые латифундисты (помещики) специально не 
июльзуют землю для сельскохозяйственной обработки, усугубляя 

угим проблему избытка рабочей силы и аграрного перенаселения.
Все сказанное лишний раз подтверждает необходимость прове- 

цения демократических земельных реформ Характерно, что в 54 раз
евающихся странах с населением 1,3 млрд человек в 80- 90- годах 
■цущалось, по существу, абсолютное снижение обеспеченности про- 
рвольственной безопасности По определению ФАО, так называемое 
■омашнее хозяйство», под которым понимается семья из одного ипи 
•скольких человек с соответствующей бытовой инфраструктурой, 
|итается безопасным по обеспечению продовольствием, если оно 
|сполагает физическим и экологическими доступами к достойному 
юичеству продуктов питания для всех его членов, а также отсутст- 
Ч(ет угроза такому доступу. В то же время продовольственная безо- 
кность является необходимым, но не достаточным условием для 
кпноценного питания людей. Она определяется такими факторами, 
• f  питательный рацион, отсутствие болезней и негативных для здо- 
>овья условий, а также достаточной способностью ведения домашне-
3 хозяйства

Продовольственная проблема в развивающихся странах опре- 
&>яется взаимодействием и взаимосвязью различных факторов, та- 

как колониальное прошлое, отсталость экономики и сельского 
•яйства, сохранение архаичных аграрных отношений, а также демо- 
■‘•фическими, климатическими, культурными, этническими фактора
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ми Все эти факторы, как правило переплетаются в конкретной ситуа
ции отдельных стран и регионов и влияют на производство, распре
деление и потребление продовольствия. Поэтому перед мировым со
обществом, международными организациями, индустриальными 
странами на протяжении уже многих лет octdo стоит необходимость 
оешения продовольственной проблемы

Основными направлениями в данной сфере являются повыше
ние урожайности на единицу обрабатываемой площади, увеличение 
надоев и привеса логоловья скота. Это основные рекомендации Все
мирной продовопьственной конференции ООН (1974 г), а также суть 
многочисленных решений ФАО, проводившихся в 80-90 годах. Для 
выполнения этих решений требуется тесное сотрудничество в облас
ти повышения эффективности сельскохозяйственного производства 
ирригации, механизации, распространения высокоурожайных сортов 
растений и высокопродуктивных пород скота. Именно Конференция 
ООН по окружающей среде и развитию в Рио-де - Жанейро в 1992 
году отмечался, что совместное выживание мирового сообщества 
возможно лишь в условиях ликвидации существующего разрыва в 
уровне жизни развитых и развивающихся стран.

Стабильность мировой финансовой системы. В настоящее 
время становится все более очевидным, что на интеграцию рынков 
капиталов существенное влияние оказывают негативные процессы, 
происходящие на национальных рынках капиталов, а также валютно
финансовые противоречия, существующие между отдельными.стра
нами с рыночной экономикой. Азиатский валютно-биржевой кризис 
оказал существенное воздействие и весьма негативное влияние на 
рынок капиталов развитых стран.

Прежде всего, необходимо отметить, что в его основе лежат 
следующие причины.

Во-первых, речь идет о налоговой политике Японии, где прави- 
тепьством 1997 году были резко повышены налоги, что заставипо 
японских производителей продавать товары в соседних странах Юго- 
Восточной Азии по низким ценам Это разорило местных товаропро
изводителей. В свою очередь повышение налогов в Японии было 
обусловлено необходимостью стимулировать увеличение темпов эко
номического роста, а также наличием огромного дефицита государст
венного бюджета. Однако при повышении налогов не были продума
ны последствия для других стран Юго-Восточной Азии, для которых
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японская экономика являлось длительное время локомотивом эконо
мического развития

Во-вторых, азиатский финансовый кризис связан с наличием на 
ынках большого количества ценных бумаг, в ч&стности на фондовых 

биржах, так называемых производных ценных бумаг ( конвертируемых 
облигаций, варрантов, опционов, фьючерсов), которые носят исклю
чительно спекулятивный характер. Эти бумаги, как правило постоянно 
покупаются и перепродаются с целью извлечения спекулятивной при
были Стоимость таких производных бумаг, носящих название дери
ваты, составляет около 100 трлн. долларов, что превышает объем 
ВНП всех стран поэтому сбросы подобных бумаг на рынках ведут к 
падению курсов других ценных бумаг и способствуют развитию бир
жевых крахов. ‘

Третьей причиной кризиса можно назвать определенную заин- 
ересованность США в подрыве экономики так называемых «восточ- 
ых тигров», т е. ряда стран Юго-Восточной Азии, которые.на протя- 
ении последних лет были конкурентами США, поставляя на амери- 
нский рынок такие дешевые товары, как бытовая техника, текстиль, 

игрушки и др. Одним из проявлений действий США против стран Юго- 
осточной Азии явилось игра на понижение гонконгского доллара, а 
акже спекулятивные операции, проводимые американскими спеку- 
янтами, спросом против ряда валют этих стран, в частности Малай- 
ии В результате совместного действия этих факторов начался кри- 

с на валютных и фондовых биржах стран Юго-Восточной Азии, вы- 
-ившийся в падении курса валют и ценных бумаг, прежде всего ак- 
ий, что повлекло за собой цепную реакцию банкротства ряда банков 
других кредитно-финансовых институтов.

Но поскольку существует глобализация рынков капитала через 
*-реплетение рынков ценных бумаг и инвестиций, азиатский фИнан- 
вый кризис затронул также и многие другие страны, включая веду

не западные Он выразился прежде всего в падении курса акций на 
ью-йоркской и других крупных фондовых биржах западных стран 

(Лондонской, Парижской, Франкфуртской).
В-четвертых, азиатский финансовый кризис -  это неправиль- 

использование кредитов и инвестиций в долларах и йенах в стра- 
ix Юго-Восточной Азии, направляемых в недвижимости и финансо- 

|ых*активах
В-пятых, процесс глобализации рынков каптала идет в условиях 

ределенных противоречий, что подтверждается положением в Ев-
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рог ейском союзе, связанным с введением единой денежной един 
евро с начала 1999 года. Вхождение в новую денежную систем/ ИЧЫ 
делило страны Европейского союза на две волны Первая волна 
стран приняли евро с 1 января 1999 года, а вторая примет черезн 
сколько лет. Кроме того, обнаружилось серьезные расхождение меж" 
ду ФРГ и Францией о назначении президента Центрального банка Ев̂  
роиейского союза, которые были решены путем компромиссного сх» 
шения; первые годы возглавлять банк будет представитель Голлан
дии, а в последующие -  представитель Франции. Двигателями даль
нейшей глобализации рынков капитала в Европе являются ФРГ и 
Франция, у которых есть определенные противоречия с другими стра
нами, особенно с Англией. Именно в силу того Англия не вошла в 
первую волну создания единой денежной единицы.

Дальнейшая интеграция в рамках Европейского союза создала 
определенную эйфорию, которая сгладила некоторые серьезные 
межгосударственные противоречия, в области валютной и финансо
вой политики. Однако очевидно, что в дальнейшем забвение интере
сов мелких стран более крупными может привести к обратному про
цессу, т.е. дезинтеграции Но это способно показать только ближай
шее будущее. Кроме того, следует отметить, что азиатский финансо
вый кризис создает определенные условия для замедления процесса 
глобализации рынков, так как страны, которые он затронул должны 
навести у себя порядок, т.е. уменьшить или ликвидировать его по
следствия Прежде всего это касается Японии, которая была дли
тельное время движении экономического развития страны Юго- 
Восточной Азии. Последствия азиатского кризиса оказались для нее 
весьма серьезными. Кроме падения курса йены по отношению к дол
лару и снижения курсовой стоимости акции, возникла острая негатив
ная ситуация в кредитной системе Японии, Это выразилось в бан
кротстве крупнейшей брокерской компании «Ямаити секъюритиз», 
разорилось несколько коммерческих банков и страховых компаний. 
Причем кризис развивался в условиях спада производства, что усу
губляет положение Японии как донора мирового сообщества. Поэтому 
в настоящее время правительство Японии для исправления экономи
ческого и финансового положения намерено провести ряд реформ, 
включая пересмотр налогов в сторону снижения, помощь кредитной 
системе, более либеральные условия для притока иностранных инве
стиций.
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Г Последствия азиатского кризиса для США западной Е в- 
оказались менее ощутимыми Снижение курса аакций на 

Седовых биржах этих стран было приостановлено как времен- 
Л ^вкр ы ти е м  бирж, так и обратной покупкой ценны «х бумаг 
!L«h компаниями и корпорациями, у которых упали курены бумаг 
"октябре 1997 года. Особенно интенсивно этот процессе прохо
д я  в США на Нью-йоркской фондовой бирже. Росту б м р>кевЬ|Х 
Индексов в США способствовало и повышение котировок акций 
компаний с высокими технологиями, а также эконом ический 
„ост при низкой инфляции, увеличение производите.яьности 
труда, сокращение госрасходов, положительное сальдо  феде
рального бюджета и устойчивый приток капитала в экономику.

В Западной Европе биржевые индексы осенью 19*9? ГОДа 
также подверглись колебаниям от падения к росту, одно*го в на
чале 1998 года наметилось тенденция к повышению.

Это было обусловлено стабильным экономически** и фи _ 
маисовым развитием. Хотя Европе характерен довольн*о высо- 
<ий уровень безработицы.

В то же время США и Западная Европа продолжайся ощу
щать последствия азиатского кризиса и выражают о п р ^д елен_ 
иую озабоченность на будущее так как на страньи Юго- 
восточной Азии до недавнего времени приходилось 1/3 Мирово- 
го ВВП и более 40% экспорта в США и Западную Европу.

Поэтому обесценение валют стран Юго-Восточно ft Азии 
рредставляет угрозу для ведущих западных стран, так kqk  рост 
яритока азиатских дешевых товаров может привести к деф ици
ту торговых и платежных балансов, дестабилизации экономики, 

(особенно безработицы, что весьма опасно для экономики 
(франции, Англии, ФРГ. Тревога за будущее своих эконом ик чет- 
|к| прозвучала на экономическим совещании в Давосе в. конце 
11997 года, где были начаты поиски путей выхода из крэизиса. 
Ьдним из них стало оказание помощи странам Юго-Вос~точной 
“аии через МВФ, и частные банки.

Помощь МВФ этим странам составила 68 м лр^.Долл 
Мелная реакция азиатского финансового кризиса еще бо/ ie e  не- 
R tmbho воздействования на страны Латинской Америки и Стра- 
|ч* СНГ, где отсутствует экономическая и финансовая стэбиль- 
чость Депо в том, что в ходе экономических реформ п р « Исхо_ 
рило, фигурально выражаясь, слишком быстрое «бегство 0т со



циализма», а это обусловило весьма поспешные и плохо подго
товленные шаги. В результате либерализации цен, быстрой но 
не эффективной приватизации, создание большого количества 
слабых банков и других кредитно-финансовых институтов, мно 
гим страны СНГ столкнулись с острыми проблемами. Они ха
рактеризовались длительным падением производства начиная 
с 1992 года, гиперинфляцией в России в 1992-1995 г.г., рас
стройства бюджетной системы, выражавшейся в нарастании 
дефицитов бюджета и государственного долга, низким уровнем 
инвестиций, включая иностранные, несобираемостью налогов, 
ростом взаимной задолженности предприятий, невыплатой за
работной платы, социальными региональными конфликтами. 
Все это в итоге привело к обострению финансового кризиса, та
ким образом азиатский финансовый кризис террора в мировой 
финансовый кризис 1998 года, существенно подорвав стабиль
ность национальных рынков капиталов, а также в целом миро
вой финансовый рынок

Основными направлениями в ликвидации его последст
вий являются меры жесткой экономии и стабилизации денежно- 
кредитных систем, проводимых в странах, которые наиболее 
сильно пострадали от кризиса; оказание экономической финан
совой помощи в виде кредитов со стороны МВФ МБРР и регио
нальных кредитно-финансовых институтов; подготовка рефор
мирования мирового финансового рынка, включая рынок капи
талов, валютный и рынок ценных бумаг, в целом создания бо
лее стабильных условий его функционирования и тесного коор
динирования с национальными рынками капиталов.
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ.

В горячих дебатах о глобализации преобладает полное смя
тение. Для некоторых глобализация -  это дорога к процветанию 
для бедных стран. В самом деле, Сингапур, Тайвань. Корея, Чили 
и некоторые другие страны стали гораздо богаче за последние 25 
лет с помощью экономической стратегии, основанной на росте экс
порта и участии в глобальной экономике. Для других глобализация
-  это проклятье, при котором бедные страны обречены на все 
большее и большее отставание от остального мира. Мало кто со
мневается в том, что за 20 лет осуществления программы МВФ и 
всемирного банка в африканских странах они все еще пребывают в 
состоянии бедности и положительного результата от проектов 
практически не заметно Так кто же прав в этой дискуссии, которая 
вылилась на улицы Сиэтла, Вашингтона, а теперь Праги, во время 
международных экономических форумов 2000 года.

Ответ заключается в том, что жизнь гораздо сложнее, чем 
эти негативные позиции в отношении к глобализации как к панацее 
или проклятию. Разные страны сталкиваются с разными типами 
проблем. Для некоторых из них глобализация • это надежный и 
удобный путь к успеху; для других она сама по себе, не может ока
зать должного эффекта, поскольку самые важные экономические и 
социальные кризисы обрушиваюшиеся на эти страны, не могут 
быть решены только за счет свободного рынка ими рыночных ре
форм

Во-первых, некоторые страны слишком отдельны от мировой 
торговли. Большинство из них застряло в бедности и экономиче
ской изоляции. Для них глобализация не решение проблем. Глоба
лизация также не играет роли в уничтожении заболеваемости свя
занных с тропическим климатом.

В некоторых частях Нигерии комар разносчик малярии - 
может укусить человека около 300 раз в год. Африканцы страдают 
от примерно 500 млн. случаев малярии в год, приводящих в 2 млн. 
смертей. Малярия может уничтожить экономический рост и поме
щать иностранным инвестициям так же, как война или экономиче
ские просчеты в управлении.

Во-вторых, имеют большой вес стратегии национального 
развития Страны которые сознательно избегает участия в миро-
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вом рынке посредством тяжелого протекционизма, за последни 
20 лет сильно отстали.

Страны выбравшие, социализм, стали банкротами. Практика 
показывает, что рост за счет экспорта является необходимым для 
экономического развития по той простой причине, что странам не
обходимо приобретать технологию на мировом рынке (в большей 
степени в виде оборудования высоких технологий), добиться этого 
они могут только при достаточных поступлений экспорта. Но сво
бодная торговля-это ещё не все. В совершенной «экономике пере
довых знаний» страны, которые достигли наибольших успехов, ба
зировали свое развитие не только на росте экспорта, но и на круп
ных инвестициях в науку, и технологию и высшее образование. 
Стратегия полного развития, такими образом, требует комбинации 
глобализации с достаточными инвестициями в общественный сек
тор. Многие из протестовавших во время форумов МВФ, были пло
хо информированы о потенциальных выгодах от программ Все
мирного банка (ВБ), но они были абсолютно правы в вопросах о 
политике глобализации. Многие страны явно не получают выгод от 
глобализации и все дальше и дальше отстают. Поэтому необходи
ма новая стратегия глобализации, которая гарантировала бы при
быль от расширения глобального рынка для большой части мира. 
Богатые страны должны помочь бедным странам справиться с 
«бременем» их географического положения посредством финан
сирования большой коллекции против СПИДа, малярии, и других 
заболеваний. Они могут сделать гораздо больше, чтобы помочь 
бедным странам приобщится к информационно-технической рево
люции, а также должны поддержать ученых и университеты в бед
ных странах, которые способны найти технологические решения 
самых глубоких проблем борьбы с инфекционными заболевания
ми, низкой сельскохозяйственной производительностью и деграда
цией окружающей среды. Всего лишь 10 долларов в год на человек 
могли бы привес1™ к увеличению иностранной поддержки на 10 
миллиардов долларов, став причиной не только коренных перемен 
в качестве жизни, но и выгод от глобализации для беднейших на
родов мира.

Мировая экономика последних десятилетий развивалась под 
влиянием многи'х проблем обще планетарного значения, наиболь
шее влияние на развитие глобальной экономической систем ы  ока
зывают процесс интернационализации хозяйственной деятельно-
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L- что усиливает в экономическом развитии роль внешнеэконо- 
^еских факторов. Но эта тенденция развивается противоречиво.

В промышленно развитых странах Запада и Азии усиливает- 
L регионализация торговых потоков, а в развивающихся государ- 
твах большая часть торговпи осуществляется со странами вне 
региона и подсистемы.

Среди более чем 30 торговых группировок этой подсистемы 
1Ироеого хозяйства ни в одной из них внутренняя торговля не пре
д а е т  21% общего экспорта В развивающим мире преобладают 
^ношения Юг-Север, а не Юг-Юг. Основные потоки товаров, капи- 
ала концентрируются внутри трех ведущих индустриальных ре
ионов.

Развитие ведущих экономик показывает, что не существует 
диного хозяйственного механизма для укрепления позиций, и той 
пи иной страны в мировой экономике Их опыт демонстрируется 
1ЮГО вариантность методов приведения в действие различных 
вкторов производства даже в единой подсистеме мирового хо- 
1йства

Современный экономический рост привел не только к увели- 
внию богатства, но и к нарушению равновесия между природной 
редой и человеком, к истощению природных ресурсов. Особенно 
сгро нарушение равновесия «Человек-природа» проявляется в 
фрике Латинской Америке, что способствовало многолетним за- 
ухам и сопровождающему их голоду. Происходит нарушение пло- 
(родия почв, выведение из сельскохозяйственного оборота ог- 
мных земельных пространств Данные издержки роста не только 
иощают нынешнее экономическое развитие но и ложатся бре- 

внем на будущее поколения. Одной из проблем, ухудшающих со- 
Роямие мирового хозяйства, является занятость работоспособного 
•селения как промышленно развитых, и так и развивающихся 
рраны. Одним из важных факторов повышения уровня безработи
цы выступает рост производительности труда. Компании стремят- 
■сократить издержки производства за счет рабочей силы и целью 
Мышения конкурентоспособности своей продукции на междуна- 
Мных рынках В развивающихся странах этот фактор дополняет- 
Р неразвитостью производительной силы, огромной скрытой без- 
Рботицей в сельской местности.
• Мировое хозяйство представляет собой многообразную и 
ГОгоуровневую систему.
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Постоянно происходят сдвиги в соотношениях СИЛ, УРОВНЯ) 
экономического развития. Существующий механизм функциониро 
вания глобальной хозяйственный системы в основном определи 
ется взаимодействием наиболее развитых стран и не носит уни 
версального характера. Межгосударственные экономические от 
ношения включают согласование основных направлений внутрен 
ней и внешней экономической политики западных стран, либера 
лизацию международных экономических отношений прежде всегс 
торговли, сохранение и укрепление роли международных валютно 
финансовых институтов.

Как видно, она содержит рыночные и административные ин 
стру менты.

Позитивную роль в решении основных вопросов современно
го хозяйства могли бы сыграть демократическая перестройка ин 
ституциональной основы мирового экономического механизма 
присущие главным международным и межгосударственным инсти
тутом универсального характера, учитывающего интересы всех 
субъектов мирового хозяйства.
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